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B1.1- DIŞ TİCARET KAVRAMI 


Dış ticaret daha çok, mal ve hizmet ithal ve ihracını kapsarken, uluslararası ekonomi ise mal ve hizmetin yanında sermaye, emek ve teknoloji gibi faktörleri de kapsar.


Uluslararası ticaretin tarihçesi eskidir. Ortaçağda yapılan en önemli ticaret İpek yolu ticareti idi. Coğrafi keşifler ticaret yolunu değiştirmiş ve yeni kıtaların keşfiyle sömürgecilik yaygınlaşmıştır. 16. Yüzyılların sonlarına doğru Avrupa' da Merkantilizm geçerli bir ticaret düşüncesi olarak doğmuştur. Bunun doğal sonucunda ticaret devletin yoğun baskısına ve kısıtlayıcı engelleriyle karşılamış. XVIII asır başlarında merkantilizm yerine egemen olan klasik liberalizm geçmiştir. Sanayi devrimi ile liberalizm kökleşmiş ve buhar gücünün sanayiye uygulamasıyla birlikte büyük ölçekli üretime geçildi.


Dünya ihracatı içinde en büyük paya sahip olan ülkeler genellikle gelişmiş piyasa ekonomileri içinde yer alan ülkelerdir.

B1.2- ULUSLARARASI TİCARETİ DOĞURAN ANA NEDENLER


1- Bazı malların üretiminin ülke ihtiyaçlarına göre bol veya kıt olması


2- Bazı malların üretiminde ülkeler arasındaki fiyat farklılıkların olması


3- Bazı malların üretiminin ülkeler arasında malın veya ürün farklılığından ileri gelmesi.


Başka bir deyişle uluslararası ticaretin dayandığı ana faktörleri şöyle sıralayabiliriz:


a) Yerli Üretimin yetersizliği;

- Doğal kaynakların yeryüzüne dengesiz dağılımı,


- Teknik bilgi ve uzman işgücü arzır yetersizliği,


- Ekonomik gelişme farklıkları,


b) Uluslararası fiyat farklılıkları,


c) Malın farklılaştırılması,

B1.3- ÜLKELERİN DIŞ TİCARET AÇIĞI VERMELERİNİN NEDENİ


Bazı ülkeler diğer ülkelere daha az ve ucuz mal sattıkları için borçlu, diğer bazı ülkeler de daha çok ve pahalı mal sattıkları için alacaklı olmuşlardır. Sanayileri yeterince gelişmemiş ülkelerin sattıkları ürünler sınırlıdır. Mal farklılaşmamıştır. Bu durumun doğal sonucu olarak gelişmiş ülkelerle yapılan ticari ilişki de "mal tuzağı" denilen durumla karşı karşıyadırlar. Bunun gibi nedenlerle bu  ülkeler ucuz hammadde ve yan sanayide kullanılabilen madde satarlar; dışa bağımlı sanayi malı alırlar ve “ Dış ticaret açığı” verirler.

Ülkelerin Dış Ticaret Açığı vermelerinin temel nedenlerini şöyle sıralayabiliriz.

       -  Gelişmiş ve gelişmemiş ülkeler arasındaki ticaretin gelişmiş ülkelerin lehine    büyümesi        

       -   Doğal kaynakların, ülkeler arasında dengesiz  dağılması,

       -  Ülkelerin korumacılık tedbirleri alması

-  Ticari Blokların çoğalması (A.B.)

B1.4- YURT DIŞI PAZARLARA AÇILAN FİRMALARIN DEĞERLENDİRMESİ GEREKEN FAKTÖRLER


İhracata karar veren bir firmanın girebilecekleri piyasalar hakkında ön bilgi sahibi olmaları gereken bir çok ekonomik, siyasi, doğal ve teknolojik verileri iyi değerlendirmeleri gerekir. Firmanın girilecek piyasa hakkında bilgi sahibi olması açısından cazip olup olmadığı değerlendirilirken göz önünde tutulması gereken bazı faktörler vardır. Bu faktörler şunlardır.


4.1. Ekonomik Faktörler
-Gayri Safi Milli Hasıla ( GSMH )

-Halkın talep gücü

-İşgücü yapısı ( İşsizlik oranı )

-Bilimsel araştırma-geliştirme ve eğitim düzeyi

-Sermaye malların donanımı ( Endüstrileşme-makineleşme imkanları )

-Ekonomik yapı ve piyasa

-Enflasyon

4.2. Doğal Faktörler
-Hammadde 

-Coğrafi konum ( stratejik, jeopolitik ulaşım ve iklim )

4.3. Demografik Faktörler
-Nüfus miktarı

-Nüfus dağılımı ( yaş-cinsiyet )

-Nüfus yoğunluğu

4.4. Kültürel Faktörler

· Dil ve din

· Örf ve Adetler

· Toplumsal yaşam

4.5. Yapısal Faktörler
4.5.1. Hükümet Politikaları
· Serbest piyasa-devletçilik

· Sermaye transferi-Kambiyo politikaları

· Dış ticaret politikalar

4.5.2. Ekonomik Strüktürel
-Gelişmiş ekonomi-Az gelişmiş ekonomi

-Sanayiye dayalı-Tarıma dayalı

4.5.3. Ülkenin Alt Yapı ve Ulaşım Kanalları
 -Yol durumu, Deniz, hava ve karayolu taşımacılığı

4.5.4. Ülkenin Haberleşme-İletişim kanalları
-Telefon, fax, yayıncılık, uydu haberleşmesi

4.5.5. Ekonomik ve Siyasi Bloklarla İşbirliği ve Üyelik Durumu
-NATO-AB bölgesel ve uluslararası ikili ve çok taraflı anlaşmalara dahil olma gibi faktörleri incelemeli.

B1.5-İŞLETME AÇISINDAN DIŞ TİCARETİN FİZİBİLİTESİ

İhracata karar veren işletme, önce kendi firma analizi yapar. Firmanın veya ürünün hangi yönlerden güçlü ve üstün hangi yönler de zayıf ve başarısız olduğunu araştırır. İleriki aşama da gireceği piyasa konusunda analizi yapar.Gireceği piyasa hakkındaki avantajları ve kazançları ile zorunlulukları ve sorunlarını analiz eder.


İşte bu gibi faktörleri göz önünde bulunduran firmalar ihracata karar verirken, öncelikle kendi firmaların analizi ve daha sonra girecekleri piyasa yönünden analiz yapmaları şarttır. Bu amaçla yapılan analize “Swat” analizi denir.


Bir firma dış piyasaya girerken, ticari işlemlere başlamadan önce ön bilgi sahibi olması gereken bir takım konuların bilmesi gerekir.


Bunlar;

1- Fiyat

2- Rekabet ortamı ve şartları

3- Bölgedeki rakip üreticiler

4- Kar marjı

5- Tüm masraf kalemleri

6- Ticaret kanalları

7- Ödeme koşulları

8- Sigorta teminat ihtiyacı

9- Hükümet kararları

10- Alt yapı durumu

11- Teknik standartlar ve düzenlemeler

12- Ticari engeller

13- Coğrafi koşullar

14- Tanıtım ihtiyacı ve reklam

15- Ürünün kalite yapısı

16- Ambalaj durumu

17- Piyasa genişliği

18- Moda yaşam tarzı

19- Ürün yaşam süresi

20- İhracat teşvikleri ve kredileri 

21- Korumacı tedbirler ( İthalat vergiler fon ve harçlar ) gibi.

                               İKİNCİ BÖLÜM
B2.1-İHRACAT MEVZUATI HAKKINDA GENEL BİLGİLER

1.1. Yurtiçi İhracat Mevzuatı

· 1567 sayılı Türk Parasının Kıymetini Koruma Kanunu  ( TPKKK ),

· 32 Sayılı TPKKK hakkında resmi gazete kararı,

· 32 Sayılı karara yönelik HDTM tarafından yayınlanan 89-32/1 sayılı tebliğ,

· Bakanlar kurulunca yayınlanan ihracat rejim kararı,

· T.C. Merkez Bankasının ihracata yönelik tebliğleri,

· Başbakanlık Dış Tic. Müsteşarlığının ihracata yönelik tebliğleri,

· D.P.T. müsteşarlığı tarafından her sene yayınlanan ihracatı teşvik tebliğleri,

· İthalat, kambiyo ve gümrük mevzuatının ihracata ilişkin hükümleri

1.2. Uluslararası Mevzuat

· Uluslararası kambiyo mevzuatını oluşturan belli başlı kaynaklar,

· Milletlerarası Ticaret Odası ( MTO ) tarafından yayınlanan ve akreditiflere ilişkin hükümlerin yer aldığı “vesikalı krediler için yeknesak teamüller ve uygulamalar” adlı 500 sayılı broşür,

· M.T.O. tarafından yayınlanan ve tahsil vesaikine ilişkin hükümlerin yer aldığı “tahsiller için yeknesak kurallar” adlı 322 sayılı broşür,

· M.T.O. tarafından yayınlanan ve uluslararası satış şekilleri ile bu satış şekillerinde alıcı ve satıcının sorumluluklarının belirlendiği “incoterms” adlı 460 sayılı broşür.

1.3. İhracat Rejim Kararına ve İhracat Yönetmenliğine İlişkin Genel Esaslar

İhracat rejimi kararın amacı, ihracatın ülke ekonomisi yararına düzenlenmesi, desteklenmesi ve geliştirmesini sağlamak için ihracatta yetkili mercii ve uygulanacak esasları belirlemektir.


İhracatla ilgili her türlü işlem, bu karar, ihracatla ilgili sair mevzuat ile ikili ve çok taraflı anlaşmalar ve bunlara istinaden çıkarılacak yönetmelik, tebliğ ve talimatlar çerçevesinde yürütülür.


İhracata yetkili merci, Dış Ticaret Müsteşarlığının bağlı olduğu Bakanlıktır.


Bakanlık;

a) İhracatın her aşamasında gözetim denetim ve yönlendirilmesine ilişkin her türlü önlemleri almaya, ihracatla ilgili işlemleri her safhada izlemeye ve bu hususlarla ilgili düzenlemeleri yapmaya, ihracata ilişkin bilgi ve belgeleri istemeye ve ihracatı bu karar çerçevesinde yürütmeye,
b) Piyasalarda meydana gelen olağan dışı bir gelişme, ihracata konu malda görülen yetersizlik, kamu güvenliği,  kamu ahlakı,insan sağlığı, hayvanların, bitkilerin veya çevrenin korunması amacına yönelik tedbirler, sanatsal tarihi ve arkeolojik değer taşıyan metanın korunması nedenleriyle ihracatta kısıtlama ve yasaklama getirmeye,
c) Gerektiğinde ihracatı müsaadeye veya kayda bağlamaya, ihracatta miktar kısıtlaması uygulamaya,
     Bağlı muamele, takas, dolaylı offset gibi karşılıklı ticaret uygulamalarını usul ve esaslarını gerektiğinde sektör ve/veya ülke bazında belirlemeye
d) Transit ticaret, geçici ihracat, bedelsiz ihracat ve ticari kiralama yolu ile yapılacak ihracat ile yurtdışında inşaat, tesisat ve montaj işi alan müteahhitlerin yapacağı ihracatı düzenlemeye,
İhracat politikalarında bir bütünlük sağlanması için ilgili kurum ve kuruluşların ihracata yönelik faaliyet ve kaynaklarını koordine etmeye,
e) Alıcı ülkelerce ihracatımızın kısıtlanmasına ilişkin olarak alınacak tedbirlerin kaldırılmasına, etkilerin asgariye indirilmesine, veya iyileştirilmesine, ilişkin görüşmeler yapmaya, yaptırmaya ve varılan antlaşma hükümlerinden doğan yükümlülükleri, yerine getirilmesini sağlamaya,
İhracata konu tarım ürünlerinin desteklenmesine yönelik hazırlıkları yapmaya, destekleme stoklarının ihracat yolu ile değerlendirilmesine ilişkin esasları tespit etmeye, uygulamaya veya uygulamasını sağlamaya,
I) Madde ve/veya ülke bazında ihracatla ilgili, yurtdışında düzenlenecek fuarlarda dahil, tanıtım ve pazarlama politika ve faaliyetlerinin esaslarını belirlemeye ve ilgili kuruluşlar nezdinde takip ve koordine etmeye,

İ) Kalkınma planları ve yıllık programlardaki ekonomik ve sosyal hedeflere ulaşılabilmesini teminen yapılacak faaliyetleri, gerçekleştirilmesi amacıyla uluslararası kuruluşlara olan yükümlülükler ile iç ve dış piyasa şartları ve diğer ülkelerin madde politikalarına ilişkin uygulamaları da göz önünde tutarak ihracata konu ürünlere rekabet gücü kazandırıcı, çalışmalar ve düzenlemeler yapmaya,
j) Genel ihracat politikası hedefleri çerçevesinde, Türkiye ihracat kredi bankası ( Eximbank ) tarafından ihracatla ilgili olarak gerçekleştirilecek programları müştereken tespit etmeye,
k) Yayınlanacak tebliğler çerçevesinde ihracatçı şirketlere ( Dış Ticaret Sermaye Şirketi ) ( Sektörel dış ticaret şirketi ) veya öngörülecek ihracat modellerine uygun statüler vermeye, geri almaya ve bunların hak, yetki ve sorumluluklarını tespit etmeye,
l) Bu karara dayanılarak yapılacak düzenlemelerde öngörülen gözetim faaliyetinde bulunacak, uluslararası gözetim şirketlerinin tabi olacakları şartları sanayi ve ticaret bakanlığının görüşünü almak suretiyle tespit etmeye; “Uluslararası gözetim şirketi” statüsü ve faaliyet alanlarıyla ilgili olarak görev vermeye yetkilidir.


Dış Ticaret Müsteşarlığının bağlı olduğu Bakanlık, yukarıda sayılan yetkilerin kullanılması sırasında, mevzuat hükümleri çerçevesinde; ihracatçı birlikleri, Türkiye İhracatçılar Meclisi, İGEME; uluslararası gözetim şirketleri ve ilgili diğer kurum ve kuruluşları görevlendirebilir.


Kanun, kararname ve uluslararası anlaşmalarla ihracı yasaklanmış mallar dışında kalan bütün malların ihracatı ( B ) bendi müstesna olmak üzere, bu karar çerçevesinde serbesttir.


İhracat işlemlerinde, ilgili mevzuatla belirlenmiş olanlar dışında hiçbir belge aranmaz.

B2.2- KİMLER NİÇİN VE NASIL İHRACATÇI OLURLAR?


Dış ticaret yapmak isteyenler öncelikle bazı işlemleri yapmaları gerekir.Tacir sıfatını kazanmaları gerekir. Tacir; bir ticari işletmeyi ( A.Ş;Ltd.Şti; Kol. Şti vb. ) kısmen dahi olsa kendi adına işleten kimsedir. Tacir; “gerçek, veya tüzel” kişi olabilir. Gerçek ve tüzel kişi tacirler şirket kurmak için:

1. Şirket ana sözleşmesini hazırlarlar ve Türkiye Ticaret Sicil  Gazetesinde tescil ve ilan ettirirler.

2. Bulundukları yerin “ticaret odalarına” kayıt ve üye olurlar.

3. İşyerleri,bulunduğu yörenin vergi dairesine müracaat ederler ve vergi levhası ve vergi mükellefi olurlar.

4. İşyerinin bulunduğu yöredeki Belediye’ye müracaat ederler ve işyeri açma ruhsatı alırlar.                                    

Yukarıdaki saydıklarımız tüzel kişilik kazanma aşamaları olarak tacir sıfatı taşıyan herkesin yapması gereken işlemlerdir.

   İhracat rejimi kararın son değişiklikle birlikte ihracat belgesi şartı ortadan kaldırılmış ve yeni hüküm tesis etmiştir. İhracat faaliyetleri “gümrük beyannamesi” ve “tek vergi numarası” çerçevesinde gerçekleştirilecektir.


İhracat yapacak olan özel ve tüzel kişilerin yukarıdaki aşamalardan sonra çalışma alanlarına (iştigal) giren bazı maddeleri ihraç edebilmek 

için,bölgelerindeki ihracatçı birliklerine üye olmaları gerekir. 


Kısacası ihracatçı, ihraç edeceği mala göre ilgili ihracatçı birliğine üye olan, gerçek usulde vergiye tabi ( tek vergi numarası sahibi ) gerçek ve tüzel kişi tacirler, esnaf ve sanatkar odalarına kayıtlı olup, üretim faaliyetleriyle iştigal eden esnaf ve sanatkarlar ile joint-venture ( ortak girişimcilik ) ve konsorsiyumlarına ihracatçı denilir.

B2.3-MEVZUATA AYKIRI İŞLEM YAPAN İHRACATÇILARA UYGULANACAK YAPTIRIMLAR

I. İhracatçıların ihracat mevzuatı çerçevesinde istenilecek bilgi ve belgeleri vermekten kaçınmaları

II. Alıcılarına karşı taahhütlerini haksız olarak yerine getirmemeleri,

III. İhracat işlemleri dolayısıyla gerçeğe aykırı beyanname doldurmaları veya resmi kuruluşlara yanıltıcı beyanda bulunmaları,

IV. İhracatla ilgili belgeler de tahrifat yapmaları halinde;uygulanacak yaptırımlardan biri veya bir kaçı uygulanabilir. Bu yaptırımlar:

a) Firmanın uyarılması

b) Miktar kısıtlamasına tabi malların ihracında verilen tahsislerin,iptali veya 1 yıl süreyle tahsis yapılmaması

c) İşlenen fiilin ağırlığına göre firmanın 3 ay ile 3 yıl süreyle ihracattan men edilmesi

Uluslar arası Gözetim Şirketlerinin faaliyet alanları ile ilgili olarak ihracatçılara uygulanacak yaptırımların nedeniyle birlikte gerçeğe ve mevzuata aykırı ya da faaliyet alanlarının dışında rapor düzenlemeleri hallerinde;

a) Firmanın uyarılması

b) 3 ay ile 3 yıl süreyle faaliyetten men edilmesi

c) Statünün geri alınması 

Müeyyidelerinden biri veya bir kaçı uygulanabilir. Yurtdışı müteahhitlik hizmetleri ve ticari kiralama yoluyla ihracat yapanlar ile uluslar arası fuar ve sergi organizatörü firmalar,ihracat mevzuatı hükümlerine aykırı hareket etmeleri halinde;

a) Uyarma

b) 3 ay ile 3 yıl süreyle faaliyetten men edilmesi müeyyidelerinden biri veya her ikisi uygulanabilir.

Firmanın “uyarılması” dışındakiler Resmi Gazetede yayınlanır.

B2.4- İHRACAT YÖNETMELİĞİNDE YER ALAN ÇEŞİTLİ KAVRAMLAR VE TERİMLER


İhracat rejimi kararı uyarınca yapılacak ihracat işlemleri,bu yönetmelik ile Dış Ticaret Müsteşarlığı tarafından yayımlanacak tebliğler ve ilgililere verilecek talimatlar çerçevesinde yürütülür. 

İhracı kanun,kararname ve uluslar arası antlaşmalar uyarınca belli bir merciin ön iznine bağlı malların ihracatında ilgili mercilerden ön izin alındıktan sonra ait olduğu ihracat hükümleri uygulanır.

Banka: İhracatla ilgili herhangi bir işlem yapan banka özel ve finans kurumunu ifade etmektedir.

Gümrük Beyannamesi: İhracatta gümrük mevzuatı uyarınca doldurularak ilgili ihracatçı birliği tarafından onaylamasını müteakip gümrük idaresine tevdi edilen belgeyi ifade eder.

İhracatçı : İhraç edeceği mala göre ilgili ihracatçı birliğine üye olan,gerçek usulde vergiye tabi (tek vergi numarası sahibi) gerçek ve tüzel kişi tacirler ; Esnaf ve Sanatkarlar Odalarına kayıtlı olup,üretim faaliyetiyle iştigal eden esnaf ve sanatkarlar ile joint-venture (ortak girişim) ve konsorsiyumları ifade eder.

İhracat: Bir malın yürürlükteki ihracat mevzuatı ile gümrük mevzuatına uygun şekilde fiili ihracatın yapılması ve kambiyo mevzuatına göre bedelinin (bedelsiz ihracat hariç) yurda getirilmesidir.

Fiili İhracat : İhraç konusu malın gümrük mevzuatı hükümleri çerçevesinde muayenesinin yapılıp taşıta yüklenmesi,bir yerden veya muhtelif yerlerden bir defada veya kısım kısım gelmekte olan dökme ve diğer eşya da yüklemenin tamamlanmasıdır.

Satış Sözleşmesi : İhraç edilecek malın cinsi,üretim yılı,miktarı,fiyatı,teslim tarihi,ödeme şekli vb bilgileri içeren sözleşme,akreditif mektubu ile teyit niteliğindeki telgraf teleks veya telefaks metnini ifade etmektedir.

İhraç Müsaadesi : Ülke ekonomisinin ihtiyaçları,iç ve dış piyasa arz ve talep durumu,satış şekli ile alıcı ülke ve firmaların ülkemiz ile olan ticari ve ekonomik ilişkileri gibi hususlar göz önünde tutularak müsteşarlıkça verilen ihraç iznidir.
Başlamış İşlem: Özellik arzetmeyen ihracatta gümrük beyannamesinin onaylattırılmış olması,kayda bağlı ihracatta kaydın verilmiş olması,müsaadeye bağlı ihracatta müsaadenin verilmiş olması,konsinye ve kredili ihracat ile takas ve bağlı muamelede ihracatçı birliklerince iznin verilmiş olması,bedelsiz ihracatta yürürlükteki gümrük mevzuatı uyarınca gümrük beyannamesi düzenlenmesi gereken hallerde gümrük beyannamesinin tescil ettirilmiş,gümrük beyannamesi düzenlenmeyen hallerde malın yurtdışına çıkarılmış olması,ticari kiralama ve yurt dışı müteahhitlik hizmetleri kapsamında yapılacak ihracatta iznin verilmiş olması,açılan ulıslararası ihalelere istinaden yapılan yabancı devlet bağlantılarında alıcı kuruluş ile bağlantının yapıldığını gösteren yazılı sözleşmenin taraflarca imzalanmış olması,akreditifli satışlarda temdit edilmemek kaydı ile gayrikabili rücu (dönülemez) akreditifin açılmış olmasını ifade etmektedir.

B2.5- İHRACI YASAK MALLAR LİSTESİ 

1. Kültür ve tabiat varlıkları (eski eserler)

2. Hint keneviri

3. tütün tohumu ve fidesi

4. Tiftik keçisi

5. İhracı izne bağlı mallar listesinde yer alan türler hariç bütün av ve yaban hayvanları (canlı ve cansız olarak ve tanınabilir en küçük parçaları ile bunlardan mamul konfeksiyon)

6. Ceviz,Dut,Kiraz,Armut,Erik,porsuk,Dışbudak,Karaağaç ve Ihlamur adlı ağaç türlerinin kütük ,tomruk,kereste,kalas ve taslak olarak ihracı,

7. Ozon tabakasının korunmasına dair Viyana Sözleşmesi ile bu sözleşmeye ait protokoller ve değişiklikler kapsamındaki malların ihracatı.

8. İhracatı yasak olan doğal çiçek soğanları

9. Odun ve odum kömürü

10. Sığla,Yalankoz,Datça hurması,Asma,İncir,Fındık,Antepfıstığı fidanları ihracı yasak mallar listesindedir. 
                              ÜÇÜNCÜ BÖLÜM
B3.1-İHRACAT ŞEKİLLERİ VE ESASLARI


Üç tür ihracattan söz edilebilir.

A- Özellik arz etmeyen ihracat

B- Kayda Bağlı İhracat 

C- Özelliği olan ihracat

1.1. Özellik Arz etmeyen İhracat

İhracatçılar, ihracatçı birliklerine onaylattıkları gümrük beyannamesi ile birlikte, ihracatın yapılacağı gümrük idaresine müracaat ederler.

1.2. Kayda Bağlı İhracat
Gümrük Beyannamesinin fiili ihracattan önce ihracatçı birlikleri tarafından kayda aldığı ihracat şeklidir. Kayda bağlı ihracatta ihracatçılar, Gümrük beyannamesi ile birlikte kayıt için ilgili ihracatçı birliklerine müracaat ederler. Birlikler onayladıkları gümrük beyannamelerine “kayıt” meşruhatı düşerek gümrük idarelerine tevdi edilmek üzere ihracatçıya verirler.


İhracatçılar, birliklerce kayıt meşruhatı düşülerek onaylanmış gümrük beyannamesi ile birlikte ihracatın yapılacağı gümrük idaresine müracaat ederler.


İhracatçı Birliklerince kayıt meşruhatı düşülerek gümrük beyannamelerinin gümrük idarelerine tevdi (geçerlilik) süresi temdit (uzatılmamak) üzere 90 gündür. Ancak ülkemiz ihraç ürünlerine miktar kısıtlaması uygulayan ülkelere yapılan kısıtlama kapsamındaki maddelerin (Aşağıda yer alan “Kayda bağlı ihracat listesi”nin 5 inci sırasında bulunan maddeler) ihracına ait kayıt meşruhatı düşülerek onaylanmış gümrük beyannamelerinin gümrük idarelerine tevdi süresi 90 günden daha az veya çok olarak müsteşarlıkça belirlenebilir.


Aşağıda listesi verilen malların ihracı kayda bağlıdır.

1-Destekleme ve fiyat istikrar fonu primi kesintisine tabi maddelerin ihracı

2-Destekleme ve fiyat istikrar fonundan ödeme yapılan maddelerin ihracı

3-Ülkemizde kredi karşılığı kurulan tesislerin bedelinin malla geri ödenmesine ilişkin özel hesaplar çerçevesinde ihracat.

4-Ülkemiz ile Rusya Federasyonu arasındaki doğalgaz anlaşması çerçevesinde ihracat.

5-Ülkemiz ihraç ürünlerine miktar kısıtlaması uygulayan ülkelere yapılan kısıtlama kapsamındaki maddelerin ihracı.

6-Birleşmiş milletler kararı uyarınca ekonomik yaptırım uygulanan ülkelere ihracat,

7-  18.12.1994 tarih ve 22145 sayılı RG’da yayımlanan Bitkisel ve Hayvansal ürünlerin ekolojik metodlarla üretilmesine ilişkin yönetmenlik kapsamında sertifikayı haiz mallar,

8-İşlem görmemiş zeytinyağı ve işlem görmüş dökme veya varilli zeytinyağı

9-Meyan kökü

10-Ham Lületaşı ve taslak pipo

11-Yürürlükten kaldırılan “ihracat 88/29” sayılı tebliğde sayılmış olan maddeler.

12-Wassenaar düzenlemesi kapsamındaki malların ihracı.

13-Füze teknolojisi kontrol rejimi (FTKR) kapsamındaki malların ihracı,

14-Kimyasal silahların geliştirilmesinin üretimin, stoklarının ve kullanılmasının yasaklamasıyla ilgili Viyana Sözleşmesi eki Liste 1 liste 2 ve liste 3 de yer alan maddeler.

15-Ozon tabakasının korunmasına dair Viyana Sözleşmesi ile bu sözleşmeye ait protokoller ve değişiklikler kapsamındaki malların sadece sözkonusu düzenlemelere taraf ülkelere yönelik ihracatı.

1.3.          Özelliği Olan İhracat

1.3.1. Kredili İhracat

İki ve çok taraflı kredi anlaşmaları dışında kalmak kaydıyla, ihracat bedelinin kambiyo mevzuatında öngörülen süreleri aşacak şekilde yurda getirilmesine imkan tanıyan satış şeklidir.


Kredili ihracat talepleri ile ilgili müracaatlar ödeme planı ve süresini içeren satış sözleşmesinin aslı ve tercümesiyle birlikte ihracatçı birliklerine yapılır.


Madde ve/veya ülke politikası açısından müsteşarlıkça getirilebilecek düzenlemeler kapsamındaki mallarla ilgili kredi ihracat talepleri müsteşarlığın görüşü alındıktan sonra bunun dışında kalan mallara ilişkin talepler ise satış sözleşmesinden belirtilen esaslar dahilinde doğrudan ihracatçı birliklerince sonuçlandırılır.


Kredili ihracat taleplerinin uygun görülmesi halinde ihracatçı birliklerince gümrük beyannamesi üzerine kredili ihracat meşruhatı düşünülerek onaylanır.


Fiili ihraç tarihinde başlayan kredili ihraç süresi dayanıksız tüketim mallarında 2 yıl, diğer mallarda 5 yılı geçmez. Kredili ihracatta telgraf, teleks, veya telefaksla sözleşme yapılamaz.

1.3.2. Konsinye İhracat

Kesin satışı daha sonra yapılmak üzere dış alıcılara, komisyonculara, ihracatçının yurt dışındaki şube veya temsilciliklerine mal gönderilmesidir.


Konsinye ihracat talepleri ilgili ihracatçı birliklerine yapılır.Konsinye ihracata izin verilmesi halinde ihracatçı birliklerince gümrük beyannamesi üzerine konsinye ihracat meşruhatı (açıklaması) düşülerek onaylanır. Konsinye ihracat meşruhatı düşülerek onaylanan gümrük beyannamelerinin 90 gün içinde gümrük idarelerine tevdii (vermek) gerekmektedir.


İhracatçılar, konsinye olarak gönderilen malların kesin satışının yapılmasını müteakip 30 gün içinde durumu ve diğer belgeler ile birlikte ihracatçı birliklerine ve aracı bankaya bildirirler.


Konsinye olarak gönderilen malların fiili ihraç tarihinden itibaren bir (1) yıl içinde kesin satışının yapılması gerekir.Bu süre bitiminden önce başvurulmak kaydıyla haklı ve zorunlu nedenlerle izni veren merci tarafından toplam bir (1) yıla kadar uzatılabilir bu süre.


Süresi içinde satışı yapılan malların kambiyo mevzuatına göre bedellerinin satılamaması halinde ise malların gümrük mevzuatı çerçevesinde yurda getirilmesi gerekir.

1.3.3. Müşterek Hesap Yoluyla İhracat

İhracatçıya asgari bir fiyatla satışı garanti eden ve bu fiyatla satış fiyatı arasındaki farkın masraflar düşüldükten sonra kalan kısmını ihracatçı ile alıcı arasında paylaşılması esasına dayanan bir tür konsinye ihracattır.

1.3.4.  Geçici İhracat

Az veya çok işçilik görmek, izabe edilmek, ambalajlanmak veya diğer nedenlerle mamul, yarı mamul ve hammaddelerin yurtdışına geçici olarak gönderilmesine Geçici İhracat denir.


Maden cevheri ve konsantrelerinin izabe edilmesi, işlenmesi, ayrıştırmaya tabi tutulması, yenilenmesi gereken maden ve metallerden mamul eşyanın geçici ihracatına ilişkin müracaatlar Maden İhracatçı Birliklerine yapılır.


İhracatı kayda bağlı olan ham, yarı mamul veya mamul maddeleri işlemek, ambalajlamak üzere geçici ihracına ilişkin talepler kaydı vermeye yetkili meslek kuruluşunca sonuçlandırılır.


Yukarıda belirtilenler dışında kalan her türlü geçici ihraç talebi gümrük mevzuatı çerçevesinde sonuçlandırılmak üzere doğrudan gümrük idarelerine yapılır.


Geçici ihraç izinlerinin kullanma süresi izin tarihinden itibaren, 180 gündür. Bu süre içinde geçici ihracat ve ithalat işlemlerinin tamamlanması gerekir. Bu süre izin veren yetkili merci tarafından uzatılabilir. Fakat geçici ihraç izinlerinin kullanma süreleri ek süreler dahil (2) yılı geçemez.


Yurt dışında iş yapan Türk müteahhitlik firmalarının üstlendikleri işlerde kullanmak üzere geçici olarak ihraç ettikleri makine, teçhizat ve ekipmanın yurtdışında kalış süreleri müsteşarlıkça belirlenir.


Geçici ihraç talebi “Geçici ihraç müsaadesi talepnamesi” doldurulmak suretiyle gerçekleşir.

1.3.5. İthal Edilmiş Malların İhracı (Reexport)

İthalat rejimi çerçevesinde ithal edilmiş ve vergileri ödenmiş bulunan yabancı menşeli yeni veya kullanılmış malların ihracı, ihracat teşviklerinden yararlanmamak kaydıyla özellik arzetmeyen ihracat kapsamında yapılır. Ancak, ihracatın desteklenmesine yönelik mevzuat, yatırım mevzuatı ile gümrük mevzuatının mahrecine iade hükümleri saklıdır.

1.3.6. Bağlı Muamele veya Takas Yoluyla Yapılacak İhracat

Takas; iki ülke arasında olmak üzere, ihraç veya ithal edilen mal, hizmet veya teknoloji transferi bedelinin; kısmen tamamen mal, hizmet, teknoloji transferi veya kısmen döviz ile karşılanmasıdır.


Bağlı muamele ise ikiden fazla taraf arasında yapılan takas işlemini ifade eder.


Bağlı muamele veya takas anlaşmasının; ithal ve ihraç edilecek malların cinsi, standardı, kalitesi, teslim şekli, teslim yeri, birim ithal v ihraç fiyatları, değer tutarları ve anlaşmanın geçerlilik süresini kapsamalıdır.


Takas konusu karşılıklı ödemelerin mal veya kısmen nakit ve/veya ölçülebilir olması kaydıyla hizmet ile ödenmesi mümkündür.


İhracat ve ithalat bedellerinin mahsup ve transfer işlemleri, kambiyo mevzuatı çerçevesinde işleme aracılık eden bankalarca sonuçlandırılır. Ancak, karşılıklı ödeme yükümlülüklerin eşit olması şarttır.


Bağlı muamele veya takas izinlerinin süresi 6 aydır. Bu süre bitiminden önce firma izni veren merci tarafından 2 yıla kadar uzatılabilir. Fakat iki (2) yılı aşan süre uzatım talepleri, ithalat taahhüdünde bir noksanlık bulunması halinde gümrük müsteşarlığının görüşü alınarak müsteşarlıkça, ihracat taahhüdünde ise müsteşarlığın görüşü alınarak müsteşarlıkça, ilgili ihracatçı birliğince sonuçlandırılır.


Bağlı muamele veya takas iznini müteakiben işlemler, yürürlükteki ithalat ve ihracat rejimleri çerçevesinde yürütülür.


Bağlı muamele ve takas konusu işlemlerin tek bir aracı bank tarafından yapılması esastır. İthalat ve ihracat işlemleri, ihracat ve ithalatta alınan her türlü gümrük, vergi, resim, ve harçlar ile fonlara tabi olarak yapılır. İhracatın desteklenmesine ilişkin mevzuat ile bağlı muamele ve takas konusu mal ve nakit ödemelerine ilişkin diğer mevzuat hükümleri saklıdır.


Bağlı muamele veya takas talepleri, yabancı firma veya firmalarla yapılan bağlı muamele veya takas anlaşması “Bağlı muamele veya Takas Başvuru formu”ndan 6 nüsha eklemek suretiyle bir müracaat yazısı ile birlikte üye olunan ihracatçı birliklerine yapılır.

1.3.7.  Bedelsiz İhracat

Bir bedel karşılığı olmaksızın yurt dışına kesin olarak mal gönderilmesidir. Veya bedeli yürürlükteki kambiyo mevzuatı çerçevesinde yurda getirilmesi gerekli olmaksızın yurt dışına kesin olarak mal çıkarılmasıdır.


Bedelsiz olarak ihraç edilebilecek mal ve eşyalar şunlardır:

1. Gerçek ve tüzel kişiler tarafından götürülen veya gönderilen hediyeler, miktarı ticari teamüllere uygun numuneler ile reklam ve tanıtım eşyaları,

2. Daha önce usulüne uygun olarak ihraç edilmiş malların bedelsiz gönderilmesinin ticari örf ve adetlere uygun parçaları, fireleriyle garantili olarak ihraç edilen malların garanti süresi içinde yenilenmesi gereken parçaları,

3. Yabancı misyon mensuplarının, Türkiye’de çalışan yabancıların, yurt dışına hane nakli suretiyle gidecek Türk vatandaşlarının, daimi ve geçici görevle yurt dışına giden kamu görevlilerinin bu durumlarına ilgili mercilerce belgelenmesi şartıyla beraberinde götürecekleri, gönderecekleri veya adlarına gönderecekleri eşya ile taşıtlar,

4. Yurt dışında yerleşik tüzel kişiler, yabancı turistler ve yurt dışında ikamet eden Türk vatandaşlarının, beraberlerinde götürecekleri, gönderecekleri veya adlarına gönderilecek eşya ve taşıtlar.

Yukarıdaki hususlar dışında kalan özel ve zaruri durumlar Dış Ticaret Müsteşarlığınca incelenip sonuçlandırılır.

NOT: Değeri 10.000 ABD doları kadar gümrük idarelerince, değeri 10.000   $ dolardan fazla olan bedelsiz ihraç talepleri ihracatçı birliklerince yapılır. İhracatçı birlikleri 25.000 ABD dolarına kadar olan bedelsiz ihraç taleplerini kendileri sonuçlandırır. 25.000 Doların üzerindeki talepleri Dış Ticaret Müsteşarlığına intikal ettirirler.

· Bedelsiz ihracat ihracatta uygulanan desteklerden yararlandırılmaz,

· Bedelsiz ihracat Türk standartların uygulanması kapsamı dışındadır.

· (1), (3), (4) şıkları bedelsiz ihraçta ihracatçı birliğine üye olma şartı aranmaz.

· İhracatı yasaklanmış malların bedelsiz olarak ihracına izin verilmez.

· (3) ve (4) nolu şıklar çerçevesinde yapılacak bedelsiz ihracata doğrudan gümrüklerce müsaade edilir.

· 1000 ABD Dolarını geçmeyen malların bedelsiz ihracı DFİF kesintisine tabi değildir.

· Bedelsiz ihracat izinlerinin geçerlilik süresi (1) yıldır.

1.3.8.Transit Ticaret

Alış ve satış bedelleri arasında lehde fark bulunması esas olmak üzere, malların transit olarak veya doğrudan doğruya bir ülkeden başka bir ülkeye satılmasıdır.


Transit ticaret talepleri “Transit Ticaret Formu” düzenlemek suretiyle bankalara yapılır.


Transit ticarete konu olan mallarla ilgili olarak ithalat ve ihracata ilişkin vergi, resim harç ve fon tahsil  edilemez.


Uluslararası anlaşmalarla ticareti yasaklanmış mallar ile Dış Ticaret Müsteşarlığı’nın madde politikası itibariyle transit ticaretinin yapılması uygun görmediği mallar transit ticarete konu olamaz.


İthalat ve ticaret yapılması yasaklanmış ülkelerle transit ticaret yapılamaz.


Transit ticarete transfer mahsup ve ödemelere ilişkin uygulamalar T.C. Merkez Bankası tarafından belirlenecek esaslara göre yapılır.

1.3.9. Ticari Kiralama Yoluyla Yapılacak İhracat
Malların bir bedel karşılığında belirli bir süre kullanılmak üzere, geçici olarak yurt dışına çıkarılmasıdır.


Ticari kiralama ile ilgili yapılacak ihracata ilişkin talepler, kira sözleşmesi ile birlikte “Ticari Kiralama Yoluyla Yapılacak İhracata İlişkin Başvuru Formu”ndan 5 nüsha doldurmak suretiyle Dış Ticaret Müsteşarlığına  (İhracat Genel Müdürlüğü) yapılır.


Ticaret kiralama yoluyla yapılacak ihracatta süre bir (1) yıldır. Bu süre, bitiminden önce başvurulmak kaydıyla haklı ve zorunlu nedenlerle izni veren merci tarafından toplam bir (1) yıla kadar uzatabilir. 2 yılı aşan süre uzatma talepleri Gümrük Müsteşarlığının görüşü alınarak sonuçlandırılır.      


Ticari kiralama yoluyla yurtdışına gönderilen malın ve kira bedelinin izin süresinin bitiminden, Ticari kiralamaya konu malın kesin satışı halinde satış bedelinin kesin satış faturası tarihinden itibaren 30 gün içerisinde yurda getirilmesi zorunludur.

1.3.10. Yurtdışı Müteahhitlik Hizmetleri Kapsamında Yapılacak İhracat

Yurtdışında inşaat, tesisat ve montaj işi alan müteahhitlerin; üstlendikleri işlerle ilgili her türlü makine, teçhizat ve ekipmanın geçici ihracına ilişkin talepler ile inşaat malzemeleri ve işçilerin ihtiyacı olan tüketim maddelerinin kesin ihracatına ilişkin yapılan ihracattır.


Yurtdışı müteahhitlik hizmetleri kapsamında yapılacak ihracat için, önce şu koşulların sağlanması gerekir.

a) Yurtdışında alınan işe ait sözleşme,

b) Yurtdışında işe alındığını Dış Ticaret Müsteşarlığı teşkilatınca belge, Teşkilatın bulunmadığı ülkelerde ise konsolosluklarımızca düzenlenen belge,

c) Bayındırlık ve İskan Bakanlığı’ndan alınan Yurtdışı Müteahhitlik Belgesi, ile birlikte “Yurtdışı Müteahhitlik Hizmetleri Kapsamında yapılacak ihracata ilişkin Başvuru formu ile inşaat malzemeleri ve işçilerin ihtiyacı olan tüketim maddelerinin kesin ihracına ilişkin talep halinde 5 nüsha makine, teçhizat ve ekipmanın geçici ihracına ilişkin talep halinde ise 4 nüsha doldurmak suretiyle Dış Ticaret Müsteşarlığına (Anlaşmalar Genel Müdürlüğü) yapılır.

Müsteşarlıkça, yurtdışı müteahhitlik hizmetleri kapsamında kesin ihracata ilişkin uygun görülen talepler, ilgili çıkış gümrüğüne, kambiyo müdürlüğüne, aracı bankaya ve firmaya geçici ihracata ilişkin uygun görülen talepler ise ilgili çıkış gümrüğüne, kambiyo müdürlüğüne ve firmaya bildirilir.



Yurtdışında iş yapan müteahhit firmaların işlerinde kullanılmak üzere geçici olarak ihraç ettikleri makine, teçhizat ve ekipmanın iki (2) yıl kadar yurt dışında kalış süreler D.T.M. (Anlaşmalar Genel Müdürlüğünce) belirlenir. Bu sürelerin bitiminden önce başvurulmak kaydıyla, haklı ve zorunlu nedenlerin varlığı halinde Gümrük Müsteşarlığınca uzatılabilir.



Yurt dışında iş yapan müteahhit firmaların, üstlendikleri işlerde kullanılmak üzere geçici olarak ihraç ettikleri makine, teçhizat ve ekipmanın kesin satışına yurtdışında kalış için verilen izin süresi bitiminden önce başvurulması kaydıyla Dış Ticaret Müsteşarlığı tarafından izin verilebilir.



Müteahhitlerin yukarıda belirtilen konuda yapacakları ihracatta, ihracatçı birliklerine üye olma şartı aranmaz.


1.3.11. Yurtdışı Fuar ve Sergilere Katılma


Ülkemizi temsilen iştirak edilecek uluslararası yurtdışı fuar sergiler Dış Ticaret Müsteşarlığı tarafından tespit edilir.


Uluslararası ticari fuar ve sergilere, gerek ülkemizi temsilen milli düzeyde gerek bireysel olarak katılacak firma ve kuruluşlarca yurtdışına gönderilecek bedelli veya bedelsiz mal ve eşya ile yurtdışında düzenlenecek bilim, sanat, kültür veya tanıtım amaçlı fuar, sergi, konferans, seminer vb. etkinliklere kişi ve kuruluşlarca gönderilecek, bedelli veya bedelsiz mal ve eşyanın yurtdışına çıkışıyla ilgili müracaatlar doğrudan ilgili gümrük idarelerine yapılır.


Gümrük idareleri, yurtdışına çıkışına izin verdikleri bedelli veya bedelsiz mal ve eşya (bilim, sanat, kültür, tanıtım amaçlı fuar, sergi vb. hariç) ile ilgili gümrük çıkış beyannamelerinin tasdikli bir örneğini, beyannamenin kapanış tarihinden itibaren, en geç 15 işgünü içinde firmanın beyan ettiği ihracatçı birliği genel sekreterliğine gönderir.


Gümrük idareleri özel organizatör kuruluşların ülkemizi temsilen milli düzeyde iştirak sağlayacağı ticari nitelikteki fuar ve sergilere ilişkin 93/1 sayılı tebliğ hükümleri gereğince organizatör kuruluşa müsteşarlıkça verilen “Yeterlilik Belgesi” veya “Geçici Yeterlilik Belgesi” (Kamu ve Meslek Kuruluşları ile Vakıflar tarafından organize edilen fuarlarda bu belge aranmaz) ile birlikte ilgili fuarın milli katılım organizasyonunun söz konusu kuruluşça yapılmasının onaylandığını gösterir uygunluk yazısını ararlar.


Yukarıda belirtilen hususlar, dışında kalan takipler müsteşarlıkça incelenip sonuçlandırılır.


1.3.12. İndirekt Offset


Özellikle savunma, havacılık ve yüksek teknolojik alanlarından gerçekleştirilen projelerde, proje bedelinin bir bölümünün geri alınmasını teminen anlaşma gereğince proje çerçevesinde yapılan ancak projeyle doğrudan ilgisi olmayan alanlarda gerçekleştirilecek ihracat, yatırım veya döviz kazandırıcı işlem ve taahhüdünü kapsayan bir anlaşma çeşidini ifade eder.


1.3.13. Sınır Ve/Veya Kıyı Ticareti


Sınır ve liman şehirlerinin ihtiyaçlarının karşılanması amacıyla komşu ülkelerin sınır ve liman yöreleri ile karşılıklı olarak yapılan ticari işlemleri ifade eder.


1.3.14. Serbest Bölge Veya Yurtdışı Antrepolara Yapılan İhracat


Yurt içinde veya yurt dışındaki serbest bölge veya yurt dışındaki antrepolara konvertibl döviz karşılığı yapılacak ihracat, ihracat kapsamındadır.

B3.2-DAHİLDE İŞLEME REJİMİ VE ESASLARI


Türkiye’nin gümrük birliğine girmesi ile dış ticarette meydana gelen en büyük değişiklik Türkiye’nin üçüncü ülkelerde sağladığı girdi olayı idi. Oysa Türkiye gümrük birliğine girmekle “istediği ülkeden istediği malı getirmesi artık o kadar kolay değil. Gümrük birliği işte bu kuralları getirmiş ve yeni rejimin adı Dahilde İşleme Rejimi”dir. Uluslararası pazarlardan hammadde sağlayan başka bir tabirle 3.dünya ülkelerinden ithal edilen hammaddelerle üretilen, işlem görmüş bu ürünler, yine üçüncü dünya ülkelerine ihraç edilecek. Eğer 3.dünya ülkelerinden sağlanan ürünlerin AB ülkelerine ihraç edilmesi durumunda-hammaddeye karşılık olan-OGT’nin öngördüğü gümrük vergisinin ihracat sırasında ödenmesi gerekiyor. Eğer hammaddeler, ithalatta gözetim ve koruma önlemleri, çerçevesinde kotalara tabi ise, ilgili firmanın kotasından düşürülmesi gerekiyor. Şayet kotalı hammaddeyi kapsayan ürün, 3. dünya ülkelerine ihraç edilirse bu durum söz konusu olmayacaktır.


Dahilde İşleme İzin Belgesi: İhraç edilecek ürünün yapısında kullanılacak hammadde, yardımcı madde ve ambalaj malzemelerinin gümrükte vergisiz olarak ithal edilmesi için İhracat Genel Müdürlüğü’nden alınması gereken belgedir.


Fakat firmaların dahilde izin belgesi alabilmeleri için bu iki koşulun taahhüt etmeleri gerekir.

a) Türkiye gümrük bölgesindeki üreticilerin ekonomik İthal eşyasının işlem görmüş ürünlerin üretiminde kullanıldığının tespitinin mümkün olması,

b) çıkarlarına ciddi bir zarar vermemesi kaydıyla ithal ve ihraç eşyasının (tali ürünler dahil) adını, miktarını değerini ve ihraç süresini belirleyerek dahilde işleme izin belgesini alır.

Genelde dahilde işleme rejimi: İthalattaki şartlı muafiyet sistemi, eşdeğer eşya kullanımı ve ithalat sırasında alınan vergilerin geri ödenmesi sisteminden oluşmaktadır.

İthalatta şartlı muafiyet sistemi: Firmalara dahilde işleme izin belgeleri, kapsamında ihraç edecekleri mamullerin üretimi için gerekli olan girdikleri teminatlı olarak ithal etme imkanı sağlamaktadır. Firmaların hammadde, yardımcı madde, yarı mamul, mamul ve ambalaj malzemelerinin “dahilde işleme rejimi, çerçevesinde ithali esnasında ticaret politikası önlemlerine tabi tutulmaksızın alınması gereken her türlü vergiden muaf olarak ithaline müsaade edilir.

Eşdeğer Eşya kullanımı Sistemi: Serbest dolaşımdaki hammadde kullanılarak yapılacak ihracatta, her türlü vergiden muaf olarak ve teminat alınmaksızın dahilde işleme izin belgeli kapsamında izin verilir. Burada dikkat edilecek unsurun ihraç edilen mamulün ithal edilen eşyanın daha ileri bir safhada işlem görmüş olması gerekir.

İthalat sırasında alınan vergilerin geri ödenmesi sistemi:


Serbest dolaşıma girmiş bir eşyanın, işlem görmüş ürünler şeklinde ihracı halinde ithalat sırasında alınan vergiler geri ödenebilir. Fakat bu sistemden yararlanabilmek için “eşyanın geri ödeme sistemi” kapsamında olduğunu belgede belirtmek gerekir.


Geri ödeme sisteminden;

· İthali miktar kısıtlamalarına tabi olan,

· Tercihli tarife ya da şartlı muafiyet önleminden kotalar dahilinden yararlanabilen,

· Tarım politikası ya da tarım ürünlerinin işlenmesi sonucunda elde edilen bazı ürünlere uygulanan özel düzenlemeler ile konulmuş tarımsal mali yüklere veya ithalata alınan başka ek mali yüke tabi olan,

· İthal eşyasının serbest dolaşıma giriş beyanının kabulü sırasında, işlem görmüş ürünlerden parasal ihracat iadesine tabi olan, mallar yararlanmaz.

Dahilde işleme izin belgelerinin süreleri azami 12 aydır. Firmanın gerekçeli talebi bazında ek süre verilebilir.

B3.3-HARİÇTE İŞLEME REJİMİ VE ESASLARI


Serbest dolaşımdaki eşyanın işlenmek üzere, Türkiye gümrük bölgesinden geçici olarak üçüncü ülkelere ihraç edilmesi ve bu faaliyetler sonucunda elde edilen ürünlerin gümrük vergilerinden tam veya kısmi muafiyet uygulamak amacıyla tekrar serbest dolaşıma girmesi ile ilgili faaliyetleri kapsar.


Hariçte işleme faaliyeti Türkiye gümrük bölgesindeki eşyanın daha ileri safhada işlenmesi, tamir edilmesi ve yenilenmesi amacıyla geçici olarak üçüncü dünya ülkelerine ihraç edilmesidir. Bu faaliyetlerin sonucu elde edilen ürünlerin aşağıdaki bazı özelliklere sahip olması gerekir.

· Üçüncü ülkelerde (serbest bölgeler hariç) işlenenler için giden eşya ile işlem görmüş eşyanın kıymeti arasındaki farkı ithal vergisi alınarak,

· Garanti kapsamında tamirat amacıyla yurtdışına gönderilen eşyanın yerine gelen mallar ile, serbest dolaşımdaki eşyanın Türkiye’deki serbest bölgelerde işlem görmesi müteakip ithaline tam muafiyet uygulayarak,

· Türkiye’deki serbest bölgelerde 3.ülke menşeli girdiler kullanılarak üretilen ürünlerde ise kullanılan girdilerin OGT oranında vergisi alınarak yapılır.

Ancak aşağıdaki özellikleri gösteren serbest dolaşımdaki eşyanın hariçte işlenmesine izin verilmez.

· İhracı ödenmiş veya teminata bağlanmış gümrük vergilerinin geri verilmesine ve kaldırılmasına yol açanlar

· İhracatlarından önce, özel amaçlı kullanımları nedeniyle ithalat vergilerinden tamamen muaf tutularak serbest dolaşıma sunulan ve muafiyetin elde edilmesi için tespit edilen şartların yürürlükte kalmaya devam edenler,

· İhracı, ihracatta vergi iadesini gerektiren veya ihracı nedeni ile tarım politikaları çerçevesinde vergi iadesi dışında malı bir avantaj sağlayanlar.

Hammadde, yardımcı madde, yarı mamul, mamul ve ambalaj malzemelerini daha ileri bir safhada işlem görmek üzere üçüncü ülkelere göndermek isteyen firmalar, hariçte işleme izin belgeleri almak zorundadırlar.

Hariçte işleme izin belgesi: Serbest dolaşımdaki eşyanın işlenmek üzere Türkiye gümrük bölgesinden geçici olarak üçüncü ülkelere gönderilmesini teminen  Dış Ticaret Müsteşarlığı, Genel Müdürlüğü’nden alınması gereken belgedir.

Maden cevheri ve konsantrelerinin izabe edilmesi, ayrıştırmaya tabi tutulması ve işlenmesi amacıyla üçüncü ülkelere gönderilmek istemesi halinde Maden, İhracatçı Birliklerine müracaat etmeleri gerekir.

Tamirat amaçlı, garanti hükümleri uyarınca veya bir imalat hatası nedeni ile, bu ürünlerin üçüncü ülkelere geçici ihracatı için Gümrük Müsteşarlığı’na müracaat etmeleri gerekir.

Hariçte işleme izin belgesinin süresi 12 aydır.12 ay zarfından beklenen faaliyetin gerçekleşmemesi halinde 12 aya kadar ihracatçı birlikleri ek süre verebilirler.

B3.4-DIŞ TİCARET SERMAYE ŞİRKETLERİ (DTSŞ)

Bir firmanın dış ticaret sermaye şirketi olması için aşağıdaki koşulları ve sorumlulukları yerine getirmesi gerekir.

1. Ödenmiş sermayedeki ve ihtiyattan toplamı en az 20 milyar TL olan ve bir yıl önceki takvim yılında gümrük beyannamesi bazında.

2. Fiili ihracatı 100 milyon ABD dolarını (Fob cinsinden) gerçekleştiren anonim şirketlere (Transit ve bedelsiz ihracat hariç)

3. Fiili ihracatı 75 milyon ABD dolarını (Fob cinsinden) gerçekleştiren ve bu tutarın en az  %50’si aynı mal grubunu kapsayan anonim şirketlere (Transit ve Bedelsiz ihracat hariç)

4. Aynı mal  grubunu (*) kapsamak şartıyla 50 milyon ABD dolarını (FOB cinsinden) gerçekleştiren anonim şirketlere (Transit ve Bedelsiz ihracat hariç)

Her yılın mart ayının sonuna kadar başvurmak şartıyla “Dış Ticaret Sermaye Şirketi” statüsü verilir.

Yürürlükteki Dış Ticaret Sermaye Şirketleri listesinde yer almayan firmaların talepleri halinde başvuru talepleri tarihleri itibarıyla on iki ay geriye gitmek suretiyle yapılacak inceleme sonucunda yukarıdaki şarlara haiz olan firmalara bu unvan verilir.


Bu şarlara haiz olan firmalar başvuru formuyla Dış Tic. Müsteşarlığı; İhracat Genel Müdürlüğü’ne müracaat etmeleri gerekir.


Dış Ticaret Sermaye Şirketleri devlet yardımlarından öncelikle yararlanırlar;


(*) Üretim dalı;

· Tarım ile balık ve balık ürünleri

· Deri kösele ve bunlardan mamul eşya ile dokumaya elverişli maddeler ve bunlardan mamul eşya.

· Adimetaller ve mamuller

· Mineral/maddeler ve diğer sanayi maddeleri, yazılım.

B3.5-SEKTÖREL DIŞ TİCARET (SDT)

Aynı üretim dahilindeki küçük ve orta ölçekli firmaların (KOBİ) ihracat sektörü içinde bir organizasyon altında toplanarak dünya pazarlarına açılmaları ve dış ticarette uzlaşmalarını sağlamak amacıyla böyle bir örgütlenmeye gidilmiştir.


SDT: 1-200 arasında işçi istihdam eden, aynı üretim dalında faaliyet gösteren en az 10 küçük ve orta ölçekli firmanın bir araya gelerek, ödenmiş sermayesi ile ihtiyatları toplamı 5 milyar TL olmak üzere anonim şirket şeklinde kurulmuş olan oluşumlara Sektörel Dış Ticaret Unvanını alırlar.


S.D.T Şirketleri bu tanım altında bazı istisna sorumluluklar taşırlar.


1. SDT şirketin kurulması ve gelişmesinde yardımcı olmak amacıyla bünyelerinde 200’den fazla işçi istihdam eden ortak bulundurabilirler.

2. Yörelerinde SDT şirketi kurulması için aynı üretim dalında faaliyet gösteren yeterli sayıda firmanın bulunmadığı ilgili meslek kuruluşu tarafından tespit edilmesi halinde en az 5 firma olarak uygulanır.

3. SDT şirketinin hiçbir ortağının sermaye payı toplam şirket sermayesinin %10’undan fazla olamaz.

4. SDT şirketleri doğrudan üretimde bulunamazlar ve imalatçı şirketlere iştirak edemezler, ancak ortaklarının faaliyet gösterdiği üretim dalına ait hammadde tedarikinde imalatçı gibi değerlendirilirler.

 5. SDT şirketi ortaklarının, başka bir firma veya organizasyon adına ihracat yapamazlar.


Bu şartları taşıyan firmaların müracaat formları ile Dış Ticaret Müsteşarlığı, ihracat Genel Müdürlüğüne yapmaları gerekir.
                         DÖRDÜNCÜ BÖLÜM
B4.1-DIŞ TİCARETE AİT ULUSLARARASI ÖDEME ŞEKİLLERİ 

Uluslararası emtia ticareti uluslararası ödemelerin en büyük bölümünü teşkil etmektedir. Uluslararası ticarette satılan malların bedelleri konvertibl dövizlerle ödenir. Ödemeler uluslararası işlem yapan bankalar aracılığı ile yapılır. Mal bedelinin ödenmesini sağlayan çeşitli uluslararası ödeme şekilleri vardır. 

Ödeme şekillerinin bazıları daha çok alıcının, bazıları da daha çok satıcının yararına olduğunun mal bedelinin hangi ödeme şekline göre ödeneceği taraflar arasında yapılacak pazarlık ve varılacak anlaşma sonucunda belli olur. 

Genellikle mal bedeli ödemesinin sevkiyattan sonra yapılması tercih edilir. Ancak sipariş edilen malın üretilmesi için gerekli finansmanın oluşturulması eğer sözleşme hükümleri içinde yer alıyorsa mal bedelinin bir kısmı veya tamamı satıcıya peşin ödenir. Bu durumda satıcıya güvenilmesi veya garanti sağlanması gerekir. 

Satıcının mallar sevkedilir edilmez ödemenin yapılacağından emin olmak istemesine karşı alıcı da, satış sözleşmesinde kararlaştırılan nitelikteki malın belirlenen yerden süresi içinde sevk edilmesi ve malın gümrüklerden çekilebilmesi için belirli vesaikin gerekli süre içinde ibraz edilmesi halinde satıcıya ödemenin yapılmasını arzular. 

Keza satıcı, alıcının güvenilir ve mali durumunun güçlü olması karşısında satış konusu mala ait ödemenin sevkiyat yapıldıktan veya malın varışından sonra ibraz edeceği sevk vesaiki mukabilinde yapılmasına veyahut vadeli bir poliçenin kabulu karşılığında ödemenin belli bir süre sonra yapılmasına, ya da alıcı tarafından mal satıldıktan sonra ödemeye rıza gösterebilir. 

Uluslararası uygulamada kullanılan çeşitli ödeme sistemleri bu farklı isteklerin gerçekleştirilmesine olanak sağlamaktadır. 

Mal bedelinin hangi dövizle ve hangi ödeme şekline göre ödeneceği tarafların aralarında yaptıkları satış sözleşmelerinde kararlaştırılır. 
B4.1.1-PEŞİN ÖDEME (cash Payment)
Alıcının, satış sözleşmesi konusu malları bedeli peşin olarak ödendiğinde kontrata uygun süre ve biçimde sevkedilmemesi halinde ilk talebinde ödemenin yapıldığı cins döviz üzerinden geri ödeneceğine dair taahhüdü veya onun hesabına hareket eden yabancı bir bankanın peşin ödeme garantisi mukabilinde, mallar henüz sevk edilmeden sipariş konusu mal bedelinin satıcıya ödettirme şeklidir. Genellikle özel sipariş üzerine üretilen malların satışında kullanılmaktadır. 

Peşin ödeme, en fazla ihracatçının yararına olan sattığı malın bedelinin hemen tahsilini sağlayan ithalatçının ödememe ihtimalini ortadan kaldıran ödeme şeklidir. Satıcının sermayesini uzun süre bağlı kalmaktan kurtarır. 

Bazı ülkeler kambiyo rejimleriyle, dövizlerin peşin olarak transferini ve ihracatın gerçekleşmemesi dolayısıyla dövizlerin geri iadesini özel kayıtlamalara tabi tutmuştur. 
                                        para
ALICI                                                                            SATICI
(İthalatçı)                                                                 ( ihracatçı)

                               mal +vesaik
Peşin ödeme şekli ve bedeller genellikle 

1-Havaleli ödeme ve çek şeklinde: Bu şekilde gelen konvertibl dövizlerin alışını yapacak olan yetkili bankalar dövizlerin hangi firma adına hangi cins ve miktarda mal için ne kadar süreyle getirildiğini , ihracatın hangi firmaya yapılacağını önceden tespit etmek zorundadır.
2-Efektif şeklinde: Çek ve benzeri kolayca tahsil edilebilen senetler dışındaki kağıt ve madeni para ile yapılan ödemelerdir.

İthalatçı ,ihracatçı veya bunlar adına hareket eden 3. kişiler beraberinde efektif getirirlerse gümrük idarelerinde “ Döviz Beyan Tutanağı “ alınması zorunludur.
 Bu DBT nın gümrükte teyiti alınmadıkça Döviz Alım Belgesiyle (DAB) İhracat hesabı kapatılamaz. Ve herhangi bir teşvik ödemesi yapılamaz.

3-Red Clause Akreditif. İhraç olunacak malın satın alınması ve yüklenme masrafların karşılanması amacıyla ihracatçıya, aracı bankanın avans mahiyetinde peşin ödemede bulunma yetkisi veren bir şarttır.

Peşin bedellerin 3. kişilere devri bulunmamaktadır.

Peşin ödemeler için dövizi gönderenin talebi üzerine  bankalar veya ÖFK  garanti verebilir.

Peşin döviz veya alıcı prefinansmanı karşılığında ihracatın bir yıl içinde gerçekleştirilmesi zorunludur. (Bazı ürünlerde 24 aya kadar uzayabilir)

Peşin ödemeler

-Karşılığında mal ihracı suretiyle

-İhracat bedelinin mahsubu

-Cari kurdan döviz satışı yapılarak iade edilmek suretiyle kapatılabilir.
B4.1.2-MAL KARŞILIĞI ÖDEME
Bu tür ödemede satıcı  daha bedelini almadan malı alıcıya göndermektedir.
Alıcı sonraki bir tarihte aldığı malın bedelini satıcıya havale etmektedir.
Alıcının menfaatine bir ödeme sistemidir. Satıcı hiç tanımadığı bir alıcıya malını parasını almadan göndererek riske girmektedir.Alıcının mal bedelini göndermeme tehlikesi ile satıcı karşı karşıya gelmektedir. Alıcı ise bedelini ödemeden aldığı malı üretimde kullanmakta çalıştırdığı bu mal ve makineler ile ürettiği malları satarak aldığı malların bedelini ödemektedir.
 Kısaca veresiye alışverişin uluslar arası şeklidir.

                               mal +vesaik        
  SATICI                                                                          ALICI  
( ihracatçı)                                                                (İthalatçı)    

                                     para
bu sistemin dezavantajları

-alıcı malı aldıktan sonra bedelini ödemeyebilir

-alıcı malı gümrükten süresi içinde çekmeyerek malın devlete kalmasına sebep olabilir.

-kötü niyetli alıcılar malları almaktan vazgeçerek tekrar iade edilmesini sağlarlar ki bu satıcı için büyük masraf ve kayıp demektir.

-kötü niyetli alıcılar malları almaktan vazgeçtiğini işine yaramadığını vs ileri sürerek gümrüğe gelmiş malın fiyatını düşürmeye çalışır.
B4.1.3-VESAİK  KARŞILIĞI ÖDEME (CASH AGAİNST DOCUMENTS)
                                               MAL

PARA           BELGELER                                         BELGELER        PARA
                                                                                                

                                              BELGELER

                                         PARA  (HAVALE)

Peşin ödemedeki satıcının avantajlı durumu ile mal karşılığı ödemedeki alıcının avantajlı durumunu ortadan kaldırmak için geliştirilmiş bir ödeme (alışveriş) sistemidir.

 Bu sistemde bankalar devreye girerek  paranın ve malları temsil eden vesaikin (belgelerin) el değiştirmesine aracılık etmektedirler. 
Satıcı malını hazırlayıp alıcının (ithalatçı) ülkesindeki  alıcıya en yakın olan gümrüğe gönderir. Malları temsil eden belgeleri kendi ülkesindeki çalıştığı bankasına gönderir. Belgeleri alan banka alıcının ülkesindeki bir muhabir bankaya (alıcının çalıştığı anlaşmalı bankasına) belgeleri bedeli tahsil edilmek üzere göndermektedir. Alıcının bulunduğu  yerdeki banka   kendisine gönderilen belgelerin (satıcının bankasınca gönderilen) bedelini tahsil ederek (alıcıdan) satıcının ülkesindeki bankaya havale etmektedir.  Satıcı kendi bankasına gelen havaleyi (mal bedeli olan parayı) belgelerini önceden bankasına vermiş olduğundan tahsil etmektedir.
Bu sistemde alıcının aldığı malların belgelerini almadan gümrükten malları çekmesi mümkün olmadığından satıcıya bir güvence sağlanmış olmaktadır.  Belge bedelini ödeyen alıcı daha sonra malını gümrükten almaktadır.
B4.1.4-KABUL KREDİLİ ÖDEME

Genellikle vadeli mal satımında başvurulan bir ödeme şeklidir. Alıcı malın bedelini belirli bir vade sonunda ödemektedir.Kabul kredili ödemede satıcı firma, sevk ettiği malların bedeli için alıcı firma üzerine vadeli bir poliçe düzenler ve poliçe sevk belgeleri ile birlikte kabul veya avalize edilmek üzere alıcının bankasına veya alıcının kendisine gönderilir.

Bu ödeme şekli alıcıyı finanse etmeyi amaçlayan ancak poliçenin iskonto edilmesi halinde satıcıyı dakaynak sağlayabilen bir ödeme şeklidir. 

Kabul kredili ödeme 3 şekilde yapılmaktadır.

-Kabul kredili akreditif

-Kabul kredili vesaik mukabili

-Kabul kredili mal mukabili

Bunlardan kabul kredili akreditif şöyledir.
Bazen alıcı vade yapmak ister. Satıcı da vadeli satışa razıdır. Ancak taraflar güvence aramaktadırlar. Alıcı malların belli bir süre içinde nakledilmesini (sevk) , satıcı da vadeli mal bedelinin ödenmesini istemektedir.İşte iki tarafa da bu güvenceyi sağlayan  kabul kredili akreditiftir. 

Kabul kredili ödemede poliçeler;  konvertibl bir döviz cinsi ve TL üzerinde olmak ve senedin ciro edildiği tarihte iskonto oranı Uluslar arası Para Piyasasında geçerli faiz oranını aşmamak kaydıyla yurt içindeki ve yurt dışındaki bankalara iskonto ettirilebilir.
Konvertibl bir döviz cinsi üzerinden düzenlenmiş poliçelerin yurt içinde veya yurt dışında fiili ihraçtan itibaren (90 gün içinde) iskonto ettirilmesi halinde poliçe bedelinden , ihracatla ilgili giderlerin  (komisyon, rdiye, depolama, antrepo, gümrük resmi, harç, factoring giderleri, iskonto giderleri vb.) düşülmesinden sonra kalan tutarın %70 ini aşan kısmı ihracatçının serbest kullanımına bırakılır.
B4.1.5-ALICI FİRMA PREFİNANSMANI(ön finansman)
İhracatla ilgili malın finansmanında kullanılmak üzere firmalarca bizzat yurt dışındaki alıcıdan sağlayıp Türkiye’deki bankalar tarafından alışı yapılan en çok bir yıl vadeli kredilerdir. Fiili ihracatın yapılmasıyla bu krediler ihracat bedeli haline gelir.Prefinansman kredilerine dayanarak yapılan ihracatta GB (Gümrük Beyannamesi) üzerine  “prefinansmanlı” ödemeler ibaresi yazılır.
B4.1.6-AKREDİTİFLİ ÖDEME (LETTER OF CREDİT) 
Akreditif, alıcının talep ve talimatına dayanarak bir bankanın  belirli bir tutara kadar , belli bir vade dahilinde , belli belgeler karşılığında ve öngörülen şartların yerine getirilmesi kaydıyla  satıcıya (ihracatçıya9 ödeme yapacağı bir çeşit teminattır.

Yani burada ithalatçının kredibilitesi  Amir Bankası ile yer değiştirmektedir.Ödemeyi fiilen amir bankası yapmaktadır.
Bu şekilde yapılan bir ödemede 
-Taraflar arasında bir güvence sağlanmıştır.

-Uluslar arası ticari faaliyetlerde bankalar aracı olmuştur.

-Ödeme vesikalara (belgelere) dayandırılmış ve 

-Akreditif koşulları yerine getirildiğinde ödeme garantilenmiş olmaktadır.

Akreditifli ödemede kullanılan bazı kavramlar

Akreditif amiri(Applicant)
Akreditifi açtıran, malı alan alıcıdır.(İthalatçı) 
Amir Banka:
Akreditif amirinden aldığı talimata dayanarak akreditifi açan Bankaya amir banka denir.(Akreditif açan ithalatçının bankası)
Akreditif lehdarı (Beneficary):
Lehine akreditif açılan satıcıdır. (ihracatçı) 
Aracı Bankası.(intermediary bank)

Akreditifi lehdara ihbar eden ,teyit eden,ödemeyi yapan ve poiçeleri kabul eden bankadır.

İhbar veya teyit Bankası
İhbar Bankası , akreditifi lehdara (ihracatçı) teyitte bulunmaksızın  sadece ihbar eden bankadır.

Teyit Bankası

Akreditif şartları yerine getirildiğinde , lehdara ödemeyi yapanve poliçeleri kabul eden bankadır.

Ödeme veya kabul bankası(Paying or Accepting Bank)
Ödeme Bankası ödemeyi yapan , vesaik (belge) bedelini ödeyecek ve üzerine poliçe çekilen bankadır. 
Kabul Bankası
Üzerinde vadeli poliçe çekilecek olan ve keşide edilecek poliçeleri kabule yetkili kılınan bankadır.

İştira Bankası (Negotating Bank)
Akreditife dayanarak çekilen poliçeleri iştira etmesine yetki verilen banka veya poliçeleri iştira eden herhangi bir bankadır.
Rambursman Bankası (Reimbursing Bank)

Ödeme ve kabul bankası ile iştira Bankasını ramburse edecek ( bu bankalarca ödenen paraları kendilerine geri verecek ) olan bankadır.
MTO tarafından hazırlanan standart bir akreditifte bulunması gereken özellikler
▀1Akreditifin çeşidi (dönülebilir veya dönülemez olup olmadığı belirtilmelidir.belirtilmemişse dönülemez kabul edilir) ▀2 Numarası (amir bankanın verdiği referans nosu) ▀3- Açıldığı yer ve tarih ▀4-Akreditif vadesi ve yeri ▀5-Amir  ▀6-Lehdar  ▀7-İhbar bankası ▀8-Meblağ  ▀9-Hangi banka tarafından ve ne şekilde ödeneceği ▀10-Kısmi yüklemelere izin verilip verilmediği ▀11-Aktarmaya izin verilip verilmediği ▀12-Yükleme ve boşaltma yerleri ▀13-Özel koşullar ▀14-Mal ▀tanımı ▀15-istenen vesaik ▀16-Ticari fatura  ▀17-Nakliye vesaiki ▀18-Sigorta vesaiki ▀19-Diğer vesaik ▀20-İbraz süresi  ▀21-İhbar talimatları    ▀22-Rambursman talimatları  ▀23-Akreditifin kaç nüsha olduğu      ▀24-Akreditifin 400 sayılı broşüre göre düzenlendiği  25▀ Amir banka yetkililerinin imzaları
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4İHBAR    PARA 7                                                              10 PARA

                  BELGELER6                                                                   2       

                                                                  Belgeler10                 KREDİ                 
                                                                                               başvurusu
                                         BELGELER             8

                                           9    PARA
1-İhracatçı ve ithalatçı akreditifle ödemeyi gerekli kılan bir satış sözleşmesi yaparlar
2-İthalatçı Amir Bankaya ihracatçı lehine akreditif açması için talimat verir

3-Amir Banka ihracatçının ülkesindeki  bir bankadan (muhabir banka)  krediyi ihracatçıya ihbar veya teyit etmesini ister

4-Muhabir banka ihracatçıya krediyi ihbar veya teyit eder.
5-İhracatçı akreditif koşullarını yerine getirebileceğine inandığı an  malları yükleme ve göndermeye hazır duruma gelmiş olur.
6-ihracatçı yüklemeyi belgeleyen  belgeleri  kredinin bulunduğu bankaya (muhabir banka veya ödemeyi ve poliçeyi kabul eden banka) sunar. 
7-Banka belgelerin akreditif şartlarına uygunluğunu kontrol ettikten sonra kredi koşullarına göre ödeme yapar, poliçe kabul eder veya ciro eder.  Akreditif teyitli ise  ve Akreditif ciroyu içeriyorsa bu işi banka rücu omadan teyit yoksa rücu şartıyla  ciro eder.
8-Muhabir Banka belgeleri Amir Bankaya gönderir.
9-Amir Banka belgelerin akreditife uygunluğunu kontrol ettikten sonra 
-Eğer ihracatçı dökümanları direk olarak  amir bnakaya yolladı ise ihracatçıya veya fonun bulunduğu muhabir Bankaya ödemeyi yapar  v e y a

-Önceden kararlaştırıldı ise muhabir bankaya veya teyit eden bankaya  veya poliçeyi kabul  veya ciro eden herhangi bir bankaya ödeme yapar
10-Amir banka tarafından belgelerin akreditife uygunluğu tespit edildikten sonra akreditif miktarının önceden yapılan anlaşma şartları çerçevesinde ödenmesi için belgeler ihracatçıya sunulur.
11-İthalatçı malları teslim edecek olan nakliyeciye taşıma belgelerini gönderir.
B4.1.7-İHRACAT BEDELLERİNİN TAHSİLİ VE TAHSİL SÜRELER
İhracat bedellerinin tahsili döviz alım belgesi (DAB) düzenlenmek suretiyle,
-Konvertibl döviz ve efektiflerin bankalara satılmasını 

-TL üzerinden gönderilen ödeme talimatlarına istinaden ihracatçıya ödemenin yapılmasını ifade eder.

İhraç tahsil sürelerinin hesaplanmasında işlemin yapıldığı tarih hesaba katılmaz (ertesi gün başlar) İhracat bedelinin tahsil tarihi DAB nin  nin düzenlendiği tarihtir. 
İhracat bedelleri

a- Akreditifli, mal mukabili ödeme veya vesaik mukabili ödeme şekli ihracatta fiili ihraç tarihinden ,

-Konsinye ihracatta kesin satış tarihinden

-Yurtiçinde ve yut dışında serbest bölge veya antrepolara yapılacak ihracatta fiili ihracat tarihinden

-Yurtdışı fuar, sergi ve özel günlerde bedelli olarak satılmak üzere gönderilen malların gönderildikleri fuar, sergi ve özel günlerin bitim tarihinde

-gümrük beyannamesi düzenlenen kumanya teslimlerinde fiili ihraç tarihinden itibaren 180 gün içerisinde
b-Hariçte işleme rejimi kapsamında ihraç edilen malların süre veya ek süre içinde yurda getirilmemesi halinde süre bitiminden itibaren 90 gün içinde 
c-Kitap, gazete, mecmua ve pul ihracatında fiili ihraç tarihinden 
-Yurtdışı müteahitik hizmetleri  kapsamında kesin ihracı yapılan malların fiili ihraç tarihinden
-ARN, BUL,POL,ROM,İRN, ve dağılan SSCB yerine kurulan (Rusya FEd., Beyaz Rusya, UKR, AZE, ERM, GÜR, MOL, KAZ, KIRG, ÖZB, TÜRKM, TAC,EST, LET, LİT ) ile yapılan ihracatta fiili ihraç tarihinden itibaren 365 gün içinde (özelliği olan ihracat şekilleri de dahil)

d-Kredili ihracatta, kredi satış sözleşmesinde blirtilen vadeleri izleyen tarihte

e- Yugoslavya Federal Cumhuriyetine (eski) yapılan ihracatta fiili ihracat tarihinden itibaren 270 gün içinde 

-Ticari kiralama yoluyla yapılan ihracatta, kira bedellerinin DTM ca verilen izin süresinin bitiminden itibaren Bankalara satılması zorunludur
B4.1.8.ÜLKEMİZDE İHRACAT VE İTHALAT HESAPLARIN KAPATILMASI, MÜCBİR (ZORUNLU) SEBEPLER VE BELGELENDİRME ŞARTLARI



Dış ticarette en önemli safha ödeme aşaması olup, bu aşamanın tamamlanmasıyla söz konusu ticari ilişki de sona ermiş olmaktadır. Ancak mal bedelinin muhtelif ödeme şekillerine göre ödenmesi sadece taraflar arasındaki ilişkiyi bitirmekte olup, ödemeyi müteakip gerek ihracatçı gerekse ithalatçı yönünden sonuçlandırılması gereken diğer bir önemli husus tamamlanan ticari ilişkiye ait hesapların ilgili merciler nezdinde kapatılmasıdır.


Ülkemizde yürürlükteki kambiyo hükümleri uyarınca ihracat ve ithalat hesaplarının kapatılmasına ilişkin esas ve usuller ile dış ticaret işlemlerinde hesap kapatımını geciktiren, güçleştiren veya imkansız duruma getiren mücbir sebep halleri ve bunların belgelendirme koşulları aşağıda açıklanmış bulunmaktadır.

8.1. İhracat Hesabının Kapatılması


İhracat hesapları, gümrük beyannamesi ve yurtdışına döviz ödenmesini gerektiren belgeler ile bedelin tahsiline ilişkin döviz alım belgesinin gelmesiyle yetkili bankalarca kapatılmaktadır. İhracatçının satış sözleşmesi uyarınca ibraz etmesi zorunlu olduğu diğer belgeler, bankalar ile alıcı ve satıcı arasındaki özel hukuk ilişkisiyle ilgili olup, kambiyo mevzuatına tabi değildir.


İhracat hesabı, peşin ve alıcı firma prefinansmanı ödeme şekillerinde bedelin alışını yapan, diğer ödeme şekillerinde gümrük beyannamesine ait bilgilerin gönderildiği bankalar nezdinde kapatılır. Fiili ihraçtan sonra bedellerin tahsil edildiği ödeme şekillerinde ihracat bedelleri farklı bir bankaya gönderilmiş ise bu banka ihracat hesabının takibini yapan bankaya bilgi verir. İhracat bedellerinin süresi dışında ancak (10 iş günlük) ihbar süresi içinde gelmesi halinde ihracat hesabı, ek süre alınmasına gerek bulunmaksızın ve ilgili Kambiyo Müdürlüğü’ne ihbar yapılmaksızın bankalarca DFİF’e kur farkı tahsil edilerek kapatılır. Kambiyo Müdürlüğü’ne ihbar yapılmış ise ihracat hesabı kapatılarak bu husus ilgili kambiyo müdürlüğü’ne bildirilir. Bankalar, düzenleyecekleri döviz alım belgeleri üzerine gümrük beyannamesindeki bilgileri kaydetmekle yükümlüdürler. Gümrük beyannamesi ve döviz alım belgesi gibi hesap kapatmaya ilişkin belgeler bankalar arasında taahhütlü mektup veya özel kurye ile gönderilir. İhracat bedellerinin tahsil sürelerinin uzatılması ihracat hesaplarının kapatılma sürelerini de uzatmaktadır. 


İhracat bedellerinin tahsilinden ve ihracat hesaplarının bedel getirme süresi içinde (ek süreler dahil) kapatılmasından ihracatçılar (factoring işlemlerinde faktör kuruluş) sorumlu olup, ihracata aracılık eden bankalar ihracat bedellerinin tahsilini izlemekle yükümlü olduklarından gerekli tedbirleri almak zorundadırlar. Bir banka ihracata aracılık etme konusunda ihracatçı ile bir hukuki ilişkiye girmemiş olmakla birlikte kendisine gümrük idarelerince gümrük beyannamesi ile ilgili bilgi gönderilmişse veya ihracat bedelleri (efektif ile gelmesi dahil) gelmişse, bu banka da ihracat hesabının kapatılmasının takibiyle görevli ve sorumludur. Diğer taraftan, DFİF’e prim kesintisi yapılan malların ihracında, bankalar mal bedellerinin tahsil edilerek alışının yapılması için gerekli tedbirleri almak zorundadırlar.


Fiili ihraçtan sonra döviz alışı yapılan işlemlerde, ihraç bedelinin faturada kayıtlı döviz cinsinden veya ABD dolarından farklı bir döviz cinsinden tahsil edilmesi halinde gelen dövizler döviz alım belgesi tarihindeki T.C. Merkez Bankası çapraz kurlarından ABD dolarına çevrilir.


Peşin bedel veya prefinansman kredisinin alışında düzenlenen döviz alım belgesi’nin T.C. Merkez Bankası çapraz kurlarına göre hesaplanan ABD doları cinsinden ihracat taahhüdünün; mal ihraca suretiyle kapatılması halinde gümrük beyannamesinde kayıtlı ABD doları, yapılan ihracat bedelleriyle mahsuben iade edilmesi halinde mahsup tarihinden düzenlenen döviz alım belgesinde, tasfiye suretiyle iade edilmesi halinde ihracatla ilgili döviz alım belgesinde kayıtlı dövizin T.C. Merkez Bankası çapraz kurlarına göre saptanan ABD doları karşılığı esas alınır.


Süresi içinde (verilen ek süreler dahil) kapatılmayan ihracat hesapları aracı bankalarca (10 iş günü) içinde “kapatılmayan ihracat hesapları ihbar formu”, özel kurye veya taahhütlü bir mektupla ilgili kambiyo müdürlüğüne iletilir.

8.2. İthalat Hesabının Kapatılması 


İthalat bedelleri; uluslararası kurallar ile bankacılık teamüllerine, alıcı ve satıcı arasındaki sözleşmeye göre, banka ve özel finans kurumlarının kendi kaynaklarından veya döviz tevdiat hesaplarından veya mal ve hizmet ihracı bedelinin mahsup (takas) edilmek suretiyle Türk Parası veya döviz olarak ödenmektedir. Bankalarca, ithal müsaadesi, düzenlenmesi uygulaması 95/7606 sayılı karar ile kaldırılmış olup, yeni ithalat mevzuatına göre ithalat işlemleri gümrük idarelerinde başlamakta ve sonuçlandırılmaktadır. İthalatçılar, bankalara, sadece mal bedellerinin ödenmesi ve kambiyo mevzuatı’na göre bankalarca takibinin yapılması gereken ithalat hesaplarının kapatılması için başvurmaktadırlar.


Bedellerin ödenmesine ilişkin kayıtlar (döviz satım belgesi, Türk Parası transfer belgesi, döviz tevdiat hesabından transferler, mahsuben ödemelerde düzenlenen döviz alım belgesi ve döviz satım belgesi) ile malın fiilen ithal edildiğine ilişkin gümrük beyannamesi ve faturanın bir araya gelmesi halinde kambiyo mevzuatı’na göre ithalat hesabı kapatılmış sayılır, başkaca bir belge ibrazı istenmez.


İhracatçının satış sözleşmesine göre ibraz etmekle zorunlu olduğu fatura, konişmento, taşıma belgeleri, sigorta poliçesi, menşe şehadetnamesi, ekspertiz raporu gibi ticari belgeler, bankalar ile alıcı ve satıcı arasındaki özel hukuk ilişkisi ile ilgili olup, kambiyo mevzuatı’na tabi değildir.


Ödenen mal bedeli, fiilen ithal edilen malın gümrük beyannamesi veya faturadan tespit edilecek değerinden 50.000 ABD doları veya eşit döviz veya Türk Lirası tutarından daha fazla ise bankaca hesap kapatılmaz ve ilgili kambiyo müdürlüğüne ihbar edilir. Malın değerinin ödenen tutardan fazla olması halinde ihbar yapılmaksızın hesap kapatılmaktadır.Döviz satışlarında banka ve ithalatçı arasında mutabık kalınan serbest kurlar uygulanır.


Teslim ve ödeme şekli ile bu hususlarda yapılacak değişiklikler, bankacılık uygulamalarına göre yeni teslim ödeme şeklinin şartlarına uygun olması kaydıyla alıcı ve satıcı tarafından serbestçe belirlenir. Gümrük beyannamesinin (28) numaralı hanesine, ithalat işlemine aracılık eden bankanın adı ve şubesi ile ödeme şeklinin kaydedilmesi zorunludur.


İthal konusu malların devredildiği kişilerin (95/7606 sayılı İthalat Rejimi Kararına İlişkin İthalat Yönetmeliği’nin 3 üncü maddesinde belirtilen niteliklere haiz gerçek ve tüzel) kişi olması kaydıyla (akreditif amirinde değişiklik, konşimento veya diğer taşıma belgelerinin cirosu ve diğer ticari belgelerin devri suretiyle) fiili ithal tarihine kadar ithalatçı değişikliği yapılabilmektedir. Ancak, mal bedelinin transfer tarihi ile fiili ithal tarihi arasında yapılan ithalatçı değişikliğinde, ilk ithalatçının mallar devrettiği ithalatçıyı hesap kapatma süresinden önce bankasına bildirmesi zorunludur. İthal işlemleri, ithalat hesaplarının kapatılması kadar, temsil yetkisini haiz kişiler tarafından da yapılabilir.


İthal edilmeyen malların banka kaynaklarından ödenmiş bulunan bedellerinin hesap kapatma süresinin bitiminden itibaren en geç (90gün) içinde yurda getirilerek bankalara satılması zorunludur. Ancak, ithal bedelleri banka kaynağından ödenmiş olmayıp da, ihraç bedellerinin serbest kullanıma bırakılan en çok (yüzde otuz’luk) tutarlarından veya fatura veya istihkak raporları ile tevsik edilmek suretiyle hizmet ihracı bedelleri ile açılan döviz tevdiat hesaplarından ödenmiş olması halinde bu zorunluluk aranmamaktadır.


İthalatçıların bankalarda açtıracakları döviz tevdiat hesaplarından ithalat bedellerinin ödenmesi mümkündür. Bu yoldan yapılacak ithalatta döviz satım belgesi düzenlenmez. Bedelleri söz konusu hesaptan ödenen ithalatın yapılmaması nedeniyle geri getirilen dövizlerin ithalatçının istemine binaen söz konusu hesaplara iadesi mümkündür.


Diğer taraftan, kabul kredili, vadeli akreditifli ve mal mukabili ödeme şekillerine göre yapılacak ithalatta mal bedeli ile birlikte veya Görünmeyen İşlemlere İlişkin Hükümler çerçevesinde faiz transferi de yapılabilir.


İthal edilen malların bedelini teşkil eden tutarlar, yurt dışındaki ihracatçının veya bankasının talimatı üzerine, Türkiye’de bu ihracatçı adına açılan döviz tevdiat veya Türk lirası mevduat hesabına yatırılmak suretiyle ödenebilir. Bu tutarlar, döviz olarak itibar edilir. Diğer taraftan, ithalat bedelleri, yurt dışından sağlanan kredilerden de karşılanmak suretiyle ödenebilir. Bu tür ithalatta, ithalat hesapları, yurt dışındaki mali kuruluşça veya Türkiye’deki aracı bankaca ihracatçıya ödemenin yapıldığını tevsik eden belgeler ile ithalatın yapıldığını gösterir. Gümrük beyannamesi ve fatura ibrazı halinde döviz satım belgesi aranmaksızın kapatılır.


Bankalar belirlenen sürelerde hesabını kapatmayan ithalatçıları (mal mukabili ve kabul kredili mal mukabili ödeme şekline göre yapılan ithalat hariç) taahhütlü bir mektup göndermek veya elden teslim etmek suretiyle (10 iş günü) içinde ilgili kambiyo mercilerine bildirmekle yükümlüdürler. Bu merciler, intikal ettirilen açık ithalat hesaplarının kendileri veya Hazine Müsteşarlığı tarafından kapatılması halinde, ilgili bankaya bilgi verirler.

8.3. Mücbir (Zorunlu) Sebep Halleri ve Belgelendirme Şartları


İhracat ve ithalat işlemlerinde hesap kapatımını geciktiren, güçleştiren veya imkansız duruma getiren mücbir sebep halleri ve bunların belgelendirme şartları aşağıda belirtilmektedir.

1- Mücbir Sebep Halleri:

a) İthalatçı veya ihracatçı firmanın infisahı, iflası veya faaliyetlerini daimi olarak tatil etmesi ve şahıs firmalarında firma sahibinin ölümü,

b) Grev, lokavt ve avarya hali,

c) İthalatçı ülke resmi makamlarının karar ve işlemlerin dolayısıyla ihracat bedellerinin gelmemesi,

d) Resmi makam ve yetkili mercilerimiz veya ihracatçı ülke resmi makamlarının karar ve işlemleri veya muhabir bankaların muameleleri dolayısıyla ithalatın imkansız hale gelmesi,

e) Tabii afet, harp ve abluka hali,

f) Malların kaybı ve hasara uğraması veya imha edilmesi,

g) İhtilaf sebebiyle dava açılması veya tahkime başvurulması.

2- Mücbir Sebep Hallerinin Belgelendirilmesi:

Yukarıda belirtilen (a ve g) halinin yetkili mercilerden, 

(b ve e) halinin, ihracatçının veya ithalatçının bulunduğu ülke resmi makamlarından mahalli odaca onaylanmış olmak kaydıyla satıcı/ihracatçı firmadan veya alıcı/ithalatçı firmadan (harp ve abluka hali hariç), (c) halinin ithalatçının bulunduğu ülkenin resmi makamlarından, (d) halinin resmi makamlarımızdan, ihracatçının bulunduğu ülkenin resmi makamlarından veya muhabir bankalardan,(f) halinin ise sigorta şirketlerinden, uluslararası gözetim şirketlerinden veya ilgili ülke resmi makamlardan alınmış belgelerle bankalara belgelendirilmesi gerekmektedir.


Mücbir sebep halleriyle ilgili olarak yurt dışından temin edilecek belgelerin dış temsilciliklerimizle veya yabancı resmi makamlarca düzenlenmesi zorunludur. Yabancı resmi makamlarca düzenlenen belgelerin, “Lahey Devletler Özel Hukuku Konferansı” çerçevesinde hazırlanan “Yabancı Resmi Belgelerin Tasdik Mecburiyetinin Kaldırılması Sözleşmesi” hükümleri gereğince başka bir resmi makam tarafından onaylanması şartı aranmaz.                                                

                              BEŞİNCİ BÖLÜM

B5.1- AKREDİTİF

B5.1.1-TANIMI VE ÖZELLİKLERİ 

Akreditif bir bankanın şarta bağlı ödeme garantisi olarak tarif edilebilir. 

Akreditif bankanın ödeme taahhüdü ile satış bedelinin ödenmesini teminat altına alması ve finansman kolaylığı sağlaması itibariyle en fazla ihracatçıya yararlı bir ödeme şeklidir. Alıcı ve satıcı arasında çıkma olasılığı olan anlaşmazlıkları en aza indirmesi dolayısıyle uluslararası ticarette yaygın olarak kullanılmaktadır. 

Akreditif, alıcının bankasına verdiği talimata dayanarak o bankanın yabancı ülkedeki muhabiri aracılığı ile lehdara, belirlenen vesaikin saptanan süre içinde ibrazı karşılığında tarif edilen şekilde ödeme yapılacağına dair verdiği yazılı bir taahhüttür. 

Akreditifte ödeme mala veya hizmete değil sadece ibraz olunan vesaike istinaden yapıldığından bu ödeme şekline Vesikalı Kredi (Documentary Credit) de denilmektedir. 

Akreditiflerde en az 4 taraf vardır: 

i. Amir (Applicant): İthalatçı firma 

ii. Amir Banka (Issuing Bank): Akreditif açan banka 

iii. Lehdar (Beneficiary): Satıcı firma 

iv. İhbar/Teyit eden banka 

(Advising/Confirming Banks): Akreditifin açıldığını lehtara ihbar/teyit eden banka 

Akreditifde genellikle iki banka vardır. Akreditif küşat eden banka (Issuing Bank) alıcının bankasıdır. İkinci banka, satıcının memleketindeki akreditifi ihbar eden (Advising Bank) bankadır. Bu banka sadece ihbarla yükümlü ise bu hususu akreditif ihbar ederken satıcıya bildirir. Ayrıca bu banka akreditifi teyit ile de yükümlü ise teyit eden banka (Confirming Bank) görevini de yapar. 

Amirin talebi ve verdiği talimat üzerine amir banka düzenlediği akreditif mektubunu lehdarın ülkesinde bulunan muhabirine göndererek lehtara ihbar veya teyit etmesini talep eder. 

Amir banka tarafından düzenlenen akreditif küşat mektubu şu bilgileri kapsar; 

- Akreditifin şekli (Dönülebilir-Dönülemez) 

- Numarası 

- Düzenlenme yeri ve tarihi 

- Geçerlilik süresinin sona erdiği tarih ve yer 

- Amirin ismi ve adresi 

- Lendarın ismi ve adresi 

- İhbar bankasının ismi ve adresi 

- Akreditifin döviz tutarı 

- Teslim şekli 

- Akreditifin ibrazda ödemeli veya vadeli poliçe kabullü veyahut vadeli ödeme nevinden hagisi olduğu 

- Kısmi yükleme ve aktarmaya izin verilip verilmediği 

- sevk yeri, sevkiyatın şekli ve varış yeri 

- Yükleme vadesi 

- Malların tanımı 

- İstenilen vesaik 

- Vadeli poliçe kabullü akreditiflerde istenilen poliçenin tarifi 

- İlave Şartlar 

- Rambursmanın şekli 

- İhbar/teyit eden banka masraflarının hangi tarafa ait olduğu 

- Vesaikin yükleme vesikası tarihinden itibaren ibraz süresi 

- Akreditifin teyitsiz veya teyitli olduğu 

- Akredetifin lehdara ihbar şekli 

- Akreditifin "Vesikalı Krediler için Yeknesak Teamül ve Uygulamalar "(MTO'nun Yayın No. 500, 1993 değişikliği)'na tabi olarak düzenlendiğine dair açıklama. 

Satın alınan malların ithali için gerekli belgeler akreditifde ibraz edilecek vesaik kapsamında belirtilir. Bu belgeler; 

- Ticari Belgeler 

- Resmi Belgeler 

- Taşıma Belgeleri 

- Sigorta Belgeleri 

- Finansman Belgeleridir. 

Satıcı tarafından, lehine açılan akreditifin alıcı ile yapılan satış sözleşmesine uygun olduğu görüldükten sonra malların sevkiyatı yapılarak, akreditifte istenilen, uygun vesaik ihbar eden bankaya ibraz edilerek akreditifde öngörülen ödeme metoduna ve rambursman şekline göre vesaik bedeli tahsil edilir. 

Akreditifin Tabi Olduğu Uluslararası Kurallar 

Akreditifin-Milletlerarası Ticaret Odasının Yayın no. 500, 1993 değişikliği "Vesikalı Krediler İçin Yeknesak Teamüller ve Uygulamalar"a tabi olarak ve "Standartlaştırılmış Vesikalı Kredi Formülleri"ne uygun bir biçimde tanzim edilmeleri gereklidir. 

B5.1.2-AKREDİTİFİN ÖDEME METODUNA GÖRE TÜRLERİ 

a-İbrazda Ödemeli Akreditif (Sight Credit) 
Uygun vesaik ibrazında lehtara ödeme yapılmasını gerektiren ve uygulamada yaygın olarak kullanılan akreditif şekli budur. 

b-Vadeli Poliçe İle Kullanılan Akreditif (Acceptance Credit) 
Akreditifte öngörülen uygun Vesaikin ibrazında lehtarın amir banka veya muhabir banka üzerine keşide edilecek belirlenen vadeli poliçenin kabul edileceğini ve kabul edilen poliçenin (Draft) vadelerinde ödeneceğini gösteren akreditif türüdür: Kredili satışların finansmanına yarar. 

Akreditiflerde genellikle görüldükten veya konşimento tarihinden sonra örneğin: 90, 120, 180 gün veya daha uzun vadeli poliçelerin teyit eden banka veya amir banka üzerine keşide edilmeleri öngörülür. Muhatap banka akreditif vadesi içinde ibraz olunan uygun vesaik üzerine poliçeyi kabul eder. Satıcı dilerse poliçenin vadesine kadar bekleyip vadesinde poliçeyi muhatap bankaya ibraz ederek bedelini tahsil eder, ya da vadesinden önce bankada veya açık piyasada iskonto ettirebilir. 

Satıcı ile alıcı arasında yapılan anlaşmaya göre banka kabul komisyonu ile iskonto faizi alıcı veya satıcıya ait olabilir. 

c-Vadeli Akreditif (Deferred Payment Credit) 
Akreditifin öngördüğü vesaikin koşullara uygun şekilde ibraz edilmesi karşılığında, vesaik tutarının akreditifte belirlenen bir süre sonra lehdara ödeneceğini taahhüt eden bir akreditif türüdür. 

Bu akreditif ithalatçıya satın aldığı malların gümrüğe gelmesinden veya ithalinden sonra bedelinin satıcıya ödenmesini sağlar. 

Bu itibarla akreditifte ödeme tarihi, vesaikin ibraz veya yükleme vesikası veyahut fatura tarihinden belli bir süre örneğin vesaik ibrazından 15 gün veya yükleme tarihinden 30 gün sonra olarak belirlenir. 

 B5.1.3-AKREDİTİF ÇEŞİTLERİ
A-VADEDEN ÖNCE İPTAL EDİLİP EDİLMEDİĞİNE GÖRE AKREDİTİFLER

1-Dönülebilir Akreditif (Revocable Credit) 
Bu şekilde açılan akreditif önceden uyarma veya ihbar yapılmaksızın amirin istediği an iptal veya tadil edilebilir. İhbar eden banka tarafından tediye anına kadar akreditif amir tarafından iptal edilebilir. bu tip akreditif alıcıya azami elastikiyet sağlar. Satıcıyı mal bedelini tahsil etmek problemi karşısında bırakır. Bu nedenle dönülebilir akreditif satıcının alıcıya tam olarak güvendiği hallerde çok az kullanılır. 

Bu akreditif daha ziyade alıcının lehine bir akreditiftir.
2-Dönülemez  Akreditif

Gayrikabili rücu akreditif; öngörülen akreditif şartlarına tamamen uyulması kaydıyla belirlenen süre içinde çekilecek poliçelerin akreditifi açan Banka tarafından kabul edileceği veya ödeneceği hakkında kesin bir taahhüdü içeren akreditiftir. Bütün tarafların izni alınmadıkça gayrikabili rücu bir akreditif iptal edilemez ve şartları değiştirilemez. Akreditif açan Banka, sadece amirin isteğine dayanarak, bunu ne iptal edebilir ne de şartlarında değişiklik yapabilir. Bu suretle gayrikabili rücu bir akreditifin lehdarı, akreditif şartlarını yerine getirdiği takdirde akreditifin vadesi içinde çekeceği poliçenin, akreditifi açan Bankaca ödeneceğinden veya kabul edileceğinden, izni alınmadıkça vadesine kadar iptal edilemeyeceği gibi şartlarının da değiştirilemeyeceğinden emin olarak, alıcıya göndereceği malları üretmeye veya satın almaya hiçbir kaygı duymadan başlayabilir.


Bu akreditif ise satıcının lehine bir akreditiftir.
2a-Dönülemez Teyitsiz Akreditif (Irrevocable, Unconfirmed Credit) 
Bu akreditif, akreditif vadesinden önce lehdarın rızası olmaksızın tadil veya iptal edilemez. 

Akreditifin lehdarı, belirtilen koşullara uygun vesaiki ihbar eden bankaya ibraz ettiğinde vesaik bedelinin akreditifin ödeme metoduna göre kendisine ödeneceğine dair akreditifi açan bankanın kesin bir taahhüdüne sahiptir. Akreditif teyitsiz olduğundan ihbar eden bankanın ödemenin yapılmasına ilşikin hiçbir sorumluluğu yoktur. 

2b-Dönülemez Teyitli Akreditif (Irrevocable Confirmed Credit) 
Satıcının ülkesindeki teyit bankasının akreditife, amir bankanın talebi üzerine onun ödeme taahhüdüne ilaveten kendi taahhüdünü eklediği akreditif şeklidir. 

Satıcı böylece kendi rızası olmadan tadil ve iptal edilemeyecek akreditif için vade dahilinde şartlara uygun belgeleri ibraz ettiğinde ülkesindeki bankanın akreditifi teyit etmesi dolayısıyle vesaik bedelinin kendisine ödeneceği konusunda kesin güvence içindedir. 

Bu akreditif teyit bankasının alacağı yüksek teyit komisyonu dolayısıyla dönülemez teyitsiz akreditife nazaran pahalı bir akreditif şeklidir. 

  B-
BİR AKREDİTİFİN AÇILMASI SIRASINDA DİĞER ARACI BANKALARIN   

SORUMLU OLUP OLMADIĞINA GÖRE AKREDİTİFLER
Teyitli/Teyitsiz Akreditifler

Açılması sırasında lehdara karşı muhabir Bankanın da sorumlu olması istenilip istenilmediğine göre akreditif teyitli veya teyitsizdir.


     a- Teyitli Akreditif

               (Confirmed credit)



Muhabir Banka, akreditifi lehdara ihbar ederken amir Bankanın talimatına dayanarak kendi teyidini de eklemiş ve böylece akreditifi açan Bankanın yükümlülüğünü yerine getireceğine dair kendisi de sorumluluk almış bulunursa bu, teyitli bir akreditif olur. Teyitli akreditifte lehdara karşı hem yabancı ülkedeki alıcının Bankası hem de kendi ülkesindeki bir Banka yükümlü bulunmaktadır. Satıcılar için aranılması gereken bir akreditiftir. Alıcı için ise bir masraf demektir.

              b- Teyitsiz Akreditif

              (Unconfirmed credit)



 Bu tür akreditifte muhabir Banka akreditifi lehdara sadece ihbar eder.


Örneğin; kabili rücu bir akreditif açan Banka bunu iptal etmek yetkisini daima saklı tuttuğu için, muhabir Banka da bu tür akreditifleri lehdara teyit etmez ve yükümlülük altına girmez. Zira hiçbir muhabir Banka, akreditif amiri Bankanın almak istemediği bir yükümlülük altına girmeye yanaşmayacaktır. Bu nedenle kabili rücu akreditiflerin ancak teyitsiz şekilde açılmaları mümkündür. Bu tür akreditif, ihracatçılar için de esaslı bir güvence sağlamaz.  


Gayrikabili rücu bir akreditifin lehdara kendi ülkesindeki bir Banka aracılığı ile ve bu Banka tarafından bir yükümlülük altına girilmeksizin ihbar edilmesini isteyen amir Banka da o ülkedeki muhabirine, bu akreditifi teyit etmeksizin lehdara sadece ihbar etmesi talimatını verebilir.


Alıcının menfaatine uygun bir akreditiftir.
C-KULLANIM ALANLARINA GÖRE AKREDİTİFLER

             Ca- Adi akreditif
             (Fixed credit)



Akreditif talimatında belirtilen limit, çekilecek poliçelerle bir defa kullanılınca akreditif hükümden düşer. Adi akreditiflere dayanılarak akreditif limitini toplam olarak aşmamak kaydıyla birkaç defa poliçe çekilmesi de mümkündür. Rotatif şekilde açıldıkları belirtilmemiş  olan akreditifler adi akreditif  sayılır.


Klasik akreditif tipidir.

            Cb- Rotatif  akreditif
            (Revolving credit)



Rotatif akreditif, bir kısmı veya tamamı kullanıldıkça ek bir değişiklik talimatına gerek kalmaksızın aynı şartlarla ve aynı tutar için otomatik olarak yenilenen akreditiftir.



İki şekilde açılabilir;

· Süreye bağlı rotatif

· Partiler halindeki rotatif akreditifler.

Cc-Karşılıklı akreditif

(Back-to-back credit)


Back to Back akreditifle lehdar, akreditifi kendisine ihbar eden Bankaya başvurarak, kendi lehine açılmış olan akreditifi teminat olarak göstermek suretiyle ikinci bir lehdar lehine akreditif açılmasını ister. Banka kabul ettiği takdirde ilk akreditifin koşullarına bağlı olarak yeni bir akreditif açar. İlk lehdar, yeni akreditif bedelinin ödenmesini ilk akreditif tutarının tahsiline bağlayamaz. Bankayı ayrıca ramburse etmesi gerekir.


Genellikle transit ticaret işlemlerinde karşımıza çıkar.

Cd- Devredilebilir akreditif

(Transferable credit)


Devredilebilir akreditif, lehdarı tarafından ikinci bir lehdara devredilebilen akreditiftir. Devredilebilir akreditiflere genellikle ilk lehdarın malın üreticisi değil komisyoncusu olduğu durumlarda başvurulmaktadır. Gayrikabilirücu akreditifler devredilebilir olarak açılabilirler. Devredilebilir bir akreditif sadece bir kez devredilebilir. Akreditifi devir alan ikinci lehdar akreditifi tekrar bir başkasına devredemez. Gelen akreditif üçüncü lehdara devir edilemez ama bölünebilir. Buna da Divisible L/C denir.

Ce-Teminat-İhtiyat Akreditifi

(Stand-by L/C)


Bu tür akreditiflerde amir Banka akreditif amirinin kefili sıfatıyla ve amirin üstlendiği bir yükümlülüğün yerine getirilmesini alıcı veya işverene karşı doğrudan veya onun Bankası vasıtasıyla garanti eder. Kısaca Stand by L/C bir kontrgarantidir. Normal ticari akreditiflerde amir Banka, belirli bir işlemin yerine getirilmesi halinde lehdara ödemede bulunurken, ihtiyat akreditiflerinde ödeme belirli bir işlemin yerine getirilmediği zaman gerçekleştirilmektedir. Bu tür akreditifler belirtilen farklılık nedeniyle değişik bir rol üstlenmekte, genellikle de büyük inşaat taahhüt işleri ile uzun vadeli satışlarda bir teminat olarak kullanılmaktadır.

Cf-Kırmızı Şartlı Akreditif

(Red Clause L/C)



Bazı durumlarda ithalatçı firmalar, ihracatçılarına sevkiyatın yapılmasından önce peşin ödeme yapmak isteyebilirler. Bir başka deyişle ithalatçı açmış olduğu akreditifin tamamını veya bir bölümünü peşinen ihracatçıya kullandırabilir. Bu durumda ithalatçı Bankasından ihracatçı lehine red clause bir akreditif açması talebinde bulunur.


Bütün akreditif nevilerinde akreditifin kullanılması, malların sevk ve vesaikinin Bankaya tevdi olunmasına bağlı olduğu halde red clause akreditif, sevk ve belgelerin ibrazına gerek kalmaksızın ödeme yapmaya imkan vermektedir.

Cg- Yeşil Şartlı Akreditif
(Green Clause L/C)

(Peşin Ödemeli Akreditif)


Akreditifi açan Banka lehine, akreditifin kullanıcısı tarafından bir teminat mektubu verilmemişse, red clause akreditifleri açtıran firmalar büyük risklere girerler. Bu riskler green clause akreditifler ile en aza indirebilir. Green clause akreditif de, ihracatçının malları sevk etmesinden önce akreditifden tahsilat yapılmasına olanak tanımaktadır. Ancak bu peşin ödemeler, malların mülkiyetini Bankaya devreden ambar teslim makbuzları ile garanti altına alınmaktadır. Ambar teslim makbuzları, ambar firması tarafından düzenlenir ve depolanan malların değerini belirtir.                    

D-KULLANDIRMA ŞEKLİNE GÖRE
· Görüldüğünde ödemeli akreditif,

· Vadeli (Ertelenmiş ödemeli ) akreditif,

· Kabul Akreditifi,

· İştira Akreditifi/İştira edilebilen akreditif

  Da- Görüldüğünde ödemeli akreditif
  (Sight payment credit)

Görüldüğünde ödenecek olan akreditifte ödeme;

· Amir bankaca veya,

· Amir bankanın verdiği yetkiye dayanarak teyit veya ihbar Bankasınca ya da,

· Diğer bir bankaca,

Lehtarın,akreditif şartlarına uygun vesaiki ibraz etmesi üzerine yapılır.

                                                                                                                                                                                Db-Vadeli (ertelenmiş ödemeli) akreditif
(Deferred payment credit)

Vadeli (ertelenmiş ödemeli) akreditif alıcıya,mal bedelini,vesaik eline geçtikten bir süre sonra ödeme imkanı veren akreditiftir.


Bu akreditifte yükleme ve akreditif vadesinden ileri bir tarihi taşıyan ödeme vadesi bulunur. Ödeme vadesi genellikle iki şekilde tespit edilir;

· Yüklemeden itibaren………….gün sonra veya;

· Fatura tarihinden itibaren…………gün sonra.

dc- Kabul akreditifi
(Accaptance credit)


Vadeli satışlarda kullanılan kabul akreditiflerinde poliçe, satıcı ile alıcı arasındaki anlaşmaya göre; ibrazından bir süre sonra ödenmek üzere belli bir vade ile ya alıcı veya yabancı muhabir Banka üzerine keşide edilir. Vadeli (ertelenmiş ödemeli) akreditiflerde vesaikin bir poliçeye ilişik olarak Bankaya verilmesi şart olmadığı halde kabul akreditiflerinde vesaik bir poliçe ilişiğinde Bankaya teslim edilir.


Kabul akreditifleri ithalatçıya; ithal ettiği malların bedelini, bunları satarak elde edeceği para ile taksitler halinde ödemek imkanını da verir.

dd- İştira Akreditifi/İştira Edilebilen Akreditif

(Negotiating type credit/Negotiable credit)


İştira akreditifinde ödeme, akreditif şartlarına uygun olarak düzenlenmiş ve poliçeye bağlı vesaik amir Bankaya geldikten sonra yapılır.


Poliçeler akreditif şartlarına uyularak lehdar tarafından; akreditif amiri, amir Banka veya akreditifte gösterilen diğer bir muhatap Banka üzerine, ibrazında ödemeli veya vadeli olarak çekilebilir. İştira akreditiflerinde, amir Banka ve varsa, teyit Bankası; lehdar tarafından bu akreditife dayanılarak çekilecek poliçelerin ödeme yükümlülüğünü, diğer akreditiflerden farklı olarak, yalnız keşideciye (lehdara) karşı değil iyi niyetli hamillerine karşı da üstlenmiş olur.

B5.1.4-AKREDİTİFİN ADIM ADIM ŞEMATİK DÜZENİ

                           Başvuru

1-    Alıcı                                                                   Satıcı
   - Alıcı satıcının ürünleri veya satmakta olduğu mallarla ilgilendiğini bildiren bir başvuru ile satış koşulları sorar.

                                      Proforma  fatura 

2- Satıcı                                                                   Alıcı
- Satıcı satış şartlarını içeren bir teklif mektubunu (proforma faturayı) alıcıya gönderir.
                                      Satış Sözleşmesi

3-   Satıcı                                                                     Alıcı
- Alıcı ile satıcı alış veriş konusu mal için satış koşulları üzerinde müşterek bir noktada buluştuğunda satış sözleşmesi imzalarlar.

- Sözleşmelerde aşağıdaki hususlara yer verilmelidir,
*a- Taraflar


Alıcının ve satıcının adı ve açık adresleri
*b-Sözleşmenin Kapsamı ve Konusu

Alım satım konusu olan malın adı ve özellikleri
*c-Birim Fiyat ve Toplam Tutar

Her birimin fiyatı ve toplam ne kadara baliğ olduğu (Örneğin tanesi 1000 $ dan 10 adet bilgisayar toplam 10.000 $ gibi)
*d-Teslim Şekli

Alım satım işlerinde ithalatçının ve ihracatçının sorumluluklarının nerede başlayıp nerede bittiğini gösteren teslim şekillerinden hangisinin uygulanacağı hususu yer almalıdır.(Örneğin FOB/FAS/FCA gibi)
*e-Ödeme Şekli

Hangi tür akreditif ile ödeme yapılacağı
*f-Sevk Tarihi

Yüklemenin en geç hangi tarihte yapılacağının kesin olarak bilinmesi gerekir.
*g-Gecikme (Delay)

En fazla gecikebilinecek tarih nedir ve gecikme halinde uygulanacak ceza ne olacaktır.
*h- Ambalaj Durumu ve Sevkiyatın Ne ile Yapılacağı
*i- Gözetim 

Alıcı sözleşmede belirlenen şartlara uygun olan malın kendisine gönderilmesini istiyorsa mutlaka gözetim firmalarının düzenleyeceği raporları istemelidir.
*j- Sevk Belgeleri

Malların gümrüklerden geçirilmesi için; muhasebe kayıtları ve çeşitli kuruluşlara ibraz için ne gibi belgelere (vesaike) ihtiyaç vardır. Tek tek sıralanmalıdır.
*k-Fors Majör

Alıcının ve satıcının iradeleri dışında oluşacak olaylar karşısında neler yapılacaktır.
*l-Uyuşmazlıkların Çözümü

İhracatçı ve ithalatçı aralarında ihtilaf olduğunda hangi ülkenin hukuki mevzuatına göre çözüm arayacaklardır. Bu hususunda sözleşmeye açıkça konulması gerekmektedir.
*m-Sözleşme Şartlarında Değişiklik Yapılacak mı?Varsa Kuralları Nelerdir?
*n-Kanuni Adresler Neresidir?
*o-Hangi bankalarla çalışacaktır.
*p-Garanti Koşulları
*r-İmzalar-Mühür

Sözleşmeler karşılıklı olarak imzalanacağı gibi taraflar karşı karşıya gelmeden de imzalanabilir. Karşı tarafta kimin imzalandığından kuşku duyulması halinde o ülkedeki konsolosluklarımızdan imza teyitleri istenebilir.

                       Müracaat+Para

4-   Alıcı                                                            Akreditifi Açan Banka
-   Alıcı akreditif açılması için bankasına başvurur.
   Bankaya aşağıdaki belgeler ibraz edilir.

· Başvuru yazısı

· Akreditif açtırma teklif mektubu.

   Bankalardan temin edilen bu belge okunaklı ve düzgün olarak dikkatle doldurulur. İstenen belgeler ihtiyaca göre ve yeter sayıda yazılır.Malın yabancı dildeki ismi mutlaka yazılır. Mal sayısı çok ise proforma faturada belirtilen mallar olduğu açıkça yazılır.

· Vergi numarası

· İmza sirküleri

· Ticaret sicil gazetesi

· Oda kayıt sureti

· Y.T.B/İ.T.B/D.İ.İ.B/V.R.H.İ.B

Bu belgelerden birisinin kapsamında bir ithalat yapılıyor ise ASLI ibraz edilmelidir.

· Banka masrafları ve Akreditif bedelini karşılayacak kadar para hesaba yatırılır.
5-  Akreditif talebini alan banka gerekli incelemeyi yapar. Ya akreditifi açar veya red eder.
                                              Küşat mektubu
6-    Akreditif                                                              Muhabir banka

       açan banka                                                       (görevli banka)

          Akreditifi açmaya karar veren banka yurt dışındaki (ihracatçının ülkesindeki)bir muhabirine akreditif şartlarını içeren küşat mektubunu gönderir. Küşat mektupları önceleri mektup şeklinde posta yoluyla gönderiliyordu. Zaten Letter of Credit sözcüğü de buradan gelmektedir. Haberleşme teknolojisinin ilerlemesi ile önce telex ile küşat gönderilmeye başlandı daha sonra ise SWİFT kullanılmaya başlandı. SWİFT teknolojisi son derece süratli, doğru ve bütün dünyada tek bir dilde ve formatlarla işlediğinden çok kullanışlı ve güvenilir bir sistemdir.

Küşat mektuplarında açılan akreditif ile ilgili tüm detaylar yer almaktadır.
                                                  İhbar
7-       Teyit Bankası                                                          İhracatçı      

         (Muhabir banka)                                                      (Lehdar)   

          (Görevli banka)

          (İhbar bankası)      
        Küşat mektubunu alan banka açılan akreditifi Lehdara (İhracatçıya) bir refakat mektubu ile gönderir. Bu işleme ihbar denir.
                                           Mal

 8-  İhracatçı                                                          Alıcının gümrüğü

       İhracatçı malları kararlaştırılan nakil vasıtasına yükleyerek (ithalatçının bulunduğu ülkedeki) alıcıya en yakın gümrüğe gönderir.
                                          VESAİK(belegeler)
   9- İhracatçı                                                               Görevli banka

       İhracatçı göndermiş olduğu mala ait sevk evrakını (vesaik) küşat mektubunda istenildiği şekilde ve aksi kararlaştırılmadıkça yüklemeden itibaren 21 günde ibraz etmek zorundadır. Bu süre istenirse daha aza indirilebilir. Fakat uzatılamaz. 
   10- Görevli banka kendisine ibraz edilen vesaikin akreditif şartlarına uygun olup olmadığını inceler.İnceleme süresi 7 iş günüdür.  
   11- Vesaiki inceleyen banka, vesaiki uygun bulursa ihracatçıya ödeme yapar ve durumu akreditifi açan bankaya bildirir.

   12-  Vesaik akreditifi açan bankaya gönderilir.

   13- Akreditifi açan banka kendisine ulaşan vesaiki mal bedelini tahsil ederek ithalatçıya teslim eder.

   14-  İthalatçı vesaik ile birlikte Gümrük Beyannamesini hazırlar ve gümrüğe başvurur.

   15- Gümrük işlemlerinin tamamlanmasının ardından mallar teslim alınır.

B5.1.5- AKREDİTİFLERDE ORTAYA ÇIKAN SORUNLAR


Akreditif açıldıktan sonra çeşitli sorunlar ortaya çıkabilir. Bu sorunlar bankaların aracılığı ile giderilmek zorundadır. Akreditif şartlarına, istenilen evrak türüne, sayısına, yükleme ve boşaltma yerlerine, taşıma araçlarına veya sürelere ilişkin sorunlar karşılıklı uzlaşma ve bankaların aracılığı ile giderilebilir. Her türlü değişiklik bankaların onayı ve yardımı ile çözülür.

A- REZERV (DISCREPANCIE)


Akreditif konusu mallar yüklenip buna ilişkin vesaik bankaya ibraz edilir. Bankalar kendilerine sunulan belgeler üzerinde akreditif şartlarına uymayan hususları belirleyerek ihracatçıya bunları düzeltme talebinde bulunur. İhracatçının düzeltemeyeceği durumlarda ise akreditife rezerv koyarak amir bankaya eksiklikleri bildirir. Amir bankadan eksik hususların kabul edilip edilemeyeceği sorulur. Amir banka ise kendisine ulaşan bu talebi ithalatçıya bildirir. İthalatçıdan alınacak yanıta göre muhabir bankaya cevap verilir. Bu yanıta rezerv kabulu veya ödeme emri de denir.

Rezervler genellikle karşımıza iki şekilde çıkmaktadır.


A1-Evrak Sayısında Hata


Akreditif şartlarında sıralanan belgeler bazen eksik sayıda ibraz edildiği gibi bazen de hiç ibraz edilmeyebilir. Örneğin 4 adet fatura yerine 3 adet ibrazı gibi veya menşei şehadetnamesinin veya ATR belgesinin ibraz edilmemesi gibi. Bu durumda ihracatçıdan eksik belgeler talep edilir. İhracatçı eksikliği gideremez ise kendisine ödeme yapılmayarak rezerv bildiriminde bulunulur.

         A2- Evrak İçeriğinde Hata

          Belgeler tam eksiksiz olarak ibraz edildiği halde üzerinde yazım hataları olabilir. Örneğin mal sayısında hata, toplama hatası, birim fiyat hatası veya miktar hatası gibi. Böyle durumlarda da evrak üzerindeki hatalar ihracatçı tarafından giderilemiyorsa rezerv konusu olur. Rezerv bildirimini müteakip amir bankadan gelecek ödeme emrine kadar ihracatçıya ödeme yapılmaz.


İhracatçılar bankalara vesaik ibraz ederken çok dikkatli davranmalıdırlar. Akreditif şartlarında yazılı belgeleri tam ve eksiksiz olarak hazırlayıp ibraz etmelidirler. Yine yazım hatalarına dikkat etmelidir. Bu tip sorunlar ihracatçıya parasının geç ödenmesini gerektiren sebepler ortaya çıkarır. Bu yüzden ihracatçı olarak çok özenli ve itinalı davranmakta yarar vardır. Rezerv demek ihracatçı açısından zaman kaybı ve eline parasının geç ulaşması demektir.

  B5.1.6- AKREDİTİFLERDEKİ SÜRELER

  A-Amir Bankanın Akreditif Açması İçin Gereken Süre

İthalat yönetmeliğimize göre kendilerine akreditif açılması için müracaat edilen bankalar bu başvuruyu 5 iş günü içinde sonuçlandırmak zorundadır.

  B- İhbar Edilen Akreditife İtiraz Süresi

   
İhracatçı ihbar mektubunu aldıktan sonra akreditife 7 gün içinde itiraz  hakkına sahiptir.

 C- Yükleme Vadesi

       
Her akreditife malların yüklenmesi gereken en son tarihi belirten bir tarih yükleme vadesi bulunmalıdır.
D- Akreditif Vadesi

     
Yine her akreditife mutlaka bir akreditif vadesi bulunmalıdır. Akreditif vadesi vesaikin ibraz edilip paranın ödenmesi gereken son günü ifade eder.

E- Vesaik İbraz Süresi                               

Yüklemeyi müteakip hazırlanan vesaik 21 gün içinde aracı bankaya ibraz edilmelidir. Bu süre akreditif şartlarına (küşat mektubuna) yazılması koşulu ile 

daha da kısaltılabilir. Küşat mektubuna yazılmayan süre 21 gün olarak algılanır.
F- Vesaik İnceleme Süresi


Görevli banka, ibraz bankası veya teyit bankası kendilerine ibraz edilen belgeleri en çok 7 iş günü inceleme hakkına sahiptirler. Bu süre içinde eksik bulunan evrak ya red edilmeli veya rezerv konularak amir bankaya rezervli olarak gönderilmelidir.
G- Posta Süresi


Vesaik bankalar arasında en güvenilir posta araçları ile taşınmalıdırlar. Posta süresini kısaltmak için hızlı kurye firmalarından yararlanılabilir.

H- Ödeme Vadesi


Ertelenmiş ödemeli (vadeli) akreditiflerde ihracatçıya ödemenin yapılacağı vadeyi gösterir. Ödeme vadesi genellikle iki şekilde tespit edilir ve ödeme tek bir partide yapılır.

a) Yüklemeden itibaren ……..gün sonra.

b) Fatura tarihinden itibaren……..gün sonra.

B5.1.7- AKREDİTİFLERDE MUHABİR MASRAFLARI

Icc md 18/c-i gereği hizmetin yapılması için diğer bir tarafa talimat veren taraf komisyon, ücret ve diğer masrafları karşılamakla yükümlüdür. Bunun anlamı akreditifi açtıran taraf aksi belirtilmedikçe tüm masrafları ödemek zorundadır. Aracı bankalar genel olarak aşağıdaki komisyon ve masrafları talep ederler.

· İhbar komisyonu (Advising  Commission) (her üç ay için)

· Teyit komisyonu (Confirmation Commission) (her üç ay için)

· Ödeme komisyonu (Payment Commission) (her üç ay için)

· Posta masrafları (Postal Charges)

· Teleks /Swift masrafları (Telex/Swift charges)

Bu masrafları aza indirmek için süreleri uzun tutmamakta yarar vardır.

B5.1.7-AKREDİTİFDE TARAFLAR VE TARAFLARIN SORUMLULUK VE  YÜKÜMLÜLÜKLERİ
a-Akreditif amiri 

(Applicant)

Akreditif amiri akreditifi açan alıcı (ithalatçı)dır. Alıcı, malı almak için satıcı ile bir sözleşme yapar ve akreditifin açılmasını bu sözleşme ile ister. Satış sözleşmesi, akreditifi açan ve ödemeye aracılık eden Bankaları doğrudan doğruya ilgilendirmez ve bağlamaz. Akreditif amiri, Banka ile ayrı bir ilişki içindedir. Amir, akreditif gereğince lehdara ödeyeceği parayı Bankaya ilk istekte ödeme yükümlülüğünü kabul eder.


Amirin, akreditifin açılmasına veya şartlarında değişiklik yapılmasına ilişkin talimatının eksiksiz ve kesin olması gerekir.

b) Amir banka

(Opening or issuing bank)


Akreditif amirinden aldığı talimata dayanarak akreditifi açan Bankaya amir Banka denir.


Amir banka;

· İthalatçının Bankasıdır, akreditifi açar,

· Akreditifi lehdara çoğunlukla, lehdarın bulunduğu ülkedeki bir muhabir Banka aracılığı ile ihbar eder. Lehdara ihbarı doğrudan doğruya amir Bankanın yapması da mümkündür. Amir Banka akreditifin lehdara ihbarını ve ödemesini doğrudan doğruya kendisi yapabileceği, lehdarın düzenlediği poliçeleri de kendisi kabul edebileceği veya ödeyebileceği gibi bu işlemleri yapması için başka bir Bankayı da yetkili kılabilir.

· Lehdarın; akreditif vadesi içinde akreditif şartlarına uygun vesaiki ibraz etmesi halinde poliçeyi kabul eder veya lehdara rücu hakkı olmaksızın ödemeyi yapar. Poliçenin kabulü veya ödenmesi için başka bir Bankayı yetkili kılması da mümkündür.

Banka risk altına girmemek için, herhangi bir ödeme yaparken akreditif şartlarına uyulmuş olup olmadığını büyük bir titizlikle araştırmak zorundadır. Akreditif şartlarına uygun bulunmayan vesaikin bağlandığı bir poliçeyi ödeyen Bankanın, ödediği parayı müşterisinden tahsil edememesi mümkündür. Akreditif şartlarına uygun vesaiki kabul etmeyen Banka ise; müşterisine, lehdara ve poliçe hamili üçüncü kişilere karşı sorumlu duruma düşer.


Amir Banka, Rambursman için de başka bir Bankaya yetki verebilir.Rambursman için yetkili kılınan Bankanın, rambursmanı gerçekleştirememesi halinde amir Banka rambursmanı kendisi sağlamakla yükümlüdür.


Amir Banka akreditif talimatı dolayısıyla amire karşı, akreditifi açan Banka olarak kabul ettiği yükümlülükler dolayısıyla lehdara karşı, teyitli akreditiflerde verdiği teyit talimatı dolayısıyla teyit Bankasına karşı, verdiği ödeme, kabul, iştira yetkileri dolayısıyla da ödeme, kabul ve iştira Bankalarına karşı sorumludur.

c) Akreditif Lehdarı 

    (Beneficiary)


Akreditif  lehdarı, lehine akreditif açılan (malları ihraç edecek olan) kişidir.


Akreditif lehdarı, akreditif şartlarını yerine getirmek suretiyle, poliçe çekmek ve taraflardan yükümlülüklerinin yerine getirilmesini istemek hakkına sahiptir. Ancak; lehdar hiçbir zaman Bankalar arasındaki veya akreditif amiri ile amir Banka arasındaki sözleşme ilişkilerinden yarar sağlayamaz.

d) Aracı Banka

( Intermediary Bank)


Aracı banka, akreditif şartlarına göre; lehdarın bulunduğu ülkede akreditifi lehdara ihbar veya teyit eden, ödemeyi yapan veya ibraz edilen poliçeye kabul ya da aval imzası koyan, yahut poliçeyi iştira eden Bankadır. Bu   Banka, akreditif açan Bankanın muhabiri olabileceği gibi lehdarın Bankası da olabilir.

 da- İhbar veya teyit Bankası
(Advising or confirming Bank)


İhbar Bankası akreditifi lehdara, teyitte bulunmaksızın sadece ihbar eden Bankadır. İhbar Bankasının akreditifde, lehdara karşı ödeme konusunda hiçbir yükümlülüğü yoktur. Ancak; ihbar Bankası, ihbar edeceği akreditifin açılmasına ilişkin mektuptaki imzaları, şifreli teleks veya telgrafla gönderilen akreditiflerde de şifreyi kontrol ve doğru olup olmadıklarını  tespit eder.


İhbar Bankasının ihbar ettiği akreditifin gerçeğe uygun olup olmadığını

makul bir dikkatle kontrol etmesi gereklidir.


Teyit Bankası ise akreditife, amir Banka dışında, kendisinin kesin yükümlülüğünü de ekleyen Bankadır.


Teyit Bankası akreditif şartları yerine getirildiğinde;

· Lehdara rücu hakkı olmaksızın ödeme yapar,

· Poliçeleri kabul eder.

Teyit Bankasının sorumluluğu amir Bankanın sorumluluğu derecesindedir. İleride sorumlu duruma düşmemek için teyit Bankası, şartları açıklıkla ifade edilmemiş olan akreditifi teyit etmez.


Teyit Bankası, akreditifi teyit etmeden önce, amir Bankanın güvenilirliği ve alıcının bulunduğu ülkeden yapılacak rambursman sırasında karşılaşabileceği riskleri de bilmek veya öğrenmek zorundadır.


Teyit Bankası, akreditifi teyit ettiği lehdara karşı sorumludur.

     db- Ödeme veya kabul Bankası

      (Paying or accepting bank)



Ödeme Bankası; ödemeyi yapmaya yetkili kılınan, vesaik bedelini ödeyecek ve üzerine poliçe çekilecek olan Bankadır.



Kabul Bankası; üzerine vadeli poliçe çekilecek olan ve keşide edilecek poliçeleri kabule yetkili kılınan Bankadır.


Tüm akreditiflerde, ödemeyi yapacak olan Bankanın (ödeme Bankası) veya poliçeleri kabul edecek olan Bankanın (kabul Bankası) belirlenmesi gerekir.


Ödeme Bankası; akreditif şartlarına uygun olmayan vesaik karşılığında ödediği parayı amir Bankadan isteyemez. Bu takdirde Banka, alacağını ancak eline geçireceği vesaikte gösterilen mallara başvurmak veya iştiraya aldığı poliçe bedelinin kendisine ödenmesini keşideciden istemek suretiyle almaya çalışabilir.          

    dc- İştira Bankası
     (Negotiating Bank)


İştira Bankası, akreditife dayanarak çekilen poliçeleri iştira etmesine yetki verilen Banka veya poliçeleri iştira eden herhangi bir Bankadır.

      e- Rambursman Bankası

      (Reimbursing Bank)


Rambursman Bankası, ödeme veya kabul Bankası ile iştira Bankasını ramburse edecek (bu Bankalarca ödenen paraları kendilerine geri verecek) olan Bankadır.


Rambursman Bankası akreditife taraf olarak kabul edilmemektedir. Bu Banka, akreditife ilişkin ödemeyi veya iştirayı yapan Bankayı ramburse etmek üzere amir Bankaca yetkili kılınan bir aracı veya vekil niteliğini taşır. Rambursman Bankası ramburse ettiği Bankanın gönderdiği vesaikin akreditif şartlarına uygun olmaması halinde, ödediği parayı bu Bankadan geri istemekle yükümlü değildir. Bu talebin, akreditif şartlarına uygun olmayan  vesikaları gönderen Bankaya, amir Banka tarafından yapılması gerekir.
                        ALTINCI BÖLÜM
B6.1-İHRACATTA TESLİM ŞEKİLLERİ
Uluslararası ticarette malların bir ülkeden diğer bir ülkeye gönderilmesi amacıyla ayrı ayrı ülkelerdeki firmalar arasında imzalanacak satış sözleşmelerinde meydana gelecek   malın teslim edileceği yer, sigorta ve navlun giderleri vb  konularda anlaşmazlıklar olabilir.
Bu anlaşmazlıklar

-Malın taşınması esnasında sorumluluğun hangi tarafa ait olacağı

Sorumluluklar yerine getirilmediğinde riskin nasıl dağıtılacağı-
-Taşıma sırasında meydana gelecek kayıp ve zarar riskinin hangi tarafa ait olacağı

-Hukuki açıdan ithalatçıya teslim olayının nasıl meydana geldiği

-hangi durumda ihracatçının (satıcı) sorumluluğunu yerine getirmiş sayılacağı
vb konularda oluşabilir. Bu durumda MTO (Milletlerarası Ticaret Odası) Ticari Terimler Komitesi  dış ticaretle uğraşanların yabancı firmalarla yaptıkları satış  satış sözleşmelerinii kullanacakları satış terimlerinin anlamları hakkında tama bir anlaşmaya varmalarını temin amacıyla bir takım kurallar ortaya koymuştur.

Bu kurallar 1990 da yenilenerek “incoterm 1990” adıyla 460 sayılı broşürle yayımlanmıştır.
Uluslar arası Ticarette, satış terimleri 4 temel kategoriye ayrılmıştır.
-1. Grup E terimi (Exworks): EXW fabrikadan teslim. Satıcı malını işyerinden alıcıya teslim etmektedir.
-2.Grup F terimi: Riziko ve masraflar alıcıya ait olacak şekilde, satıcının sattığı malıı taşıyıcıya taşıtmasıdır.(fre of risk and expens to the buyer)
F grubunda 3 terim vardır. (FCA, FAS, FOB)
-3.Grup C terimi:Satıcın bir kısım giderleri üstlenmesidir.  
C grubunda 4 tane terim vardır.(CFR,CIF,CPT,CIP)
-4.Grup D terimi: Malların belirlenen varış yerine gelene kadar sorumluluğun satıcıda olduğunu ifade eder.
D grubunda 5 tane terim vardır. (DAF, DES, DEQ,DDU,DDP)
Bu şekil gruplama İhracatçıların kendilerine en uygun olanı seçmelerini sağlar

	                              TİCARİ TERİMLER (4 ANA KATEGORİYE GÖRE)

	Grup E


	EXW
	Ex works
	Fabrika teslimi

	Grup F

(Asıl taşıma ücreti satıcı tarafından ödenmemiş)


	FCA

FAS

FOB


	Free Carrier

Free Alongside Ship

Free On Board
	Taşımacıya teslim

Gemi doğrultusunda teslim

Gemi bordasında teslim

	Grup C 

(Asıl taşıma ücreti satıcı tarafından ödenmiş


	CFR

CIF

CPT

CIP


	Cost and Freight
Cost, İnsurance and  Freight

Carriage Paid To
Carriage and İnsuranca Paid to
	Malın maliyeti+ taşıma
Malın maliyeti+sigorta ve taşıma
Taşıma varış yerine kadar navlun ödenmiş olarak teslim
Taşıma varış yerine kadar navlun ve sigorta primi ödenmiş olarak teslim

	Grup D  (varış)


	DAF
DES

DEQ

DDU

DDP
	Delivered At Frontier
Delivered Ex Ship

Delivered Ex Quay

Delivered Duty Unpaid

Delivered Duty Paid
	Sınırda teslim
Gemide teslim

 Rıhtımda teslim

Vergiler ödenmemiş teslim

Vergiler ödenmiş teslim


Kısaca İncoterm 1990 da teslimle ilgili terimler 4 kısımdır
E terimi.: Satıcı malı kendi işyerinde alıcıya teslim eder.
F terimi: Mal alıcısını gösterdiği taşımaya mal teslim edilmektedir.(Satıcı tarafından)
C terimi: Satıcı taşıma sözleşmesi yapmak zorunda ancak kayıp ve hasar riski ile yüklemeden sonra doğacak ek masrafları yüklenmez.
D terimi: Malın varış yerine kadar olan tüm harcama ve riskler satıcının yükümlülüğündedir.
Bunlardan en az masraflı (maliyetli) olanı  Ex Works tur. Sadece malın maliyetini kapsar.
En fazla masraflı teslim şekli ise DDP dir.  DDP varış yerine kadar olan tüm masrafları ihracatçıya yükler.

Örneğin satıcı ihraç edeceği malın fiyatını FOB olarak belirleseydi fiyatın içine neler girecekti?

FOB (Güvertede teslim)

-malın maliyeti

-Rıhtıma kadar taşıma giderleri

Gemiye yükleme masraflarını kapsar

Fakat şu masrafları kapsamaz

-Deniz yolu navlunu

-Sigorta primi

-Boşaltma giderleri

-İthal vergileri

-Alıcının belirlediği yere kadar taşıma 
Eğer ihracatçı malın fiyatını FAS (Rıhtımda teslim) olarak  vermiş olsaydı 

-malın maliyeti

-Rıhtıma kadar taşıma masraflarını

yüklenmiş olurdu

İhracatçı ile ithalatçı arasında yapılan satış sözleşmesinde malın teslim edileceği yer de belirtilmek isteniyorsa Örneğin Exwork fiyattan sonra malın üretildiği yer yazılır.

 EXWORK BURSA gibi burada malın bursa da üretildiği ve Bursa da teslim edileceği anlaşılır.

Fiyat FOB olarak verilmişse  malın hangi limanda teslim edileceği yazılır

FOB Gemlik gibi. Burada ihraç malının Gemlik Limanındaki geminin güvertesinde teslim edileceği  anlaşılır.

1) TİCARİ İŞLETMEDE TESLİM / EX WORKS (EXW) 

"Ex works" satıcının malları işletmesinde (fabrika,depo v.s.) alıcı emrine hazır tutmakla teslim yükümlülüğünü yerine getirdiği anlamındadır. Satıcı, aksi kararlaştırılmadıkça malın alıcı tarafından sağlanan bir araca yüklenmesinden ya da malların ihraç gümrüğünden geçirilmesinden sorumlu değildir. Alıcı bu noktadan itibaren varış yerine değin, malın taşınması ile ilgili tüm gider ve risklerin yükümlülüğünü taşır. Bu terim tüm satış şekilleri içinde satıcı için en az yükümlülüğü ihtiva eden bir satış şeklidir. 

Bu teslim şeklinde sözleşmede belirtilen satış bedeline yalnızca ambalajlanmış mal bedeli dahildir. Yani teslim tarihinden itibaren her türlü nakliye, yükleme, boşaltma ve sigorta masrafları alıcı tarafından ödenmektedir. 
2) TAŞIYICIYA TESLİM / FREE CARRIER (FCA) 

Bu terim ile satıcının teslim yükümlülüğü, malların ihraç gümrüğünden geçirilip, alıcı tarafından belirlenen taşıyıcıya, belirlenen yer ya da noktada teslimi ile son bulur. 

Eğer alıcı tarafından kesin bir teslim yeri belirtilmemişse, satıcı taşıyanın malları teslim alacağı yer civarında bir yer belirleyebilir. Ticari uygulamalar taşıyıcı ile sözleşme yapılabilmesi için satısının yardımını gerektirirse (Örneğin demir ve hava yolu taşımacılığında) satıcı riziko ve masraflar alıcıya ait olmak üzere hareket edebilir. 

 
3) GEMİ DOĞRULTUSUNDA MASRAFSIZ (FAS) / FREE ALONGSIDE SHIP (FAS) 
(...olarak belirtilen yükleme limanında)

“Gemi Doğrultusunda Masrafsız” terimi, belirtilen yükleme limanında, mallar gemi doğrultusuna yerleştirildikleri zaman, satıcının malları teslim etmesi demektir. Bu durum, bu andan itibaren artık, alıcının, mallara ilişkin bütün masrafları, zıya ve hasar risklerini üstlendiğini ifade eder.

FAS terimi ihraç için malların satıcı tarafından gümrüklenmesini gerektirir.

BU DURUM, İHRACAT İÇİN GEREKLİ GÜMRÜKLEME İŞLEMLERİNİ ALICININ YERİNE GETİRMESİNİ ÖNGÖREN ÖNCEKİ INCOTERMS VERSİYONLARININ AKSİDİR.

Fakat, taraflar malların ihracat için alıcı tarafından gümrüklenmesini isterlerse, bu durum satım sözleşmesine eklenecek açık ifadelerle belirtilmelidir.

Bu terim sadece deniz veya içsu taşımacılığında kullanılabilir.
4) GEMİ BORDASINDA TESLİM / FREE ON BOARD (FOB) 

Bu terim ile satıcının teslim yükümlülüğü belirlenen yükleme limanında mallar gemi küpeştesini açtığı andan itibaren yerine getirilmiş olur. Mallarla ilgili tüm gider yitik veya hasar rizikoları bu noktadan itibaren alıcı tarafından üstlenilir. Eğer gemi küpeştesi pratikte birşey ifade etmiyorsa (örneğin roll-on/roll-off veya konteyner taşımacılığında olduğu gibi) FCA teriminin kulanılması daha doğru olur. 

 
5) MAL BEDELİ veya NAVLUN / COST AND FREIGHT( CFR) 

Bu terim ile satıcı belirlenen varış limanına malı gönderebilmek için gerekli tüm giderleri ve navlunu ödemek zorundadır. Ancak malla ilgili yitik bir hasar rizikoları ile giderlerde görülebilecek artış, yükleme limanında malların gemi küpeştesini geçmesi anından itibaren satıcıdan alıcıya devredilmiş olur. 

CFR terimi satıcının ihraç için malları gümrükten geçirmesi gerektiğini belirtir. 

 
6) MAL BEDELİ, SİGORTA ve NAVLUN / COST, INSURANCE AND FREIGHT (CIF) 

Bu terim ile satıcı CFR'deki yükümlülüklerine aynen sahiptir. Ancak ek olarak, malların taşınması sırasında yitik veya hasar rizikosuna karşı deniz sigortası temin etmek durumundadır. Satıcı sigorta sözleşmesini yapar ve sigorta primini öder. Alıcı bu terim ile satıcının sigortada sadece minimum kuvertür temin etme yükümlülüğü bulunduğunu bilmelidir. 

Bu terim satıcının ihraç için malları gümrükten geçirmesi gerektiğini belirtir. Bu terim sadece deniz ve iç su taşımacılığında kullanılır. Eğer gemi küpeştesi pratikte birşey ifade etmiyorsa CIP terimini kullanmak daha uygun olur. 

7) TAŞIMA ÜCRETİ ÖDENMİŞ OLARAK TESLİM / CARRIAGE PAID TO (CPT) 

Bu terim satıcının, malın kararlaştırılan varış yerine kadar taşınması için gerekli navlunu ödediği anlamına gelir. Malın yitik ve hasarına ait rizikolarla birlikte taşıyıcıya teslimden itibaren doğabilecek ek masraflar, malların taşıyıcının nezaretine verilmesinden itibaren satıcıdan alıcıya geçer. 

Taşıyıcı bir taşıma sözleşmesinde demir, kara, deniz, hava, içsu taşımacılığı ya da bunların birleşmesi sonucu ortaya çıkan taşımacılık işlemini üstlenen kimsedir. 
8) TAŞIMA ÜCRETİ ve SİGORTA ÖDENMİŞ OLARAK TESLİM / CARRIAGE AND INSURANCE PAID TO (CIP) 

Bu terim ile satıcı CPT'deki yükümlülüklerine aynen sahiptir. Ancak ek olarak malların taşınması sırasında yitik veya hasar rizikosuna karşı kargo sigortası temin etmek durumundadır. 

Satıcı sigorta sözleşmesini yapar ve sigorta primini öder . 
9) SINIRDA TESLİM / DELIVERED AT FRONTIER (DAF) 

Bu terim satıcının teslim yükümlülüğünün, malların ihraç için gümrükten geçirilip, sınırda belirlenen yer ya da noktada ancak bitişik ülkenin gümrük sınırından önce emre hazır tutulmasıyla sona ermesini ifade eder. 

Sınır terimi , ihraç ülkesinin sınırı da dahil olmak üzere herhangi bir sınır için kullanılabilir. Dolayısıyla, terimin içinde sözkonusu sınırın her zaman nokta ya da yer belirtilerek kesin şekilde tanımlanmış olması hayati olarak önem taşımaktadır. 
10) GEMİDE TESLİM / DELIVERED EX SHIP (DES) 

Bu terim ile satıcının teslim yükümlülüğü, malı belirlenen varış limanında, gemi bordasında, ithal gümrüğünden geçirmeden alıcının emrine hazır tutmakla sona erer. Satıcı, malların belirlenen varış limanına getirilmesi için gereken tüm gider ve rizikoları üstlenir. Bu terim sadece deniz veya içsu taşımacılığı için kullanılabilir. 
11) RIHTIMDA TESLİM  / DELIVERED EX QUAY(Duty Paid) (DEQ) 

(varış limanı ... olarak belirtilmek suretiyle)

“Rıhtımda teslim” terimi, satıcının, belirlenen varış limanındaki rıhtımda (iskelede), ithalat için gerekli gümrükleme işlemleri yerine getirilmemiş olarak alıcının tasarrufuna bırakmakla malları teslim ettiğini ifade eder. Satıcı, malların belirlenen varış limanına taşınması ve rıhtıma (iskeleye) boşaltılmasına ilişkin bütün hasar ve masrafları üstlenmelidir. DEQ terimi, malların ithalat için gümrüklenmesi ve bununla ilgili tüm işlemlerin, vergilerin, resim ve diğer harçların ödenmesi yükümlülüğü alıcının üstlenmesini öngörür.

BU DURUM, İTHALAT İÇİN GEREKLİ GÜMRÜKLEME İŞLEMLERİNİ SATICININ YERİNE GETİRMESİNİ ÖNGÖREN ÖNCEKİ INCOTERM VERSİYONLARININ AKSİDİR.

Fakat taraflar malların ithalinde ödenen masrafları kısmen veya tamamen satıcının yükümlülükleri arasına katmak isterlerse, bu durum satış sözleşmesine bu amaçla eklenecek açık bir ifade ile aydınlığa kavuşturulmalıdır.
Bu terim sadece mallar denizyolu veya içsu veya çok vasıtalı taşıma ile varma limanında gemiden rıhtıma (iskeleye) boşaltılmakla teslim edilecekse kullanılabilir. Bununla beraber taraflar malların rıhtımdan limanın içinde veya dışında başka bir yere aktarılmasına ilişkin hasar ve masrafları satıcının yükümlülükleri arasına katmak isterlerse, DDU veya DDP terimleri kullanılmalıdır.
12) GÜMRÜK RESMİ ÖDENMEMİŞ OLARAK TESLİM / DELIVERED DUTY UNPAID (DDU) 

Bu terim ile satıcının teslim yükümlülüğü, malların ithal ülkesinde, belirlenen yerde emre hazır tutulması ile sona erer. Satıcı, malların o noktaya kadar taşınması ve gümrük formalitelerinin yerine getirilmesi ile ilgili riziko ve giderleri üstlenmek durumundadır (İthalat için ödenmesi gereken vergi resim ve harçlar hariç). 

Alıcı malların zamanında ithal için gümrükten çekilmemesinden kaynaklanan ek gider ve rizikoları üstlenmek durumundadır. 

Eğer taraflar satıcının gümrük formalitelerini yerine getirip bundan doğabilecek gider ve rizikoları üstlenmesini istiyorlarsa bunu, bu etkiyi yaratacak sözcükler ekleyerek kesinleştirmelidirler. 

Eğer taraflar satıcının yükümlülüklerine malların ithali için gerekli bazı giderleri eklemek istiyorlarsa (KDV gibi) bunu, bu etkiyi yaratacak sözcükler ekliyerek kesinleştirmelidirler. Bu terim taşıma şeklinden bağımsız olarak kullanılabilir. 
13) GÜMRÜK RESMİ ÖDENMİŞ OLARAK TESLİM / DELIVERED DUTY PAID (DDP) 

Bu terim ile satıcının teslim yükümlülüğü, malların ithal ülkesinde belirlenen yerde emre hazır tutulması ile sona erer. Satıcı, malların o noktaya kadar taşınması, ithal gümrüğünden geçirilmesi için gerekli vergi, resim ve diğer harçlar dahil olmak üzere riziko ve giderleri üstlenmek durumundadır. EXW terimi satıcı için ne kadar az yükümlülük ifade ediyorsa, DDP terimi de o kadar çok yükümlülük ifade etmektedir
YEDİNCİ BÖLÜM
B7.-DIŞ TİCARETTE KULLANILAN BELGELER

B7.A-TAŞIMA  BELGELERİ

A1-Sevk Belgesi: Konşimento (Bill of Lading) 

Tren, uçak veya gemi ile yapılan taşımacılıkta kullanılan ve malın taşımak üzere teslim alındığını ve varış noktasında konşimento sahibine teslim edileceğini gösteren kıymetli evrak niteliğinde bir belgedir. 

Konşimento'da bulunması gereken zorunlu unsurlar şunlardır: 

1) Düzenleyen kimsenin imzası (Taşıyan veya onun yetkili kıldığı kişi) 

2) Taşıyanın adı ve soyadı veya ticaret ünvanı 

3) Taşınan malın cinsi, ölçüsü (sayı, uzunluk vs.) markası, ve diğer özelliklerine ait bilgiler 

4) Tanzim tarihi ve yeri 

5) Kaç nüsha olarak düzenlendiği 

Zorunlu olmasa da konşimento'da bulunması önemli olabilecek unsurlar ise şunlardır; 

6) Kaptanın adı 

7) Yükletenin adı 

8) Gönderilenin adı 

9) Geminin adı ve uyruğu 

10) Yükleme limanı 

11) Boşaltma limanı 

12) Navlun 

13) Diğer kayıtlar 

Konşimento genelde deniz taşımacılığında kullanılmaktadır. Hava taşımacılığında ise aynı anlamda ve benzer bilgileri içeren konşimentolar kullanılmaktadır. Kara taşımacılığında ise "Yük Senedi" kullanılmaktadır. 
1a- Yükleme çeşidine göre konşimentolar

1b-Malların gönderildiği tarafa göre(devir bakımından)

1c-Özellikli konişmentolar

A2-Diğer taşıma senetleri (waybills)

i)-havayolu konşimentosu
Malların sadece bir uçakla bir yerden başka bir yere gönderilmesi için teslim alındığını gösteren bir belgedir. Malların mülkiyetini temsil etmez. Gönderilenin adına düzenlenir ve ciro ile devredilemez.  Malların gönderildiği tarih ve uçuş numarası olması gerekir.
ii)-demiryolu hamule (yük) senedi.
Demiryolu ile yapılan taşımalarda kullanılan nakliye belgesidir. Nama düzenlenir kıymetli evrak olmadığından ciro edilemez
iii)-karayolu taşıma belgesi (road waybill)  CMR
 Kamyonla yapılan taşımalarda uluslararası CMR (Convention Merchandise Routiers) anlaşması gereğince düzenlenen taşıma senedidir. CMR anlaşması (Karayolu Mal Dolaşım Birliği)  bir malın uluslararası taşıma süresince görebileceği zarar, ziyan kayıp ve gecikmelerde  yükleten-taşıyıcı arasındaki sorumlulukları belirtir.
CMR belgesi düzenleyen taşıyıcı firmalar bir hasar halinde sigortacının mal sahibine hasar bedelini ödedikten sonra kendilerine rücu etmesinin doğuracağı riske karşı  sigortalanmış olurlar.
iv-)nakliyeci makbuzları  (forwarders receipts)
Malların kamyonla veya trenle gönderilmesinde veya taşıyıcı firmanın malları yüklemek üzere aldığını göstermek için düzenlenirler.Malın  mülkiyeti temsil etmez ve ciro ile devredilemezler. Navlun komisyoncuları sevk etmek üzere ihracatçıdan aldıkları malları bir taşımacılık şirketi ile yaptıkları sözleşmeye dayanarak  bir şirkete taşıtırlar ve kendi adlarına bir taşıma senedi alırlar.İhracatçılar da bunlardan aldıkları malları için kendi makbuzlarını (nakliye makbuzu) verirler.
v) Fiata taşıma belgeleri (FİATA, FCR,FCT,FBL)
FİATA  uluslararası taşıma acenteleri birlikleri federasyonunun kısa adıdır.
-----------------*-FİATA FCR (Forwarders Certificate of receipt)---------------------
Taşımacının teslim alındı belgesi

Bu belge malların gönderilene sevk edilmesi veya gönderilenin emrine hazır tutulmak üzere  teslim alındığını gösterir. Nama düzenlenir ciro edilemez.

*---------FİATA FCT (Forwarders Certificate of transport):-----------------
Nakliyeci taşıma belgesi emre yazılıdır ve takım halinde tanzim edilir.  Mallar varış yerinde  FCT nin orijinalinin ibraz edilmesi karşılığında  alıcıya ve onun emrine teslim edilir.

Navlun komisyocularınca düzenlenirler ve bu belgeler taşıma sözleşmesi olmadıklarından  yasal hamiline malları yalnızca varış yerindeki acentada talep etme hakkı verirler.
*----------FİATA FBL (Combined Bill of Loading) Kombine konşimento------
FBL deniz konşimentosu ile aynı hukuksal niteliğe sahip bir kombine taşıma konşimentosudur. Bu tür konşimentolar  emre ve birden fazla takım halinde düzenlenirler, malların mülkiyetini temsil ederler ve deniz konşimentoları gibi kıymetli evrak niteliğindedirler.
Posta makbuzu (post receipt)
Malların posta ile gönderilmesi ve gönderilecek mala ait belgelerin doğrudan alıcı veya alıcının bankasına  sevk edilmek üzere posta idaresine verilmesikarşılığında alınan posta makbuzudur.

B7.B-TİCARİ BELGELER

Ba- Faturalar 

Fatura, satılan bir malın niteliği, ölçüsü ile birim satış fiyatını ve toplam bedeli gösteren bir belge olmaktadır. Satıcı tarafından düzenlenmekte ve alıcıya verilmektedir. 

Ba1- Proforma Fatura 
Anlaşma safhasında ihracatçı tarafından malın birim fiyatının, özelliklerinin ve satış şartlarının yer aldığı, bilgi verme amacını güden bir teklifname niteliğindeki fatura olmaktadır. 

Ba2- Orjinal Fatura (ticari fatura)
* Satış işleminin gerçekleşmesinden sonra düzenlenen bir faturadır. 

* Orjinal fatura satış sözleşmesini belgeleyen veya satış sözleşmesinin var olduğuna dair kesin karine oluşturan bir belge olmaktadır. 

* İthalat veya ihracatta, gümrük işlemlerinin yapılması ve vergilerin hesaplanması için orjinal fatura gerekmektedir. 

* Orjinal fatura ihracatçı tarafından banka aracılığı ile ithalatçıya gönderilmektedir. 
Ba3- Navlun Faturası 
CF veya CIF satışta, navlun satıcı tarafından ödenmektedir. Mal ile ilgili satış faturasında, navlun tutarı mal bedeline dahil olarak veya ayrı olarak gösterilebilmektedir. Bu faturaya Navlun Faturası denmektedir. 

Akreditif, mal bedeli ile birlikte navlun bedelini de içeriyorsa, konişmento ve diğer sevk belgesi üzerinde "Navlunu ödenmiştir" kaydının bulunması gerekmektedir. 

Bb-Diğer ticari Belgeler 

Yukarıda belirtilen belgelerden başka ülke mevzuatına, malın özelliğine ve satış sözleşmesine göre başka belgeler de zorunlu olabilmektedir. Bunlar; 

Bb1- Çeki Listesi (pusulası)
Çeki Listesi, hangi taşıta ne kadar mal yüklendiğini, her birim, paket, çuval, vs. ağırlığı içermektedir. Gümrük idarelince ve hasar halinde sigorta şirketlerince istenebilmektedir. 

Bb2- İmalatçının Analiz Raporu 
Tahlili gerektiren, özellikle gıda ve kimyasal maddelerde gerekli olabilmektedir. Genelde üniversitelerin ilgili bölümlerince veya bağımsız laboratuarlarca  hazırlanmaktadır
Malların yapılarındaki maddeleri, bileşimlerini ,oranlarını, vb gösterir.
Bb3- Koli (ambalaj) Müfredat listesi 

Dış ticarete konu olan malın paketlenme, kutulama, sandıklama, balyalama vb ile ilgili ayrıntıları ve her parça  ambalaj içinde bulunan malların dökümü yer alır.
Ambalaj açılmadan içindeki malların bilinmesini sağlar. Her ambalaj içinde hangi malların bulunduğunu faturaya uyun olarak gösteren ayrıntılı bir şekilde düzenlenmiş belgedir.
Bb4-Gözetim belgesi

Bir gözetim şirketince düzenlenmiş olan ve malların ithalatçısının siparişine uygun olup olmadığını gösteren; kalite kontrolünün bağımsız ve tanınmış bir kontrol ( gözetim) şirketince yapılmış olması sonucu gözetim şrketince verilen belgeye denir.
Bb5 Spesifikasyon belgesi

Koli listesindeki bilgilere ek olarak her kalem mala ait birim fiyatı  ve tutarını gösterir. Yani malın niteliğini ,miktarını, birim fiyatını ayrı ayrı gösteren belgedir
Bb6-Expertiz raporu
Koliye ait faturaya sığmayacak kadar kapsamlı bilgiler bu listeye dökülmektedir. Gümrüklerce ve hasar halinde sigorta şirketlerince talep edilmektedir. 

İhraç edilen malın değeri ve cinsi hakkında şüpheye düşülmesi halinde Gümrük idareleri malın gerçek fiyat ve cinsi hakkında firmanın üyesi olduğu Ticaret Odasından tespit isteyebilirler. Firmanın bu talebini Mahalli Ticaret Odasınca görevlendirilen bir eksper yerine getirerek malın gerçek ederini, cinsini ve ambalajını incelemeye alır ve bu inceleme sonucu bilirkişi (expertiz) raporunu firmaya verir.

B7.1.3-RESMİ BELGELER

-Doalşım belgeleri 

Avrupa Topluluğu ülkelerine yapılan ihracatta düzenlenen belgelerdir. İhracatçı ülkenin gümrük idaresi tarafından düzenlenmektedir ve ithalatçıya gümrük indiriminden yararlanma hakkını vermektedir. Yani ortak Pazar protokolüne göre tercihli rejimden yararlanabilmesi için, ihracatçı tarafından düzenlenen ve Ticaret Odasınca tasdik, Gümrük İdaresince vize edilen belgedir. 

Dolaşım belgeleri A.TR.1, A.TR.3, EUR.1 olarak 3 tanedir.
 3Aa- ATR  Dolaşım Belgeleri 
A.TR Dolaşım Belgesi, Türkiye'den Topluluğa veya Topluluktan Türkiye'ye doğrudan nakledilen eşya için düzenlenir. 

Bu belgeler ihracatçının bağlı bulunduğu Ticaret Odası tarafından tasdik edilmektedir. 

Malların ithali sırasında Gümrük İdaresine verilen bu belge ithalatçıya Gümrük indiriminden yararlanma ve bazı kolaylıklardan yararlanma imkanı vermektedir.

i-A.TR.1 Dolaşım Belgesi: AT ülkelerinden Türkiye’ye veya Türkiye’den AT ülkelerine doğrudan nakledilen mallar için  ihracatçı tarafından düzenlenen ve çıkış gümrüklerince 3 ay içinde vize edilen bir belgedir. Bu belgenin(A.TR.1) 3 ay içinde ithalatçı ülke gümrüğüne ibraz edilmesi gerekir.
-A.TR.3 Dolaşım Belgesi:Türkiye veya AT ülkelerinden ortaklık dışı bir ülkeye ihraç edilen malların daha sonra Türkiye’ye veya AT ülkelrinden birine gönderilmesi ihtimali bulunduğu takdirde düzenlenen ve çıkış gümrüklerince 6 ay için vize edilen bir belgedir. Bu belgenin 6 ay içinde ithalatçı ülke gümrüğüne ibraz edilmesi gerekir.

3Ab -EUR.1. Dolaşım Sertifikası 
Türkiye ile EFTA Ülkeleri arasında mevcut olan Serbest Ticaret Anlaşması gereği, 

EUR.1. Belgeleri, EFTA Üyesi Ülkelere (İsviçre, Norveç, İzlanda ve Liechtenstein) yapılan ihracatta aranan belgedir. 

Bu belge, TOBB- Türkiye Odalar ve Borsalar Birliği'ne bağlı ihracatçının üyesii olduğu Oda'larca tasdiklenmektedir. 

Bu belgenin temininde başvuru ve onay mercii ihracatçının bağlı bulunduğu Oda'dır. Önce EUR.1. formu temin edilerek doldurulur ve buna dilekçe, gerçek fatura (Maliye Bakanlığı'ndan onaylı kontrol makbuzu veya noter tasdikli ticari fatura) ve talepname eklenerek Oda'ya müracaat edilir. 

EUR1 Gümrük indirimi kolaylıklarından yararlanma imkanı sağlar. Bu belgenin vize edildiği tarihten itibaren 4 ay içinde ithalatçı tarafın Gümrük İdaresine verilmesi zorunludur.
MESLEK KURULUŞLARINCA TASDİK EDİLEN BELGELER 

(İHRACATÇI BİRLİKLERİ, TİCARET ve SANAYİ ODALARI, TİCARET ODALARI, SANAYİ ODALARI, DENİZ TİCARET ODALARI) 

A) A-TR I 

B) A-TR3 

C) MENŞE ŞEHADETNAMESİ 

D) GSP'YE GÖRE MENŞE ŞEHADETNAMESİ (Form A) 

E) EUR.1 BELGESİ 

Eğer kotaya tabi olan mallar İhracatçı Birliklerinin çalışma kapsamındaki mallar ise söz konusu Birlikler, diğer durumda ise Odalar yetkili onay mercii durumundadırlar. 
ATR.1 DOLAŞIM BELGESİ VERİLEN ÜLKELER 

ALMANYA-AVUSTURYA-BELÇİKA-DANİMARKA-FİNLANDİYA-FRANSA-HOLLAND 
-İNGİLTERE-İRLANDA-İSPANYA-İSVEÇ-İTALYA-LÜKSEMBURG-MONAKO-PORTE KİZ- YUNANİSTAN 

EUR.1 VERİLEN EFTA ÜLKELERİ 
İSVİÇRE-İZLANDA-LIECHTENSTEIN -NORVEÇ 

ÖZEL MENŞE (FORMA) VERİLEN ÜLKELER 
KANADA 
ÇEKCUMHURİYETİ 
AVUSTRALYA 
YENİZELANDA 
JAPONYA 
RUSYAFEDERASYONU 
BDT 

DİĞER

- ROMANYA , GATT MENŞE İSTİYOR. (ITO ONAYLI) 

- PAKİSTAN VE HİNDİSTAN , EKO MENŞE İSTİYOR. (ITO ONAYLI) 

- MEKSİKA , FİRMANIN HAZIRLADIĞI ÖZEL MENŞE İSTİYOR. (ITO ONAYLI
3B- Menşe Şehadetnamesi 
İhracatçının bağlı bulunduğu Ticaret Odası tarafından tasdik edilen ve ihraç konusu malın menşeini, yani imal edildiği veya üretildiği ülkeyi gösteren belgedir. (Bu belge Harçlar Kanunu'na ekli 8 sayılı tarifeye göre harca tabidir.) 

Genelleştirilmiş Preferanslar Sisteminin sağladığı tavizli gümrük oranlarından yararlanılması için preferans tanıyan ülkelere yapılacak ihracatta özel bir menşe şehadetnamesi (Form-A) düzenlenmesi gerekmektedir. 

3C-Gümrük beyannameleri
İhracatçının  ihracat yapabilmesi için , tek tip gümrük beyannamesini Gümrük İdarelerinden temin edip doldurarak İhracatçı birliklerine onaylatması gerekir.

İhracat işlemlerinde Gümrük İdareleri , Gümrük beyannameleri üzerinde İhracatçı Birliklerinin onayını ararlar. Bu birliklerce onaylanmamış  Gümrük belgeleriyle mal çıkışı yapılamaz. Fiili ihracı müteakip  Gümrük İdareleri beyannamenin durumuyla ilgili bilgileri ihracatçı birliğine bildirmek zorundadırlar.GB üzerinde herhangi bir değişiklik yapılması halinde , gümrük idareleri ihracatçı birliğine , aracı bankaya, ilgili kambiyo müdürlüğüne, ve DİE ne bildirmekle sorumludurlar.

GB nin kullanılan nüshaları

a-Birinci nüsha: İhracat ve/ veya transit ticaret işlerinde kullanılır. İhracatın veya transit ticaretin yapıldığı gümrük idaresince saklanır.
b-İkinci nüsha: İstatistiki amaçla kullanılır. İlgili Gümrük İdaresince merkeze gönderilir (DİE ne)
c-Üçüncü nüsha: İhracatta gümrük idaresince mükellefe verilir. Aracı banka ve diğer kamu kuruluşlarınca izlenen işlemlerde kanıtlayıcı nüsha olarak kullanılır.
d-dördüncü nüsha: transit rejiminde kullanılan ve çıkış gümrük idaresinde kalacak nüshadır.gerektiğinde eşyanın Türkiye Gümrük bölgesindeki statüsünü kanıtlayıcı belge olarak kullanılır. 
e-beşinci nüsha: Transit rejiminde, varış gümrük idaresince çıkış gümrük idaresine yollanan teyit nüshasıdır.
f-altıncı nüsha:İthalat işlemlerinde kullanılır.  Bu nüsha ile ekinde bulunması gereken belge asılları , ithalatın tamamlanmasından  ve bu belgenin  kapatılmasından sonra  Gümrükler genel Müdürlüğü Bilgi İşlem Merkezine gönderilir  Beyannameye ilişkin bilgilerin bilgisayara kaydedilmesinden sonra  bu belgeler Gümrükler kontrol genel müdürlüğüne gönderilir. Bu belge aynı zamanda antrepo rejiminde de kullanılır.Bu takdirde beyanname merkeze gönderilmez.
g-yedinci nüsha:İstatistiki amaçla düzenlenen nüshadır. İşlemlerin yapıldığı ilgili gümrük idaresinde beyannamenin ikinci nüshası olarak saklanır. Bu belgeye 6 ıncı nüshaya eklenen belgelerin örnek veya fotokopileri eklenir
h-sekizinci nüsha İthalatta gümrük idaresince mükellefe verilir. Aracı banka ve diğer kamu kuruluşlarınca izlenen işlemlerde kanıtlayıcı nüsha olarak kullanılır
Tek tip GB nin  makine veya okunaklı el yazısı ile doldurulması üzerlerinde silinti ve kazıntı yapılmaması gerekir.İthalatta Gb kullanıldığında 488 s Damga V.K göre damga pulu yapıştırlır.
3D-Konsolosluk faturası
Yabancı ülkeye gönderilen mallar için düzenlenen ve menşeinin belirlenmesini sağlamak üzere malın gönderileceği ülkenin konsolosluğuna tasdik edilen bir çeşit ticari faturadır.
3E- veteriner/bitki Sağlık Sertifikaları
İhraç konusu malın sağlık koşullarına uygun olup olmadığını gösteren belge niteliğindedir. Tarım, Orman ve Köyişleri Bakanlığı yada Üniversitelerin ilgili bölümlerinden alınmaktadır. 
3F-Radyasyon belgesi
Dış ticarette alım satım konusu olan ürünlerde kabul edilebilir orandan fazla radyasyon  içermediğinin ve radyasyonsuz olduğunun , ihraç ülkesinin yetkili bir mercii (TAEK) tarafından onaylanması için düzenlenen belgedir 
3G-ATA karneleri
961 tarihli Brüksel Gümrük İşbirliği konseyince imzalanan A:T:A sözleşmesi gereğince geçici olarak kabul edilen eşya (ticari numuneler vb.)için oldurulması gereken ve milli gümrük belgesi yerine geçen belgedir
ATA karnesi AVUSTURYA,BUL,KAN, İZL, ÇEK C, SLO C, İSR, MAC, NOR, AVUSTRALYA, POL, ROM , İSVİÇRE, FİN, İSVEÇ, ABD, G.KIBRIS, TÜR, HONG KONG, FİLDİŞİ S, MAURİTUS, SİNG, SRİ LANKA, CEBELİTARIK VE AT  için geçerlidir
ATA karnesinin üzerinde eşyanın miktarı,değeri, ne amaçla ve hangi ülkeye gönderileceği, karne hamilinin  adı ve karne talep edilen malları belirten dilekçe ile mahalli ticaret odasına başvurulur. 
ATA karnesinin geçerlilik süresi 1 yıldır. Her ülkeye giriş ve çıkışta gümrük mercilerince onaylanması gerekir.
3H-Boykot karaliste sertifikaları

Birbirleri ile siyasi ilişkileri kesilmiş , zedelenmiş veya savaş halinde olan ülkeler birbirlerini kara listeye aldıklarından belirli bir ticari ilişkinin bu ülkelerle hiçbir ilgisi olmadığının beyanını ve onayını isteyebilirler. Bu ölçütler
-malın belli bir ülke menşeli olmadığını

-Ticari tarafların boykot, karaliste kapsamında bulunmadığını

-İhracatçının boykot kapsamı bir ülke ile ticari ilişkide olmadığı
-Nakliye esnasında boykot kapsamı ülkeden geçmediklerini veya geçemeyeceklerini ifade eder.
İSRAİL'LE İLGİLİ BOYKOT TASDİKİ İSTEYEN ÜLKELER 
BAE-DUBAI-IRAK-KATAR-KUVEYT-LİBYA-SUDAN-SUUDİARABİSTAN -YEMEN 
3I- Kontrol belgesi(İnspection certificate)
Standardı zorunlu uygulamada olan ürünlerin, yürürlükteki madde ve tüzüklere uygun bulunduğunu ve ihraç edilebilecek nitelikte oluğunu DTM taşra teşkilatı içinde yer alan Dış ticarette standardizasyon denetmenliklerinde alınan belgeye Standart kontrol belgesi denir

3K-Uygunluk belgesi

TSE tarafından verilen bir belgedir. İnsan sağlığının , hayvan ve bitki varlığının , çevrenin korunmasına ; ulusal güvenlik gereklerine, tüketicinin doğru bilgilendirilmesine yarar.Bazı tarımsal ve sanayi mamülleri için TSE uygunluk belgesi zorunlu olup bu standartlar kapsamındaki ürünlerin uygunluk değerlendirmesi TSE tarafından yapılmakta ve ithalatı uygun görülen mallar için uygunluk belgesi düzenlenmektedir.
Ayrıca TSE ve TSEK markasına sahip olan sanayiciler ve CE işaretini taşıyan ürünlerin ithalatında  TSE tarafından denetim yapılmadan uygunluk belgesi verilir. 
3L- Dahilde işleme izin belgesi

İhraç edilmek için üretilecek ürünün yapılmasında kullanılmak üzere ithal edilen madde ve ambalaj malzemelerinin gümrükte vergisiz olarak ithal edilmesi için İhracat genel müdürlüğü’ nden alınması gereken belgedir. Bu belgeyi alabilmek için firmaların  şu iki koşulu taahhüt etmeleri gerekir.
-İthal eşyasının işlem görmüş ürünlerin üretiminde kullanıldığının tespitinin mümkün olması 
-Türkiye gümrük bölgesindeki üreticilerin ekonomik çıkarlarına ciddi bir zarar vermesi kaydıyla ithal ve ihraç edilecek eşyanın (tali ürünler dahil9 adını miktarını değerini ve ihraç süresini belirleyerek dahilde işleme izin belgesi alır

3M- Hariçte işleme işleme izin belgesi

serbest dolaşımdaki eşyanın , işlenmek üzere Türkiye Gümrük bölgesinden geçici olarak 3. ülkelere gönderilmesini temin için DTM, İhracat genel müdürlüğünden alınması gereken belgedir. 
Maden cevheri ve konsantrelerinin 3. ülkelere gönderilmesi için Maden İhracatçı birliklerine müracaat etmeleri gerekir.

Tamirat amaçlı , garanti hükümleri nedeniyle veya imalat hatası nedeniyle ürünlerin 3. ülkelere gönderilmesi için Gümrük müsteşarlığına müracaat gerekir.

Hariçte işleme izin belgesinin süresi 12 aydır. Bu süre de işleme gerçekleşemezse İhracatçı birlikleri 12 ay ek süre verilebilir.
B7.1.4-SİGORTA BELGELERİ

Sigorta Belgesi 

CIF veya CI teslim şekline göre yapılan ihracatta söz  konusu olmaktadır. İthalatçının verdiği bilgiler ve talimat doğrultusunda ve ithalatçı hesabına ihracatçı tarafından yaptırılmaktadır. 

Dış ticarette, söz konusu olan ticari mal rizikolara karşı sigorta ettirilmiş olmaktadır. 

B7.1.5-FİNANSMAN BELGELERi
4a-Poliçe

Alacaklı tarafından borçlu üzerine çekilen ve belirli bir paranın belirli bir süre içinde veya ibrazında 3. bir kişiye veya emrine ödenmesini belirten kayıtsız, şartsız bir ödeme emridir. 
4b-Rehin senedi

 Banka kredi açtığı bir müşterisinden  malların veya mallar üzerindeki hakkın veya satışından elde edilecek gelirin kendi kontrolünde olmasını isteyebilir.  İşte bankanın müşteriden aldığı rehin senedi  müşterinin malını bankaya rehin etmiş olduğunu , banka adına depoya koyacağını veya belirli bir sürenin sonuna kadar malları satarak bedelini bankaya koyacağını taahhüt eden bir belgedir.
4c-Antrepo makbuzu

Malların antrepoya teslim edilmesi halinde antrepo sorumlusu tarafından düzenlenen bir teslim belgesidir. Banka emrine antrepo makbuzu alınarak bankadan kredi kullanılabilir.
4d-Bono

Bono, borçlunun alacaklısına hitaben düzenlediği bir ödeme vaadinden ibaret kambiyo senedidir.
4e-Banka ve öfk ca sağlanan finansal destekler

Genellikle (Eximbank ) kredileri olarak
-Sevk öncesi ihracat kredisi

-Sevk öncesi KOBİ ihracat kredisi

- Sevk öncesi kalkınmada öncelikli yöreler ihracat kredisi

-ihracat döviz kredisi

-Performans döviz kredisi

-Spesifik ihracat kredisi

Halk Bankası ve Diğer kamu bankalarının verdikleri destekler

-KOBİ lere yönelik finansman dışı destekler

-Teknik danışmanlık, girişimci bilgilendirme hzmetleri

-Yurtdışı bilgi desteği

-Özel ve kamu bankalarının  verdiği leasing ve Factoring hizmetleri
                                          8. BÖLÜM
DIŞ TİCARET İŞLEMLERİNİN YÜRÜTÜLEBİLMESİ İÇİN BAŞVURULMASI GEREKEN KURUMLAR VE BUNLARIN VERDİKLERİ HİZMETLER

1. Dış Ticaret Müsteşarlığı

· Dahilde İşleme İzin Belgesi

· Hariçte İşleme İzin Belgesi

· Standart Kontrol Belgesi

· Ticari Kiralama 

· GSP Formu (Form A) ve 

· Verdiği Diğer Hizmetler

2. Gümrük Müsteşarlığı

· Gümrük Beyannamesi

· Bedelsiz İhracat

· Verdiği Diğer Hizmetler

3. Tarım ve Köyişleri Bakanlığı

· Hayvansal Ürünlerle İlgili Sağlık Sertifikası,

· Tohum İhracatı

· Su Ürünleri İhracatı

· Zirai Mücadele İlaç ve Aletleri

· Yem İhracatı

· Yarış Atları İhracatı

· Veteriner İlaçları İhracatı

· Damızlık Büyük ve Küçük Baş Hayvan İhracatı

· Doğal Çiçek Soğanları İhracatı

· Gübre İhracatı

· Uluslararası Orijin ve Bitki Sağlık Sertifikası ve 

· Verdiği Diğer Hizmetler

4. Sağlık Bakanlığı

· Uyuşturucu Maddelerin İhracatı

· Afyon ve Haşhaş Kellesi İhracatı ve 

· Verdiği Diğer Hizmetler

5. Orman Bakanlığı

· Av Hayvanları İhracatı ve

· Verdiği Diğer Hizmetler

6. Çevre Bakanlığı

· Tehlikeli Atıkların İhracatı ve 

· Verdiği Diğer Hizmetler

7. Milli Savunma Bakanlığı

· Harp, Silah ve Mühimmat İhracatı ve 

· Verdiği Diğer Hizmetler

8. Türkiye Şeker Fabrikaları Genel Müdürlüğü

· Şeker İhracatı ve

· Verdiği Diğer Hizmetler

9. Valilikler

· Sınır Ticareti Belgesi ve

· Verdiği Diğer Hizmetler

10.İhracatçı Birlikler  

      - Kayda Bağlı İhracat

    - Konsinye İhracatı

    - Bedelsiz İhracat

    - Kredili İhracat

    - Takas ve Bağlı Muamele

    - Kotaya Bağlı Ürünlerin İhracatı ve 

    - Verdiği Diğer Hizmetler

11. Ticaret ve Sanayi Odaları, Ticaret Odaları, Sanayi Odaları

    - Ekspertiz Raporları

    - ATR1 Belgesi

    - EUR1 Belgesi

    - GSB Formu (Form A)

    - Hediyelik Eşya ve Lületaşı İhracatı

    - Menşe Şehadetnameleri

    - Boykot ve Kara Liste Sertifikası ve 

    - Verdiği Diğer Hizmetler

12. Bankalar

    - Transit Ticaret İşlemleri

    - Akreditifli İşlemler ve

    - Verdiği Diğer Hizmetler

13. Türk Standartları Enstitüsü

    - Uygunluk Belgesi ve

    - Verdiği Diğer Hizmetler

2. DIŞ TİCARET MÜSTEŞARLIĞI

Ülkemizin dış ticaret politikaların tespit edilmesi amaçlanan hedeflere ulaşılması için saptanan politikalar çerçevesinde ithalat ve ihracata yönelik politikaların geliştirilmesi desteklenmesi ve finansmanın sağlanması; ikili veya çok taraflı ticari ve ekonomik ilişkilerin düzenlenmesi, uygulanması, izlenmesi ve dış ticaretin ülke yararına geliştirilmesi; Dış Ticaret Müsteşarlığı’nın görevleridir.


Dış Ticaret Müsteşarlığı merkez, taşra ve yurtdışı teşkilatı ile bağlı kuruluşlardan oluşmaktadır.

1. Müsteşarlığın Merkez Teşkilatı:

a) Ana Hizmet Birimleri

        -  İhracat Genel Müdürlüğü

        -  İthalat Genel Müdürlüğü

        - Anlaşmalar Genel Müdürlüğü

        - Avrupa Birliği Genel Müdürlüğü

        - Serbest Bölgeler Genel Müdürlüğü

        - Dış Ticarette Standardizasyon Genel Müdürlüğü

        - Ekonomi Araştırmaları ve Değerlendirme Genel      

           Müdürlüğü

        b) Danışma ve Denetim Birimleri:

        - Hukuk Müşavirliği

        - Müsteşarlık müşavirleri

        - Dış Ticaret Kontrolörleri Kurulu Başkanlığı

        c) Yardımcı Birimler

        - Personel Dairesi Başkanlığı

        - İdari ve Mali İşler Dairesi Başkanlığı

        - Savunma Uzmanlığı

        - Basın ve Halkla İlişkiler Müşavirliği.

        2. Müsteşarlığın Taşra Teşkilatı

        - Dış Ticaret Müsteşarlığın Bölge Müdürlükleri ve bunlara  

           bağlı Dış Ticarette Standardizasyon Denetmenlikleri, 

        - Serbest Bölge Müdürlükleri.

        3. Müsteşarlığın Bağlı Kuruluşları:

        - İhracatı Geliştirme Etüd Merkezi (İGEME)

        - İhracatçı Birlikleri

        4. Müsteşarlığın Yurtdışı Teşkilatı

        - Ticaret Müşavirlikleri

         - Ticaret Ataşelikleri

1a-Dış Ticaret Müsteşarlığının Verdiği Hizmetler:

· Dış Ticarette bulunan firmaların dahilde ve hariçte işleme izin belgesini alabilmeleri için Dış Ticaret Müsteşarlığı’na (İhracat Genel Müdürlüğü’ne) başvurmaları gerekiyor,

· Yurtdışı müteahhitlik hizmetleri kapsamında yapılacak hizmete; Burada yurt dışında büyük iş alan inşaat, tesisat ve montaj işi alan firmaların işlemlerle ilgili vergi, resim ve harç gibi istisnai talepleri değerlendirmek için Dış Ticaret Müsteşarlığına (İhracat Genel Müdürlüğü’ne ) baş vururlar.

· Firmalar ticari kiralama yolu ile yapılan ihracatla ilgili işlemleri İhracat Genel Müdürlüğüne,

· Firmaların serbest bölgedeki Dış Ticaret faaliyetlerini yürütebilmeleri için Dış Ticaret Müsteşarlığı Serbest Bölgeler Genel Müdürlüğüne “faaliyet ruhsatını” almaları gerekir,

· Firmaların yurtdışı fuar ve sergilere katılabilmeleri için D.T.M. İhracat Genel Müdürlüğünden “Yeterlilik Belgesi” veya “Geçici yeterlilik belgesi” almaları gerekir,

· Firmaların Rusya Federasyonuna doğal gaz kapsamında yapacakları ihracatla ilgili başvuruları D.T.M. İhracat Genel Müdürlüğü’ne yapmaları gerekir.

· İhracatçıların, ihracatta zorunlu uygulamada bulunan ürünlerin; kalite (Kontrol Belgesi) belgesini alabilmeleri için Dış Ticaret Müsteşarlığının Taşra Teşkilatı içerisinde yer alan Dış Ticarette Standardizasyon Denetmenliklerine başvurmaları gerekir.

· Türkiye’de genelleştirilmiş preferanslar sistemi (GSP) formu veya (FORM A) bildiğimiz, kapsamın da tavizli gümrük vergisi uygulayan ülkelere (ABD, Kanada, Avustralya, Japonya, Yeni Zelanda ve Rusya federasyonu) yapılan ihracatta kullanılan bir formdur.

· İhracatçı bu sistemden yararlanabilmesi için söz konusu formu odalara tasdik ettirmesi ve ardında bir yazı eki ile Dış Ticaret Müsteşarlığı veya Dış Ticaret Müsteşarlığı Bölge Müdürlüğüne onaylatması gerekiyor.

· Ayrıca Dış Ticaret Müsteşarlığı; ihracat ve ithalat rejim kararları doğrultusunda dış ticaretle ilgili kararların alınması, uygulanması ve bunların izlenmesiyle doğrudan ilgilenir.

Dış Ticaret Müsteşarlığı, dış ticaretle ilgili ihracata yönelik çeşitli hizmetler verir.


Türkiye’nin Gümrük Birliği’ne girmesi ile dış ticaretin ve sektöre yönelik devlet yardımlarının uluslararası normlara göre düzenlenmesi hasıl olmuş ve bu nedenle uluslararası rekabete açılan üreticilerimizin korunması, güçlenmesi ve teknolojik gelişmelerinin sağlanması için devlet, çeşitli uyum kararlarını çıkartmıştır. İşte bu kararlar 1.6.1995 tarihinde, ihracata yönelik devlet yardımları hakkındaki 94/6401 sayılı kararla yürürlüğe konulmuştur. Bu kararlar altı karar altında toplanmıştır.

1. Araştırma-Geliştirme Yardımı: Bu proje altında sadece araştırma-geliştirme projeleri kapsamında izlenip değerlendirilebilen giderlerin belirli bir oranda karşılanması veya bu projelere sermaye desteği sağlaması güdülmektedir.

2. Çevre Maliyetlerinin Desteklenmesi: Firmaların uluslararası mevzuat gereği, çevre standartlarına uygunluk belgesi ve logosu almak için yaptıkları harcamaları ile ürünün ve ambalajının çevre standardına uygunluğunun kontrolü için yapılması gereken laboratuar testleri için yapılan giderlerin 1000 $ doları geçmemek şartıyla %50’sının; veya çevre korunmasına yönelik tesisleri bulunan organize sanayi bölgelerinde üretim yapan firmalar ile hassas eko sistemlerinin bulunduğu bölgelerde artık madde kontrolüne yönelik kamu yönetimindeki ortak tesislerden yararlanılan işletmelerin, bu tesislerden yararlanmalarıyla ilgili belgelendirilmiş giderlerin 2000$ doları aşmamak şartıyla %25’inin karşılanmasını içermektedir.

3. Yurt dışında düzenlenen fuar ve sergilerine milli düzeyde veya bireysel olarak katılımın desteklenmesi: Yurt dışında düzenlenen fuar ve sergilere milli düzeyde veya organizatör firmaların organizasyonu altında veya bireysel olarak yurt dışı fuarlara katılan firmaların katılım ücretlerinin (giderlerinin) %40’ının karşılanmasını kapsamakta.

4. Uluslararası nitelikteki yurtiçi fuar ve sergilerin desteklenmesi: Yurt içinde uluslararası nitelikte ihtisas fuarı düzenleyen ve Dış Ticaret Müsteşarlığı’nca belirlenen kriterlere uygun olarak yerli organizatörlerin fuar öncesinde ve fuar süresince gerçekleştirdikleri veya gerçekleştirecekleri tanıtım ve promosyon faaliyetlerine ilişkin giderlerin %50’sinin karşılanmasını kapsar.

5. Pazar araştırma desteği: Dış Ticaret Müsteşarlığı tarafından saptanan hedef pazarlara gidebilmek için küçük ve orta büyüklükteki işletmeler (KOBİ) ile bu tür işletmelerin bir araya gelerek oluşturacakları sektörel dış ticaret şirketlerince (SDŞ) yapılan destektir. 



                             

6. Yurtdışı ofis ve mağaza tanıtım faaliyetlerinin desteklenmesi: Firmaların, Türkiye dışında halihazırda mevcut olan veya yeni açılacak olan ofis ve mağazaların bir defaya mahsus sabit varlıklarının 5.000 $ doları geçmemek kaydıyla %10’unun, kira masraflarının 10.000 $ doları geçmemek kaydıyla %20’sinin karşılanmasını kapsamaktadır.

2.. Dış Ticaret Müsteşarlığın Yurtdışı Teşkilatı 

       (Ticaret Müşavirlikleri, Ticaret Ataşelikleri):


Dış Ticaret Müsteşarlığı yurtdışı teşkilatı içinde yer alan ihtisas birimleri tesis etmiş olup, bu birimlerin görevleri büyükelçilikler nezdinde Ticaret Müşavirlikleri ve Başkonsolosluklar nezdinde Ticaret Ataşelikleri ünvanları adı altında dış ticaret işlemleri yürütmektedirler.


 Bunların görevleri;

· Görev yaptıkları ülkede, Türk menşeli mallarla ilgilenen firma ve kuruluşlara bilgi vermek, Türk firmaları ile çalışmak isteyenlere güvenilir ihracatçılarımızın adreslerini vermek,

· Ülkemizdeki ithalatçı firmalara ve kuruluşlara, görev yaptığı ülkenin üretici ve ihracatçı firmaların adreslerini, ürettikleri eşya hakkında bilgi vermek,

· Yurt dışında mallarımızın tanıtımı ve pazar araştırmalarını yapmak,                                                                 

· Görev yaptıkları ülkenin dış ticaret mevzuatı hakkında ihracatçılarımıza ve ithalatçılarımıza bilgi vermek, doğabilecek sonuçları önceden önlemek,

· İlk defa dış piyasaya sunulacak ürünümüz hakkında çeşitli bilgileri bir rapor halinde (Ürünün pazar payı, kalitesi, satış imkanı, rakip malların durumu gibi) yetkililere ulaştırmak,

· Bulunulan ülkede, firmalarımızın uluslararası nitelik taşıyan fuar ve sergilere katılmalarını sağlamak, bilgi vermek ve diğer kuruluşları haberdar etmek,

· Yabancı firmalar ile ülkemiz ihracatçıları arasında ticari ilişkilerden ortaya çıkabilen uyuşmazlıkları çözmek amacı ile aracılık yapması, taahhüdünü yerine getirmeyen ihracatçıları uyarması,

· Yurtdışında ülkemizden mal almak isteyen alıcıların adreslerini, telefonların mahalli odalara ve yetkili mercilere periyodik bir şekilde bildirmek.

Aşağıda Dış Ticaret Müsteşarlığı yurtdışı teşkilatı ve adresleri görülmektedir.
                                     9. BÖLÜM

            ULUSLARARASI  TİCARET  TEORİSİ
· Uluslararası iktisadi ilk kez bilimsel olarak ele alan kişi Adam Smith( 1776)

· A- MERKANTİLİZM

· - Devlet müdehaleciliği esastır.

· Dış ticaretin amaç hazinenin altın stokunu artırmaktır.

· -SERVETİN temel kaynağı altındır.

· Hammadde ithal edilip mamul mal ihraç edilmelidir.

· Dünya serveti sabittir.

· İki ülke arasındaki ticarette daima bir ülke karlı  biri zararlı çıkar.

· B-KLASIK IKTISAT (Klasik Liberalizm   A.Smith)

· Devlet müdehalesi yoktur.

· Kişiler homo  economicus’tur. (ekonomik insan) akılcı hareket eden insan

· Kişilerin hakları devlet tarafından kısıtlanmamalıdır.

· Bırakınız yapsınlar, bırakınız geçsinler fikri geçerlidir.

· Ekonomik hayatta dengeyi görünmez el sağlar

· Görünmez el fiyat mekanizmasıdır.

· Dünya serveti sabit değildir.

· İki ülke arası ticarette her iki ülke karlı çıkar

· Uluslar arası ticarette iş bölümü ve uzmanlaşma esastır

         C-EMEK-DEĞER TEORİSİ (A.Smith-D.Ricardo)

        -Bir malın değeri onun için harcanan emekle orantılıdır.

 I-ULUSLAR ARASI  IKTISAT TEORISI

A-Mutlak Üstünlükler Teorisi   (A.Smith)

-Emek değer teorisine dayanır.

-Bir ülke daha az emekle daha ucuza ürettiği malın üretiminde uzmanlaşmalıdır.

-Ucuza ürettiği bu malı ihraç etmeli. Diğer ülkede daha ucuza üretilen kendi ülkesinde üretmi pahalı olan malı ise satınalmalıdır. (ithal)

Örnek: Bir içinin günlük üretimi)


Kumaş(kg)

Un(kg)


Buğday

T.C.
10


50
Bu durumda T.C   buğday ihraç edip, 

FRANSA
60


10
kumaş ithal etmeli

B- Karşılaştırmalı üstünlükler Teorisi (Mukayeseli Avantajlar Teorisi)

-Ricardonun teorisidir. Uluslar arası ticaretin temeli sayılır.

Örnek:



Şarap(kg)

Buğday (kg)

Türkiye

       30


        60

İspanya

       15


        10

Örnekte Türkiye şarabı İspanyaya oranla 2 kat, Buğday ise 6 kat daha fazla üretilebilmektedir.

Yani şarap üretiminde buğdaya oranla karşılaştırmalı üstünlüğe sahiptir. Bu nedenle şarap ithal edip buğday ihraç etmelidir.

Bu teoriye olan eleştiriler

1- Bir malın değeri sadece emek faktörüyle açıklanmayacağı diğer unsurların da var olduğu ( sermaye, doğal kaynaklar girişimci)

2- Ülke kaynakları sadece ihraç edilebilir malların üretimde kullanılır. İthal edilen malların üretimi durur.

3- Zaman ve değişim faktörü içermez durağandır. (dinamik değil)

4- Malın değeri ve fiyatı arz yüzünden ele alınmaz talep göz ardı edilmiştir.

5- Ülkeler arasında yaşnan üretim düzeyindeki farklılıkların nedenleri incelenmemiş sadece hangi ülkenin üstün olduğu esas alınmıştır.

II-FIRSAT MALIYETİ  (Gottfried Haberler)

-Bir malın üretimini 1 birim artırmak için aşka bir malın üretiminden vazgeçecek miktar fırsat maliyetini gösterir. (Fırsat maliyeti denir)

-Her ülkenin fırsat maliyetleri farlıdır.

-Bir ülke fırsat maliyeti düşük olan ürünü ihraç etmeli, yüksek olanı ithal etmeli.
-3 tür fırsat maliyeti vardır.

X malı

              X malı                                  
X malı







                   Y malı                           Y malı                          Y malı


Sabit fırsat maliyeti       artan fırsat maliyeti             azalan fırsat maliyeti

-Sabit fırsat maliyeti= 

üzerinde değişiklik olmasına rağmen maliyetlerde hiçbir değişiklik dolmamaktadır.(Ricardo’nun modelinde amaçlanan budur)

a)de 400 br x malı üretmek için kullanılacak kaynaklarla 400 br y malı üretile bilir 

-Artan fırsat maliyeti =

üretim hacmini genişlemesiyle maliyetinin de artmasıdır üretimde uzmanlaşılaçak her ürün için bir doğru üründen daha fazla vazgeçilmektedir  (eksik uzmanlaşmaya neden olur)

b)de x malı üretimi arttıkça y malı üretimi azalmaktadır 

-Azalan fırsat maliyeti:

üretim hacminin genişlemesiyle maliyetlerinde azalmasıdır 

c)şeklinde bir ürünün (x)üretimi azaltıldığında diğerinin üretimi de toplam üretim artmaktadır. Maliyetler ise azalmaktadır.

-a b c eğrileri üretim imkanları eğrisinin değişik türüdür 

III- FAKTÖR DONATIM TEORİSİ (ELİ HECKSHER)

-Karşılaştırmalı üstünlükler teorisinin eksiklerini tamamlamıştır.

-Teoriyi ohlin tamamlamıştır (1919-1929)II Dünya şavaşından sonra Samuelson da teoriye katkıda bulunmuştur

-Ohlin teorisi de denir.

Varsayımlar 

 -Her ülke farklı üretim farktörlerinde üstündür(zengindir)

-bir ülke hangi üretim farktörlerinde daha zengin kaynaklara sahipse o faktörü kullana bilecegi mallar üzerinde üretim yapmalıdır.

-ülkenin sermaye faktörü zenginse sermaye yoğun,emek faktörü zenginse emek yogun üretime yönelmeli.

-Emek ve sermaye yoğun bir malın üretim fonksiyonu aynıdır 

-ülkenin talep koşulları bir birine benzer.

-yani bir ülkede emek yoğun mal diğer bir ülkede sermaye yoğun olarak kullanılmaz (tersi de geçerlidir)

Faktör donatım teorisinden çıkarılan teoriler


Faktör fiyatları             stolper-samuelson                  rybczynski

Eşitliği teoremi                 teoremi                                   teoremi

A-Faktör fiyatları eşitliği teoremi:

-ülkeler arAsı serbest ticaret sonucu mal fiyatları eşitlenecektir.(Tek fiyat konu) 

-yani ohlin modaline göre ülkeler (2 ülke) arası ticaret geliştikçe faktör fiyatları zamanla eşitlenecektir.
2)TEKNOLOJİ AÇIĞI TEORİSİ=(POSNER)

-Sanayi alanında yeni bir icat yapmış olan ülkeler bu icat üzerinde hak sahibidir.ve bu malı ihraç etme hakkı da bu ülkeye ait olacağından üstünlük sağlar.ancak daha sonra serbest ticaret yoluyla teknoloji diğer ülkelerinde eline geçtikten sonra ülkenin üstünlüğü sona erer.Hatta diğer ülkelerden o teknoloji ile üretilen ürünü (malı) ithal eder hale gelir.Örneğin İngiltere tekstil ihracatında önde iken,ithal eden hale gelmiştir.

3)TERCİHLERDE BENZERLİK TEORİSİ=(BRUNSTAN LİNDER)

-İki ülke arasındaki ticarette önemli olan maliyetler değil ülkenin fark ve tercihlerindeki benzerliktir. Yani ülkeler zevk ve tercihleri benzeyen ülkeden alış veriş yapar.

4) ÜRÜN DÖNEMLERİ TEORİSİ =(RAYMAND VERNON)

-Ülke arası ticarette bazı ülkeler yeni mallar,bazıları da eski mallar üzerinde uzmanlaşabilir ticaret sırasında yeni bir mal eski bir mal ile yer değiştirebilir(ülke pazarında) buda ürün dönemlerine geçişin sonucudur.

-Her ülke yeni bir mal üretebilir. 

5)ÖLÇEK EKONOMİLERİ TEORİSİ=

-Ölçek ekonomisi bütün girdilerde meydana gelen artışa bağlı olarak ortalama maliyetlerdeki düşmedir.

İçsel ve dışsal olarak ikiye ayrılır.

-İÇSEL ÖLÇEK TEORİSİ: Bu firmanın üretim ölçeğinin artması sonuç maliyetlerinin düşmesi.

-DIŞŞAL ÖLÇEK TEORİSİ:  Bir firmanın içinde olduğu endüstride üretim ölçek ekonomileri uluslar arası alanda tüketiciye farklı ürün sunulmasını sağlar.

6)ENDÜSTRİ İÇİ TİCARET=(HABERT GRUBER ve PETER LOYD)

-Bu bir ülkenin aynı endüstrideki malı hem ihraç hem ithal etmesine endüstri içi ticaret denir. Ölçek ekonomilerinin bir sonucudur. İlk kez AET’nin kurulması ilE önem kazanmıştır.AET kurulunca bölge içinde serbest ticaret başlamış ve farklılaştırılmıştır.Ürünlerin satılmasıyla üretim hacmi genişlemiştir.(endeks 0-1 arası değer olur)

-Bir ülke bir malı sadece ithal veya ihraç ediyorsa endüstri içi ticaret söz konusu olunmayacağından endeks 0(sıfır) olur. 

-Tersi durumda ( hem ithal hem de ihraç ediyorsa) 1 değeri olur.

III- UYGULANAN ÖZEL DIŞ TİCARET POLİTİKALARI

Özel Dış Ticaret Politikaları

→  Serbest  bölgeler 

→ Antrepolar

→ Geçici ithal malları

→ Geçici ihraç malları

→ Geri ödeme ( draw back)

→ Bedelsiz ithalat

→ Sınır ve kıyı ticareti

→ Transit taşımacılık

I- Serbest bölgeler : Ülke sınırları içinde olmasına karşın ülkedeki ticari ve mali düzenlemelere kısmen ya da tamamen tabi olmayan ticareti teşvik amacıyla kurulan bölgelerdir. Amacı : Dış yatırımları arttırmak, yabancı sermayeyi teşvik, ihracatı arttırmak vb.

II- Antrepolar : Yabancı malların gümrük vergisi ödemeden (tarife) gümrük makamlarının denetimi altında uzun bir süre tutulmasıdır.

III- Geçici ihraç mallar : Bir ülkenin elindeki bir malı başka bir ülkeye gönderip bir süre sonra geri getirmesidir. Örn: Geçici maden ikrarı
IV- Geçici ithal malları : Gümrük vergisi alınmaz. Örn: gösteri için gelen sirklerin getirdikleri gösteri malzemelerinden vergi alınmaması.
V- Geri ödeme (draw hack) : ithal edilen maldan gümrük vergisi alınması geçici olarak çıkış sırasında gümrük vergisinin sahibine iade edilmesidir.
VI- Bedelsiz ithalat : Ülke dışında çalışan vatandaşlardan yanlarında getirdikleri mallardan gümrük vergisi alınmamasıdır. ( tam anlamıyla ticari nitelik taşımaması
VII- Sınır ve kıyı ticareti : Ortak sınır ve kıyıyı paylaşan ülkelerin ticareti geliştirmek amacıyla yaptıkları anlaşmalardır. (formalite azaltıcı)
VIII- Transit taşımacılık : A ülkelerinden C ülkesine mal götürürken B den geçen araçlardan B ülkesine vergi alınmasıdır. (Kural)
GÜMRÜK TARİFELERİ 

Gümrük vergileri 3 şekilde uygulanabilir.

Advolorem  esas                          Spesifik esas                             Karma esas 

-Malın değeri                              Malın ağırlığı                    Hammaddedeki gümrük vergisine

 Üzerinden %100 olarak        Birimi üzerinden         tabii olan vergilere uygulanan vergilerdir.

(T.C.)

Gümrük vergilerinde teslim fiatları 

FOB FİAT: (Firee 10 boat) : Güvertede teslim demektir 
· Bir malın ihracatçı  limandan gemiye yüklendiği andaki fiatıdır. 

(Bu fiat malın maliyeti + malın yükleme masrafı toplamıdır.)

CIF FİYAT :  ( Ost, insursanuand Freight)

-Yani maliyet + sigorta + navkun taşıma) toplamı fiyatta

-malın ithalatçı ülkenin limanina vardığı andaki fiatıdır.

DIŞ TİCARETTE KORUYUCULUĞUN NEDENLERİ

A) Genç Endüstriler tezi :F. list – A. Hamilton (18 yy sonu – 19.yy başı)

· Bir ülkede kurulan yeni endüstriler deneyimsizdir. Gelişmiş ülke ile rekabet edemez, gelişmeden yok olup gider. Genç endüstriye şans verilmesi için korumacılık gereklidir( geçici olarak)

B) Stratejik Ticaret Politikası:

· Kilit bazı faktörler kullanılarak sanayileşmiş ülkelere karşı karşılaştırmalı üstünlük elde edilir.

C) Ülke Savunması: 

· Her ülke için savunma hayali bir faktör olduğundan savunma sanayilerinin desteklenmesi dışa bağımlılıktan kurtarmalıdır. ( yardımcı endüstriler)

D) Damping:  
· Bir malın dış piyasada iç piyasaya oranla çok düşük fiyatla satılmasıdır. 

d1)  Yıkıcı damping : Büyük firmalar yapar. Firma tekel halini alır,rekabet ortadan kalkar.

d2 ) Sürekli damping: Tekel olan bir firmanın dış piyasada sürekli dampingle hız sağlamalıdır.

d3) Arada bir yapılan damping: Stok artışı vb. nedenlerle arada sırada yapılır.

ULUSLARARASI TİCARETTE  İKTİSADİ BİRLEŞMELER

A) Tercihli ticaret anlaşmaları: Anlaşmaya taraf ülkeler aralarındaki ticari ilişkileri düzenlemelere tabi tutar( kendi çıkarlarına uygun olarak) Sadece anlaşmaya taraf devletler yararlanır.

B) Serbest ticaret anlaşmaları: Üye ülkeler gümrük vergilerini karşılıklı olarak almazlar. Diğer ülkeler için ise her ülke tadi şartlarını uygular 
C) C) Gümrük birliği: Birliğe üye ülkeler gümrük tarifelerini ve miktar kısıtlamalarını kaldırırlar ve diğer ülkelere ortak (tek) bir tarife uygulanır.

D) Ortak Pazar: Gümrük birliğindeki özelliklere ilaveten emek, sermaye vb. üretim faktörlerinin de birliğe üye ülkeler arasında serbest dolaşımıdır.

GÜMRÜK BİRLİĞİNİN EKONOMİYE ETKİLERİ

A. StATİk etkiler( jacop viner)

1) Ticaret yaratıcı etki: Birliğe giren uluslar arası ticaret arttığından, dışında kalan ülkeler aleyhine ise ticaret azaldığından üye ülkeler için ticaret yaratıcı (arttırıcı) etki oluşur.

2)Ticaret saptırıcı etki: Gümrük birliği kurulunca ithalatta verimli olan bir ülke birlik dışında kalabilir. Böylece ithalat sona erince birlik ülkeleri olumsuz etkilenir, buna günübirliğinin ticaret saptırıcı etkisi denir.Çözüm: Ülke birliği dahil edilir ya da ortak

tarife o ülkeye karşı cazip hale getirilir.

 B. Dinamik etkiler

· Yatırımcıları teşvik eder, MG artar, ülkenin kaynakları daha verimli kullanılır.

· Ülke içindeki üreticiler (yerli) diğer ülkelerle rekabete girmek zorunda kalır.

· Rekabet edemeyenler piyasadan çekilir. (küçük işletmeler)

· Rekabet teknolojinin gelişmesine neden olur, bunun sonucunda nitelikli iş gücü              yaratılır
DÜNYA ÜZERİNDEKİ İKTİSADİ BİRLEŞMELER

· NAFTA , Kuzey Amerika Serbest Ticaret Bölgesi  ( ABD – Kanada – Meksika)

· Baltık Gümrük Birliği ( Estonya – Letonya – Litvenya)

· LAİA: Latin Amerika Entegrasyon Bölgesi ( Arg – şili- Par – Mek – Uru – Peru – Mek – Ven )

· CACM : Orta Amerika Ortak Pazarı ( Guatemala – Hon – Nikaragua – El sal – Kastariko

· MERCOSUAR : Güney Amerika Serbest Serbest pazarı ( gümrük birliği amaçlı 1991)

( Arjantin – Brazilya – Par – Urug – Bol – Şili)

· OECD: İktisadi işbirliği ve Kalkınma örgütü: Coğrafi bölge esasına dayanmaz. Batılı demokratik devletleri bir arada tutmayı amaçlar ( 2. dünya savaşı nedeniyle). Enerji, para sistemi sermaye hareketleri, sanayi , serbest ticaret, istihdam vb. konularda işbirliği Türkiye, kurucu üye; ABD – Kanada -  Avustralya.- Japonya – Yeni Zelanda – Avusturya – Bel. – Danimarka – Fin. – Fransa – Almanya – Yunanistan – İzl.- İrl.- İtalya- hollanda – Norveç – Polonya – İspanya – İsveç – İsviçre – İngiltere – Türkiye 
· AVRUPA BİRLİĞİ (İktisadi birlik )

· Avrupa Kömür ve çelik Birliği olarak kuruldu. ( 1951 – Belçika – Almanya – Fransa – İtalya – Lüx. – Hollanda ) 1957 ‘de imzalanan 1.1. 1958 ‘de yürürlüğe giren antlaşmayla AET kurulmuştur. ( 6. ülke aynı)AET ülkeleri Roma anlaşmasına göre Tarım- rekabet – ulaştırma – sosyal konularda ortak politika izlemek zorundadır. AET’ye 1970 ten sonra Avrupa ortak pazarı adı verildi.

 Mastriclıt Anlaşması : AET’den AB ‘ye geçiş amacıyla 7.2.1992’de imzalanan anlaşmadır.

( Resmi adı : Avrupa Birliği Anlaşmasıdır.) 1.1.1993  de  yürürlüğe girdi ( üye ülke Parlementolarında onayladıktan sonra AET adı AB olarak değişti.

Mastricht anlaşmasında belirlenen hedefler  

· Üye ülkenin mal, hizmeti kişi ve sermayeleri serbestçe dolaşabileceklerdir.( Tek Pazar denir)

· Üye ülkenin parasal birliğinin sağlanması için yetkilerini Avrupa Merkez Bankasına devredecekler.

· Üye ülkenin güvenlik ve dış politika gibi konularda ortak stratejiyi olacak

· Üye ülkenin vatandaşlarına AB vatandaşı olarak çalışma, oturma  ve serbest dolaşım hakları verilecek.

· Üye ülkenin arasında belirleyecek bu konuda ortak stratejisi uygulanacak

  A-Avrupa Birliği Organları


Avrupa komisyonu             Bakanlar konseyi               Avrupa Parlemontosu           Adalet divenı








       Yasama organı               yargı organı



Yürütme organları

A1 ) Avrupa Komisyonu Bakanlar Konseyi : ( İdare organları)
· Birliğin günlük işleri Avrupa Komisyonunca yürütülür.

· Kararları alma yetkisi Bakanlar konseyine aittir. ( Üye ülkeden birer bakanın katılmasıyla toplanır.)

· Avrupa Komisyonu ile Bakanlar Konseyi Avrupa parlemontosuna karşı sorumludurlar.

A2  ) Avrupa parlementosu: ( yasama organı)
· AB ‘nin çıkarlarını korumakla yükümlüdür.

· Avrupa Konseyi ile Bakanlar Konseyini denetlemekle yükümlüdür.

A3 ) Adalet divanı: (Birliğin yarı organı)

· Divan üyeleri, üye ülkelerin birlikte anlaşarak atadığı yargıçlardır.

· Yargılama dışında para cezasına da hükmedebilirler.

· Adalet Divanı, yargıçlarının görevi Roma anlaşmasına uyulup uyulmadığını denetlemektir.

   B- AB üyeleri

6 Kurucu ülke – Alm. – Fran. – İtal. – Lüx.- Hol. – Bel. ( 1958)

İng.- İrl. – Dan.       +3   ( 1973)
      15        +10 (yeni 2003) =25

Yunanistan              +1   ( 1981)

Por. – İspanya          +2  ( 1986)
      

İsveç- Fin.- Avust.   +3  ( 1994)
C)AB nin Mali yapısı:

       Üye ülkelerin KDV gelirlerin bir kısmı ile birlik dışı ülkelerle ticaretten  kazanılan vergiler birliğin bütçesini oluşturur.

       Bütçeden  en büyük pay tarıma ayrılır

      Fonlar

       Avrupa Garanti ve yönlendirme  Fonu 

           “         Parasal işbirliği Fonu

           “        Bölgesel kalkınma Fonu

           “        Kalkınma fonu

 Temel Mali kuruluşlar:

 Avrupa YatırımBaşkanı, (AB nin kalkınması için finasman saglar.) Avrupa merkez başkanı (1999) Parasal birliği  sağlamak ve politijalarını  yöneltmek  temel görevidir.

d-) Türkiye-AB ilişkileri:
           1959 İlk başvuru

           12. Eylül 1963 Ankara anlaşması ile “ ortaklık” statüsü verildi

Ank. Anlaşmaya göre üyelik aşamalık olarak gerçekleşecektir.

1- Hazırlık dönemi   (5yıl)

       Avrupa yatırım bank dan krediler alındı. Ticarete ağırlık verildi.

       TC topluluk üyelerine  indirimli  tarife uygulamıştır.

2. Geçiş dönemi:

       1970 te katma  protokol imzalanıp 1.1.1973 te yürürlüğe girerek geçiş süreci başladı.

3. Son dönem  “   tam üyelik  dönemi “  (bitmeyen dönem)

       Bu  dönemin en önemli sonucu 6.Mert 1995 TC-AET gümrük birliğidir

       Gümrük Birliği TBMM de 1.1.1996 da  onaylanarak yürürlüğe girdi

Türkiye ile AB arasın da kurulan kurumlar
Ortaklık konseyi                    
           

TC-AB karar organıdır.Ankara Anlaşmasını uygular. TC hükümeti ve temsilcileri  İle AB komisyon ve konsey  Üyelerinden oluşur.
.

Ortaklık Komitesi
Ortaklık konseyine  yardımcı kuruluştur.   Büyükelçiler düzeyinde  Brüksel de  toplanır   

Karma Parlamento Komisyonu
TC_AB ortaklığı yönün den atılan addenet. TBMM veParleme- mentosundan  seçilmiş 18

Üyeden oluşur

      DÜNYA TİCARET ÖRGÜTÜ

        1947 Kurulup 1948 de faaliyete geçen GATT örgütünün yerine kuruldu

        GATT bir tarife sözleşmesi idi

       İlk toplantı cenevrede (GATT 47 kararları alındı)

       1947 den 1994 e kadar 8 GATT toplantısı yapıldı

       1994 te imzalanan sözleşme ile “GATT “94 kararları” son buldu. Urugayda yapılan bu ğörüşmelerde GATT yerine wTO kuruldu(Wanld trade organisetion- Dünya ticaret örgütü)

       WTO 1994 Urugay görüşmeleriyle kuruldu 1.1.1995 te faaliyete geçti(130 ülke)

(Doğu bloğu Ülkerlide katıldı)

       2003 çinde WTO ya jatıldı

 WTO (DTÖ) nün amaçları:

       Üye ülkerin dış ticaret politikalarını değerlendirmek 

       DTÖ Kapsamındaki anlaşmaların uygulanmasını denetlemek (sağlamak) 

        Üye ülkeler arası anlaşmazlıklarda arabuluculuk yapma 

       İMF ve dünya bankası ile işbirliği yapmak 

        Ticareti serbestleştirme çalışmalarına yeni adam kaydırma 

       Gelişmekte olan ülkelere uluslar arası P yasaları için yardımetmeli

                                             DTÖ nün Organları

                             Bakanlar konseyi
Genel Konsey

                                                                                                Asya ülkelerinin  temsilcilerinden

                      Üye ülkelerin bakanlarından oluşur                          oluşur                                                .                     enaz 2 yılda bir toplanır                                     Oldukça sık aralıklarla toplanır                                                                                                               



                              .



ULUSLAR ARASI İKTİSATLA İLGİLİ    BAZI  KAVRAMLAR

1. KONVER TİBİLİTE

Bir ülkenin sahip olduğu ulsal paranın ülke içinde herhangibir  sınırlama  olmaksızın diyer ülke paralarıyla değiştirilebilmesidir. Bir ülke parasının konvertibilite olabilmesi için o ülkede kambiyo denetimi (sabit kur) uygulamalı ve dolayısıyla serbest piyasa  ekonomisi  şartları hakim olmalıdır
  2- TAKAS

 Takas yönteminde para kullanmadan dış  ticaret  sonuçlandırır. Takas malı malla değişmesiyle uygulanan bir dış ticaret yöntemidir.

3 KLIRİNG

 Takasla  olduğu gibi klıringdede dış ticaret gerçekleşirken  para kullanılmaz yine malın malla değişimi söz konusudur.Ancak takastan farklı olarak 2 ülke birbiriyle doğrudan ilişkiye girmez. Aralarında anlaşarak dış ticaretten doğan  ödemelerini,  yürütülecek bir kuruluş görevlendirilir. Bu kuruluşlara  daha çok klınring ofisi denir. İki ülkede  ödemelerini bu kuruluşa yaparak  dış ticaretlerini sonuçlandırır.

4 FASON İMALAT

 Bu dış ticaret yöntemi  daha çok yeterli sermayeye sahip olmayıp emek yoğun iş üreten  işletmelerin kullandığı bir yöntemdir. Bu yöntemle ham madde temin eden sermaye sahibi  işletme bunu  mamul mal getirmek amacıyla emek yoğun işletmeye  verir. Ve daha sonra ondan devralarak  satışa sunar.Böylece  fason imalat yapan emek yoğun  firma da ticarete katılmış olur.

U- LEASİNG: (finansal kiralama)

Bu işletme üretimi  için  gerekli  bazı amaçları çoğu zaman  maliyetin  çok yüksek olması nedeniyle  satın alamaya bilir.Leasing de bu amaçla  gerekli araçların  satın alınması yerine  kiralaması yoluyla faydalanmayı ön gören bir sistemdir. Sadece bu işle uğraşan leasing şirketleri mevcuttur.

V1- FACTORİNG:

Küçük ve orta büyüklükteki işletmelerin  vadeli satışların teşvik amacı taşıyan bir dış ticaret yöntemidir. Bu yöntemle ihracatın artırılmasını sağlanabilir.İhracatla  işletme belli bir bedel almadan ürünlerini yurt dışına  yollamışsa bedelin ödenmesi  riski ile karşılaşır. Bu da çoğu zaman  ihracatı olumsuz etkiler. Bu riski ortadan kaldırmak için  ihracatçı işletme türü risklerini  Factoring şirketlerine  ıskonto karşılığı yaparak ihracatını gerçekleştirir Artık bedeli tahsil etmek dahil tüm sorumluluk  Factoring şirketine geçer.
U11-FORFAİTİNG: 

daha çok yüksek maliyeti sermaye malların  ihracatı teşvik amacıyla kullanır. İhracatçı sermaye malların pahalı olması nedeniyle bedeli hemen ödemekle zorlanabilir. İhracatçı ise  bunu risk kabul eder. Bu durumda ithalatçı  uzun vadeli emre yazılı senetlerle  ödemeyi talep eder.İhracatçıda riskten korunmak amacıyla  bu senetleri Forfoiting şirketin ıskonto karşılığı  satar ve tüm riski forfoiting şirketi üstlenmiş olur.

CE İŞARETİ NEDİR?
  “CE işareti” kısaca nedir?
CE işareti, Avrupa Birliği’nin, teknik mevzuat uyumu çerçevesinde 1985 yılında benimsediği Yeni Yaklaşım Politikası kapsamında hazırlanan Yeni Yaklaşım Direktifleri kapsamına giren ürünlerin bu direktiflere uygun olduğunu ve gerekli bütün uygunluk değerlendirme faaliyetlerinden geçtiğini gösteren bir Birlik işaretidir. CE işareti, ürünlerin, amacına uygun kullanılması halinde insan can ve mal güvenliği, bitki ve hayvan varlığı ile çevreye zarar vermeyeceğini, diğer bir ifadeyle ürünün güvenli bir ürün olduğunu gösteren bir işarettir.
CE işareti aşağıdaki şekilde sembolize edilmektedir:
[image: image1.png]



  “CE işareti” neden önemlidir?
 “CE işareti”, Avrupa Birliği’nin uyulması mecburi olan birtakım Yeni Yaklaşım Direktifleri kapsamında yer alan ürünlere iliştirilen bir işaret olduğu için, söz konusu mevzuat kapsamına giren ve AB üyesi ülkelerde piyasaya arz edilecek olan ürünlerin bu işareti taşıması zorunludur. Diğer bir ifadeyle, bu işaret, ürünlerin, AB üyesi ülkelerde serbest dolaşıma çıkabilmesi için bir çeşit pasaport işlevi görmektedir. Türkiye’nin de Avrupa Birliği mevzuatını uyumlaştırarak uygulayacak olması nedeniyle, ilgili mevzuatın yürürlüğe girmesiyle birlikte, ülkemizde piyasaya arz edilecek ürünlerin de bu işareti taşıması zorunlu hale gelecektir.
CE işareti uygulaması Türkiye’de ne zaman başlayacak?
Türkiye ile AB arasında gümrük birliğini tesis eden 1/95 sayılı Ortaklık Konseyi Kararı’nın (OKK) 8-11. maddeleri, malların serbest dolaşımının en iyi şekilde temini amacıyla ticarette teknik engellerin kaldırılması konusundaki AB araçlarının ülkemiz iç mevzuatına dahil edilmesini öngörmektedir. Bu kapsamda, AB’nin ticarette teknik engellerin kaldırılması konusundaki mevzuatının listesi ile bu mevzuatın Türkiye tarafından uygulanma koşul ve kuralları 2/97 sayılı OKK ile belirlenmiştir.
Dış Ticaret Müsteşarlığının koordinasyonunda yürütülen çalışmalar neticesinde söz konusu Topluluk mevzuatını uyumlaştıracak olan kamu kuruluşları 15.1.1997 tarihli ve 97/9196 sayılı Bakanlar Kurulu Kararı ile tespit edilmiştir. Anılan Bakanlar Kurulu Kararı ile yapılan bu görevlendirme çerçevesinde, ilgili kamu kuruluşları tarafından yürütülmekte olan mevzuat uyum çalışmalarının bir kısmı sonuçlandırılmış, bir kısmının çalışmaları ise devam etmektedir. Uyum çalışmaları devam eden bir kısım AB Direktifi ürünlere CE işaretinin iliştirilmesini öngörmektedir.
Uyumu yapılan teknik mevzuatın hukuki altyapısını oluşturmak üzere, ilgili kamu kuruluşlarının da katkısıyla, Dış Ticaret Müsteşarlığı tarafından hazırlanan 4703 sayılı Ürünlere İlişkin Teknik Mevzuatın Hazırlanması ve Uygulanmasına Dair Kanun, 11 Temmuz 2001 tarihli ve 24459 sayılı Resmi Gazete’de yayımlanmış olup; 11 Ocak 2002 tarihi itibariyle yürürlüğe girmiştir. Bahse konu Kanuna istinaden hazırlanan "Uygunluk Değerlendirme Kuruluşları ile Onaylanmış Kuruluşlara Dair Yönetmelik", "CE Uygunluk İşaretinin Ürüne İliştirilmesine ve Kullanılmasına Dair Yönetmelik" ve "Ürünlerin Piyasa Gözetimi ve Denetimine Dair Yönetmelik" 17 Ocak 2002 tarihli ve 24643 sayılı Resmi Gazete'de yayımlanarak, 11 Ocak 2002 tarihinden itibaren geçerli olmak üzere yürürlüğe girmiştir. Ancak söz konusu Kanun ile uygulama yönetmeliklerinin 11 Ocak 2002 tarihi itibariyle yürürlüğe girmesi, ürünlere CE işareti iliştirilme zorunluluğunun da bu tarihte başlayacağı anlamına gelmemektedir. Ülkemizde üretilerek iç piyasaya arz edilecek olan ürünlerin CE işareti taşımasının zorunlu olabilmesi için, ilgili Bakanlıklar ve kamu kuruluşları tarafından hazırlanan ve ürünlere CE işareti iliştirilmesini öngören teknik mevzuatın Türkiye’de yürürlüğe girmesi gerekmektedir. 
Bir örnek verecek olursak, makinalarla ilgili AB direktifinin Sanayi ve Ticaret Bakanlığınca milli mevzuat haline getirilip Resmi Gazete’de yayımlanarak yürürlüğe konulmasından sonra makinaların iç piyasaya arzında CE işareti taşıma zorunluluğu getirilmiş olacaktır. Bu yürürlük tarihi de 11 Ocak 2002’den sonraki bir tarih olacaktır. Dolayısıyla, söz konusu AB direktifleri ilgili kuruluşlarca iç mevzuat haline getirilip yürürlüğe konmadan, bu direktifler kapsamına giren ve iç piyasaya arz edilen ürünlere Türkiye’de CE işareti iliştirilmesi zorunluluğunun getirilmesi de söz konusu değildir.
Diğer taraftan, iç piyasada üretim yapan üreticilerimizin ürünlerine CE işareti iliştirebilmesi için, direktifin öngördüğü hallerde, bu direktifleri uyumlaştıran mevzuat kapsamında uygunluk değerlendirmesi yapacak olan onaylanmış kuruluşların da ilgili kamu kuruluşları tarafından bu mevzuat yürürlüğe girmeden önce belirlenmesi önem taşımaktadır.  Türkiye’de iç piyasaya arz edilecek olan ve yukarıda belirtilen direktifler kapsamına giren ürünlere CE işareti iliştirme zorunluluğu her ürün veya ürün grubu için ayrı ayrı tarihlerde başlayacak ve bu tarih de 11 Ocak 2002 tarihinden sonraki bir tarih olacaktır.
Bu çerçevede, üreticilerimizin ilgili mevzuatı hazırlayarak yürürlüğe koyacak olan  kamu kuruluşları ile yakın ilişki kurmaları büyük önem taşımaktadır.
  “CE işareti” olmazsa ne olur?
Bu işareti taşıması gerektiği halde taşımayan ürünün AB üyesi ülkelere ihracatı mümkün değildir. Mevzuat uyumu tamamlandıktan sonra bu işareti taşımayan ürünlerin iç piyasaya arz edilmesi de mümkün olmayacaktır.
Hangi ürünlerde bu işaret bulunmalıdır?
CE İşareti, AB’nin, teknik mevzuat uyumu çerçevesinde 1985 yılında benimsediği Yeni Yaklaşım Politikası kapsamında hazırlanan Yeni Yaklaşım Direktifleri içerisinde yer alan ürünlerde kullanılmaktadır. ( Bu ürünlerin listesi, ilgili AB mevzuatı ve bu mevzuatı ülkemizde uyumlaştıracak kamu kuruluşlarını gösteren tabloya buradan ulaşabilirsiniz) Ayrıca, bu direktiflerin Türkçe karşılıkları olan mevzuat taslaklarının ilgili kuruluşlardan temini mümkün bulunmaktadır.
 “CE işareti” nin ürüne iliştirilmesinin yolları nelerdir?
CE işaretinin ürüne nasıl iliştireceği, ilgili direktiflerde belirtilmektedir.
Ürünlerin, CE işaretli olarak piyasaya sunulmasından üretici sorumludur. Ancak; eğer üretici ya da üreticinin yetkili temsilcisi Avrupa Birliği içinde değilse, bu sorumluluğu ithalatçı yerine getirmek zorundadır. Bir başka deyişle, ithalatçı ithal ettiği ürünlerin AB normlarına uygun olduğunu garanti etmek zorundadır. Üreticinin bu işareti ürüne iliştirebilmesi için çeşitli alternatifler sunulmuştur;
· Düşük riskli ürünlerin (örneğin, bazı makinalar), direktifin güvenlik koşullarına uygunluğu, üreticinin kendisi tarafından test edilebilmekte ve bu ürünler hakkında üreticinin yayımlayacağı uygunluk beyanı ile CE işareti, üretici tarafından ürüne iliştirilmektedir. 

· Yüksek riskli ürünlerin ise (örneğin, bazı tıbbi cihazlar ve bazı makinalar) mutlaka, Avrupa Birliği Resmi Gazetesinde adı yayımlanmış yetkili test ve belgelendirme kuruluşları (Onaylanmış kuruluşlar-Notified bodies) tarafından test edilmesi gerekmektedir. Onaylanmış kuruluşun bu incelemesine istinaden, üretici CE işaretini ürününe iliştirmektedir. 

Onaylanmış Kuruluş (Notified Body) nedir? Fonksiyonu nedir?
Avrupa Birliği mevzuatı, CE işareti taşıması gereken ürünlerden yüksek risk taşıyan ürünlerin, piyasaya arz edilmeden önce konusunda uzman, üçüncü bir taraf olan ve AB Resmi Gazetesinde yayımlanmış kuruluşlar tarafından uygunluk değerlendirmesine tabi tutulmasını şart koşmaktadır. Bu ürünlerin test, muayene ve/veya belgelendirmesini yapmak üzere üye ülkeler tarafından altyapısı yeterli görülen test, muayene ve/veya belgelendirme kuruluşları arasından seçilerek AB Resmi Gazetesinde yayımlanan kuruluşlar onaylanmış kuruluş (notified body) statüsünü almaktadır. Üye ülkelerce belirlenen onaylanmış kuruluşların listesi Avrupa Birliği Komisyonuna gönderilmekte ve diğer üye ülkelere duyurulması amacıyla bu listeler AB Resmi Gazetesi’nde yayımlanmaktadır. Bu kuruluşların teknik açıdan yetkin olmaları gerekmektedir.
Türkiye’de onaylanmış kuruluş bulunmakta mıdır? 
Ürüne CE işareti iliştirilmesini öngören direktifler halihazırda ülkemizde yürürlükte bulunmadığından, bu mevzuat kapsamında faaliyet gösterecek olan onaylanmış kuruluşlar da ilgili kuruluşlarca henüz tespit edilmemiştir. Ancak söz konusu direktifler ülkemizde yürürlüğe girdiğinde, söz konusu mevzuat kapsamında uygunluk değerlendirmesi yapacak olan onaylanmış kuruluşlar da ilgili Bakanlık veya kamu kuruluşu tarafından görevlendirilmiş olacaktır. Kamu sektörü ve özel sektörden bu göreve talip olacak kuruluşların, faaliyette bulunmak istenilen ürün grubu/grupları direktiflerini inceleyerek gerekli hazırlıkları yapmalarında büyük fayda görülmektedir.
Üreticinin her ürün için mutlaka onaylanmış kuruluşa başvurması gerekli midir?
Üreticinin, herhangi bir onaylanmış kuruluşa başvurmaksızın da ürününe CE işareti iliştirdiği durumlar bulunmaktadır. Bu husus her bir ürün/ürün grubu için ilgili direktiflerde belirtilmektedir. Bu çerçevede, üreticilerin ürettikleri ürünlerle ilgili direktifleri incelemeleri ve ilgili mevzuatı hazırlayarak yürürlüğe koyacak olan kamu kuruluşları ile yakın ilişki kurmaları büyük önem taşımaktadır.
Üreticilerimizin ne yapması gerekmektedir?
Üreticilerimiz, ürünlerinin hangi direktif/direktifler kapsamına girdiğini tespit ederek, söz konusu direktifleri incelemeli; gerekiyorsa üretim bandında değişikliğe gitmeli ve belgelendirme için hazırlık çalışmalarına başlamalıdırlar.
Her Yeni Yaklaşım Direktifi ürüne CE işareti iliştirilmesini gerektirir mi?
Hayır. Halihazır durum itibariyle sayısı 24 olan Yeni Yaklaşım Direktiflerinin üçü ürüne CE işareti iliştirilmesini öngörmemektedir.
Ürüne CE işareti iliştirilmesini öngörmeyen Yeni Yaklaşım Direktifleri aşağıda sayılmaktadır:
 a) Ambalajlama ve Atıkları
 b) Yüksek Hızlı Ray Sistemleri
 c) Normal Hızlı Ray Sistemleri
 d) Denizcilik Ekipmanları
e)Taşınabilir Basınçlı Ekipmanlar 
                                                10.BÖLÜM

     ----------Serbest Bölgeler hakkında genel bilgiler ---------------
T.C. BAŞBAKANLIK DIŞ TİCARET MÜSTEŞARLIĞI 
Serbest Bölgeler Genel Müdürlüğü 

Serbest Bölgenin Tanımı
Genel olarak serbest bölgeler; ülkenin siyasi sınırları içinde olmakla beraber gümrük hattı dışında sayılan, ülkede geçerli ticari, mali ve iktisadi alanlara ilişkin hukuki ve idari düzenlemelerin uygulanmadığı veya kısmen uygulandığı, sınai ve ticari faaliyetler için daha geniş teşviklerin tanındığı ve fiziki olarak ülkenin diğer kısımlarından ayrılan yerler olarak tanımlanabilir. 
Serbest Bölgelerin Kurulması ve İşletilmesindeki Temel Amaçlar
-Türkiye’de ihracat için yatırım ve üretimi artırmak,
-Yabancı sermaye ve teknoloji girişini hızlandırmak,
-Ekonominin girdi ihtiyacını ucuz ve düzenli bir şekilde temin etmek,
-Dış finansman ve ticaret imkanlarından daha fazla yararlanmak. 
Serbest Bölgelerin İşlevi
Serbest bölgeler;
-Ülkeye yabancı sermaye ve teknolojilerin getirilmesine imkan sağlayacak uygun zemin yaratılması,
-Sanayicinin ihtiyaç duyduğu bazı hammadde ve ara malların kolaylıkla, istenilen miktarda ve zaman kaybı olmadan temin edilebilmesi,
-Sağlanan teşvik ve avantajlarla düşük maliyetli mal üretimi ve ihracı,
-Türkiye dışından gelen malların transit olarak diğer ülkelere satımı,
-Yeni istihdam olanaklarının yaratılması,
-Türk ihraç ürünlerinin ihracatını kolaylaştırmak ve hızlandırmak bakımından bir basamak olması işlevlerini görmektedir.
Ülkemizde Bulunan Serbest Bölgeler
I- Halen ticari faaliyette bulunan serbest bölgeler ve faaliyete geçiş yılları:
Mersin, Antalya (1987),
Ege, İstanbul Atatürk Havalimanı (1990),
Trabzon (1992),
İstanbul Deri ve Endüstri, Doğu Anadolu, Mardin (1995),
İMKB Uluslararası Menkul Kıymetler (1997),
İzmir Menemen Deri, Rize, Samsun, İstanbul Trakya, Kayseri (1998)
Avrupa, Gaziantep, Adana-Yumurtalık (1999)
Bursa, Denizli, Kocaeli (2001)
Tübitak-Marmara Araştırma Merkezi Teknoloji (2002)
II- Bakanlar Kurulu Kararı ile yer ve sınırları ilan edilen serbest bölgeler:
İstanbul Kıyı Bankacılığı, 
Zonguldak-Filyos, 
İpekyolu Vadisi,
SERBEST BÖLGELERDE SAĞLANAN TEŞVİK VE AVANTAJLAR
· Serbest bölgelerde vergi, resim, harç, gümrük ve kambiyo mükellefiyetlerine dair mevzuat hükümleri uygulanmaz. Firmalar bölgedeki faaliyetleri nedeniyle elde ettikleri gelirlerle ilgili olarak; gelir, kurumlar ve KDV dahil bütün vergilerden muaftır. Ayrıca, işçi ücretleri üzerinden gelir vergisi ödenmediği için işçilik maliyeti de düşüktür. 

· Serbest bölge faaliyetlerinden elde edilen kazanç ve gelirler hiç bir izne ve vergiye tabi olmaksızın yurt dışına veya Türkiye’ye transfer edilebilir. 

· Türkiye’deki tam ve dar mükellef gerçek ve tüzel kişilerin serbest bölgelerdeki faaliyetleri dolayısıyla elde ettikleri kazanç ve iratlar, kambiyo mevzuatına uygun olarak, Türkiye’ye getirilmesi halinde de gelir ve kurumlar vergisinden muaftır. 

· Serbest bölgeler gümrük hattı dışında sayıldığından, serbest bölgeler ile Türkiye’nin diğer yerleri arasında yapılan ticarette dış ticaret rejimi hükümleri uygulanır. Başka bir deyişle, Türkiye’den serbest bölgeye satılan mallar ihracat rejimine, serbest bölgeden Türkiye’ye satılan mallar ise ithalat rejimine tabi olup, serbest bölge kullanıcıları Türkiye’den ihraç fiyatına (KDV’siz) mal ve hizmet satın alabilirler. Diğer taraftan, serbest bölge ile diğer ülkeler ve diğer serbest bölgeler arasında dış ticaret rejimi hükümleri uygulanmaz. 

· Serbest bölgeye getirilen Türkiye veya AB menşeli ya da buralarda serbest dolaşımda bulunan malların, serbest dolaşımda bulunma statüsü değişmediğinden, Türkiye’ye veya AB üyesi ülkelere girişinde gümrük vergisi ödenmez. Ayrıca, üçüncü ülke menşeli malların serbest bölgeye girişinde ve bu malların Türkiye veya AB üyesi ülkeler dışındaki üçüncü ülkelere gönderilmesi halinde de gümrük vergisi ödenmez. Ancak, serbest bölgeden Türkiye’ye veya AB üyesi ülkelere gönderilen serbest dolaşım durumunda olmayan üçüncü ülke menşeli mallar için Ortak Gümrük Tarifesi’nde belirtilen oran üzerinden gümrük vergisi ödenir. 

· Serbest bölgeler “Türkiye-AB Gümrük Birliği Gümrük Bölgesi”nin parçası sayıldığından; serbest bölgelerden Türkiye veya AB menşeli ürünler ile Türkiye’de serbest dolaşım durumunda bulunan ürünler A.TR Belgesi düzenlenerek AB’ ye gönderilebilir. Üçüncü ülke menşeli ürünler ise Ortak Gümrük Tarifesi’nde belirtilen oran üzerinden serbest bölge gümrük müdürlüğüne gümrük vergisi ödenerek serbest dolaşıma geçirildikten sonra A.TR Belgesi düzenlenerek AB’ ye gönderilebilir. 

· Serbest bölgede sağlanan teşvik ve avantajlardan yerli ve yabancı bütün firmalar eşit olarak yararlanır. 

· Mallar serbest bölgede süre sınırlaması olmaksızın kalabilir. 

· Fiyat, kalite ve standartlarla ilgili olarak kamu kurum ve kuruluşlarına verilen yetkiler serbest bölgelerde uygulanmaz. 

· Serbest bölgedeki faaliyetlerle ilgili her türlü ödemeler dövizle yapılır. 

· Serbest bölgelerden Türkiye’ye yönelik mal satışına ve serbest bölge ile diğer ülkeler arasında yapılacak takas ticaretine kısıtlama getirilmemiştir. 

· Başvuru ve faaliyet süresince her türlü bürokrasi en aza indirilmiştir. Serbest bölgeler özel sektör şirketlerince işletilmektedir. 

· Serbest bölgeler; AB ve Orta Doğu pazarlarının yakınında, Akdeniz, Ege ve Karadeniz’deki büyük limanlara, uluslararası havaalanlarına, karayolu ağlarına, kültür, turizm ve eğlence merkezlerine yakın yerlerde kurulmuştur. 

· Serbest bölgelerin altyapısı gelişmiş ülkelerdeki benzerleri ile aynı standarttadır. Açık ve kapalı alan kiraları diğer ülkelere göre düşüktür. 

Serbest bölgede faaliyette bulunmanın aşağıdaki firmalar için daha avantajlı olduğu söylenebilir:
· Ülke içindeki vergisel nitelikli mali yüklerden ve bürokrasiden kurtulmak isteyen firmalar, 

· İthal girdi kullanarak ürettiği ürünleri dış pazarlara satan firmalar, 

· Emek yoğun sektörlerde faaliyette bulunan firmalar, 

· Transit ticaret, reeksport ve takas ticareti faaliyetinde bulunan firmalar, 

· Dövizle işlem yapmak isteyen üreticiler, toptancılar, bankalar ve sigortacılar, 

· Altyapısı hazır modern iş ortamı arayan firmalar. 

SERBEST BÖLGELER KANUNU 
Kanun No: 3218 
Kabul Tarihi: 06.06.1985 
Yayım Tarihi: 15.06.1985 Tarih ve 18785 Sayılı Resmi Gazete 
BİRİNCİ BÖLÜM 
GENEL HÜKÜMLER 
Amaç ve Kapsam 
Madde 1- Bu Kanun, Türkiye'de ihracat için yatırım ve üretimi artırmak, yabancı sermaye ve teknoloji girişini hızlandırmak, ekonominin girdi ihtiyacını ucuz ve düzenli şekilde temin etmek, dış finansman ve ticaret imkanlarından daha fazla yararlanmak üzere, serbest bölgelerin kurulması, yer ve sınırlarının tayini, yönetimi, faaliyet konularının belirlenmesi, işletilmesi, bölgelerdeki yapı ve tesislerin teşkili ile ilgili hususları kapsar. 
Yetki 
Madde 2- Türkiye'de serbest bölgelerin yer ve sınırlarını belirlemeye Bakanlar Kurulu yetkilidir. 
Serbest bölgelerin, kamu kurum ve kuruluşlarınca, yerli veya yabancı gerçek veya tüzel kişilerce kurulmasına, işletilmesine Bakanlar Kurulunca izin verilir. 
Tanımlar 
Madde 3- Bu Kanun uygulamasında; 
a) İşletici: Serbest bölgeyi işleten kamu kurum ve kuruluşunu, yerli ve yabancı gerçek veya tüzel kişileri, 
b) Kullanıcı: Faaliyet ruhsatı alan ve bölgede belli bir işyeri bulunan gerçek veya tüzel kişiyi, 
c) Döviz: Türkiye Cumhuriyet Merkez Bankası tarafından konvertibl sayılan paralar veya ödemeyi sağlayan her nevi hesap ve belgeleri, 
ifade eder. 
Faaliyet Konuları 
Madde 4- Serbest bölgelerde, Yüksek Planlama Kurulu'nca uygun görülecek her türlü sınai, ticari ve hizmetle ilgili faaliyetler yapılabilir. 
Fiyat, kalite ve standartlarla ilgili olarak kamu kurum ve kuruluşlarına kanunlarla ve diğer mevzuatla verilen yetkiler serbest bölgelerde uygulanmaz.  
İKİNCİ BÖLÜM 
SERBEST BÖLGENİN DÜZENLENMESİ 
Bölgenin Düzenlenme Esasları 
Madde 5- (Değişik: Kanun No 4059; 20.12.1994 tarih ve 22147 sayılı Resmi Gazete) 
Serbest bölge ilan edilen yerlerde ihtiyaç duyulacak arazi ve tesisler Kamulaştırma Kanunu hükümlerine göre sağlanabilir. 
Yerli veya yabancı gerçek veya tüzel kişiler Dış Ticaret Müsteşarlığı'ndan ruhsat almak kaydıyla serbest bölgede faaliyette bulunabilirler. 
Serbest bölgede arazinin kullanımı, yapı ve tesislerin projelendirilmesi, kurulması ve kullanılmasıyla ilgili diğer bütün izinler ve ruhsatlar bölge müdürlüğünce verilir ve denetlenir. 
Serbest bölgelerin asayiş hizmetleri polis tarafından yerine getirilir. 
Muafiyet ve Teşvikler 
Madde 6- Serbest bölgeler gümrük hattı dışında sayılır. 
Bu bölgelerde vergi, resim, harç, gümrük ve kambiyo mükelleflerine dair mevzuat hükümleri uygulanmaz. 
İşleticiler ve kullanıcılar yatırım ve üretim safhalarında Bakanlar Kurulu'nca belirlenecek teşviklerden yararlandırılabilir. 
Türkiye'deki tam ve dar mükellef gerçek ve tüzel kişilerin serbest bölgedeki faaliyetleri dolayısıyla elde ettikleri kazanç ve iratlar, Türkiye'nin diğer yerlerine getirildiğinin kambiyo mevzuatına göre tevsiki halinde de, gelir ve kurumlar vergilerinden muaftır. 
Serbest Bölgelerin Gelir ve Harcamaları 
Madde 7-(Değişik; Kanun No 4684; 03.07.2001 tarih ve 24451 sayılı Resmi Gazete) 
Serbest bölgelerden elde edilen gelirlerden; 
a) Faaliyet ruhsatı ve izin belgesi karşılığı tahsil edilecek ücretler, 
b) Yurtdışından bölgeye getirilen mallar ile bölgeden Türkiye'ye çıkarılan malların CIF değeri üzerinden peşin olmak üzere binde 5 oranında ödenecek ücretler, 
c) Serbest bölgeyi işleten gerçek veya tüzel kişilerle yapılacak sözleşmeler uyarınca tahsil edilecek tutarlar, 
d) Bölge faaliyetlerinden sağlanan diğer gelirler, 
İlgili idare tarafından sözleşmeler gereği tüzel kişilere yapılan gelir payı aktarmaları düşüldükten sonra Türkiye Cumhuriyet Merkez Bankası nezdinde açılacak bir özel hesaba yatırılır. Bu hesapta toplanan tutarlardan ret ve iadeler düşüldükten sonra kalan tutar, Başbakanlık Dış Ticaret Müsteşarlığı merkez ödemelerini yapan merkez saymanlığı hesabına yatırılır. Merkez saymanlık hesabına yatırılan meblağın yüzde 90'ı genel bütçeye gelir, yüzde 10'u da serbest bölgelerin kurulması, bakım ve onarımı, geliştirilmesi, eğitim ve araştırma faaliyetlerinin gerçekleştirilmesi ile dış ticaretin desteklenmesi amacıyla kullanılmak üzere genel bütçeye özel gelir kaydedilir. Özel gelir kaydedilen bu tutarlar Başbakanlık Dış Ticaret Müsteşarlığı bütçesinde açılacak tertiplere Maliye Bakanlığınca özel ödenek kaydedilir. Bu suretle ödenek kaydedilen miktarlardan yılı içinde harcanmayan tutarları ertesi yıl bütçesine devren özel gelir ve ödenek kaydetmeye Maliye Bakanı yetkilidir. 
Serbest bölgelerde yatırım ve tesis safhasında kullanılan mallar, tevsi ve kapasite artırmak amacıyla getirilen mallar, kullanıcının kendisine ait olmayan bakım ve onarım maksadıyla getirilen mallar, bölgelere geçici olarak getirilen araç, gereç ve ekipmanlar, fason üretim amacıyla getirilen mallar birinci fıkranın (b) bendi hükmü uyarınca bir ücrete tabi tutulmaz. Ancak, bakım ve onarım ile fason üretimde yaratılan katma değer üzerinden bu ücret alınır. 
Türkiye Cumhuriyet Merkez Bankası nezdinde oluşturulan özel hesabın işleyişi ile özel ödenekten yapılacak harcamalara ilişkin usul ve esaslar Maliye Bakanlığının uygun görüşü üzerine Başbakanlık Dış Ticaret Müsteşarlığınca çıkarılacak yönetmelikle belirlenir. Gelirlerin zamanında yatırılmaması halinde 6183 sayılı Amme Alacaklarının Tahsil Usulü Hakkında Kanun Hükümleri uygulanır. 
ÜÇÜNCÜ BÖLÜM 
MAL VE HİZMETLER   
Bölgedeki Mallar 
Madde 8- Serbest Bölge ile Türkiye'nin diğer yerleri arasında yapılacak ticaret, dış ticaret rejimine tabidir. Serbest bölge ile diğer ülkeler ve serbest bölgeler arasında dış ticaret rejimi uygulanmaz. 
Bedeli 500 ABD dolarının altında olan Türkiye mahreçli mallar isteğe bağlı olarak ihracat işlemine tabi tutulmayabilir. 
Kambiyo ve Hizmetler 
Madde 9- Serbest bölgelerdeki faaliyetlerle ilgili her türlü ödemeler dövizle yapılır. Bakanlar Kurulu ödemelerin Türk Lirası olarak yapılmasına da karar verebilir. 
Serbest bölgede gemi ve liman hizmetleri işletici tarafından yapılır veya kamu kurum ve kuruluşlarına, gerçek veya tüzel kişilere yaptırılır. 
DÖRDÜNCÜ BÖLÜM 
ÇALIŞMA VE SOSYAL GÜVENLİK, KALDIRILAN VE UYGULANMAYAN HÜKÜMLER, YÖNETMELİK 
  
Çalışma ve Sosyal Güvenlik Esasları 
Madde 10- Serbest bölgelerde, faaliyet gösterecek iş yerlerinde yabancı uyruklu yönetici ve vasıflı personel çalıştırılabilir. Buna ait esaslar yönetmelikte belirlenir. 
Serbest bölgelerde Türkiye Cumhuriyeti sosyal güvenlik mevzuatı hükümleri uygulanır. 
Kaldırılan Hükümler 
Madde 11- 21 Aralık 1953 tarihli ve 6209 sayılı Serbest Bölge Kanunu yürürlükten kaldırılmıştır. 
Uygulanmayan Hükümler 
Madde 12- (Değişik; Kanun No 4684, 03.07.2001 tarih ve 24451 sayılı Resmi Gazete) 
Serbest bölgelerde 1580 sayılı Belediye Kanununun 15'inci maddesinin 5, 22, 25, 32 ve 47’nci bentleri dışında kalan hükümleri;  5682 sayılı Pasaport Kanunu; 5683 sayılı Yabancıların Türkiye'de Seyahat ve İkametleri Hakkındaki Kanun ile 2007 sayılı Türkiye'deki Türk Vatandaşlarına Tahsis Edilen Sanat ve Hizmetler Hakkındaki Kanun ile ek ve değişiklikleri; 6224 sayılı Yabancı Sermayeyi Teşvik Kanunu;  2677 sayılı Sivil Hava Meydanları, Limanlar ve Sınır Kapılarında Görev ve Hizmetlerin Yürütülmesi Hakkında Kanun hükümleri ile diğer kanunların bu kanuna aykırı hükümleri uygulanmaz. 
Uygulama Yönetmeliği 
Madde 13- (Değişik; Kanun No 4684, 03.07.2001 tarih ve 24451 sayılı Resmi Gazete) 
 Bu Kanunda düzenlenmesi yönetmeliğe bırakılan konularla, serbest bölgelerde faaliyette bulunacak işleticilerin teşekkül tarzı, görev, yetki ve sorumlulukları, bu işletici ve kullanıcılara verilecek faaliyet ruhsatları ve iptali, bunların sınai ve ticari sicillerinin tutulması, hesaba yapacakları ödemeler, serbest bölge ile ilgili faaliyetlerin tabi olacağı esaslar, bölgelere giriş için verilecek izin belgesi ile görev kartları, ikamet izni ve çalışma esasları ve serbest bölgelerin işletilmesine dair diğer hususlar yönetmelikle düzenlenir. 
Geçici Madde 1- Mülga (Kanun No: 4771; 09.08.2002 tarih ve 24841 sayılı Resmi Gazete) 
Geçici Madde 2- Bu Kanun, bir serbest bölge için, o serbest bölgenin faaliyete geçmesinden itibaren uygulanır. Faaliyete geçiş tarihi ise, o serbest bölge alanını çevreleyen çit, kule ve kapı inşaatlarının tamamlanması, Bölge Müdürlüğü, Polis ve Gümrük birimlerinin göreve başlaması suretiyle bölgenin resmen açılış tarihidir. 
Yürürlük 
Madde 14- Bu Kanun yayımı tarihinde yürürlüğe girer. 
Yürütme 
Madde 15- Bu Kanun hükümlerini Bakanlar Kurulu yürütür. 
10.3.1993 tarih ve 21520 sayılı Resmi Gazete’de yayımlanmıştır.) 
SERBEST BÖLGELERDE TÜRK LİRASIYLA YAPILABİLECEK ÖDEMELERE DAİR KARAR 
16.8.1985 tarih ve 85/9801 sayılı Bakanlar Kurulu Kararı ile belirlenmiştir. 

Madde 1- Serbest Bölgelerdeki faaliyetler ile ilgili her türlü ödemeler 6.6.1985 tarihli ve 3218 sayılı Kanunda belirtilen dövizle yapılır. 

Ancak, bölgede yatırım sırasındaki mal ve hizmet bedelleri ile işçi ücretleri ile kiralar Türk Lirası üzerinden ödenebilir. Bölge Müdürlüğü ile bu bölgelerdeki diğer kamu kurum ve kuruluşlarında çalışanlara bütün ödemeler Türk Lirası ile yapılır. 

Madde 2- Bu Karar yayımı tarihinde yürürlüğe girer. 

Madde 3- Bu Kararı Başbakanlık yürütür.
Uluslararası Terim ve Kısaltmalar 

	A 

	A.A. 
	Always Afloat 
	Daima yüzer halde 

	a.d. 
	Ante diem /before date 
	Gününden önce/vadesi gelmiş 

	A.F. 
	Advance Freight 
	Peşin avans navlun 

	A.H. 
	After Hatch 
	Arka ambar ağzı 

	A.P. 
	Additional Premium 
	Ek prim 

	a/c 
	Account 
	Hesap, hesaba 

	A/C 
	Account current 
	Cari hesap 

	A/d 
	After date 
	Vadesinden sonra 

	A/S 
	Alongside 
	Bordada 

	A/S 
	Account sale 
	Satış hesabı 

	a/s 
	At sight 
	 

	A/S 
	Account Sales/After sight 
	Satış hesabı/Görüldükten sonra 

	A/V 
	Ad valorem 
	Kıymet üzerinden 

	Acc 
	Accepted, acceptance 
	Kabul edilmiştir, kabul 

	ad/advt 
	Advocate 
	Avukat 

	Afft. 
	Affidavit 
	Yeminli yazılı ifade 

	aflt. 
	Afloat 
	Yüzer halde 

	AI 
	First class 
	1.sınıf 

	Alt. 
	Alternate 
	Yedek/Vekil 

	amt. 
	Amount 
	Miktar 

	an. 
	Anno 
	Yılda 

	Anch. 
	Anchorage 
	Demir yri 

	arbtn./arbtror 
	Arbitration/Arbitrator 
	Tahkim (arbitraj) Hakem 

	art. 
	Article 
	İstatistik pozisyonu/Madde 

	assd. 
	Assessed 
	Tahakkuk etmiş 

	Assigt. 
	Assignment 
	Devir, temlik 

	Assn. 
	Association 
	Dernek, birlik 

	att.At., Atty. 
	Attorney 
	Vekil/Dava vekili 

	Att.Gen. 
	Attorney General 
	Başsavcı 

	awb 
	Airwarybill 
	(Hava) konşimento 


	B 

	B.B. 
	Bill Book 
	Borç senedi defteri 

	B.B.B. 
	Before Breaking Bulk 
	Yükü (dökme) boşaltmaya başlamadan önce 

	B.D. 
	Bar Draught 
	Şığlıkta gerekli min.su çekimi 

	b.d. 
	Bills discounted/Bank draft 
	İskonto edilmiş senet/Banka keşidesi 

	B.D.I. 
	Both Dates Inclusive 
	Her iki tarih dahil 

	B.E. 
	Both ends, at both load/discharge ports 
	1.küpeşterler, 2. yükleme/boşaltma limanları 

	B.H. 
	Bill of Health/Bulkhead 
	Sağlık sertifikası/Dökme yük için gerekli düşey bölme 

	B.O. 
	Buyer's option 
	Alıcı opsiyonu 

	B.O.T. 
	Board of Trade 
	Ticaret Heyeti 

	b.p. 
	By procuration (power of attorey) 
	Vekaleten imzaya yetkili 

	B.T. 
	Berth terms 
	Yükleme ve boşaltma kuralları 

	B/C 
	Bills for collection 
	Tahsile verilen senetler 

	b/d 
	Brought down 
	Nakil yekün 

	B/E 
	Bill of Exchange 
	Poliçe, ciro ile devrolunan kıymetli evrak 

	B/G 
	Bonded goods 
	Gümrüğü ödenmemiş transit mal 

	B/N 
	Banknote 
	Banknot 

	B/P 
	Bills payable 
	Borç senedi 

	B/P 
	Bill payable 
	Ödenecek senetler 

	B/R 
	Bills receivable 
	Alacak senedi 

	B/S 
	Bill of Sale 
	Gemi mülkiyetini devreden vesika 

	B/S (b.s) 
	Bill of Sale/Balance Sheet 
	Satış faturası/Bilanço 

	bal. 
	Balance 
	Denge 

	Bd. 
	Bond 
	Tahvil 

	Bds. 
	Boards 
	Tahta, mukavva 

	bkpt. 
	Bankrupt 
	Müflis 

	bre. 
	Barrel 
	Varil 

	Bs/c 
	Bills of collection 
	Tahsil senetleri 


	C 

	c 
	Currency/Cents/Case 
	Para/Sent/Durum 

	C and D 
	Collection and Delivery 
	Senet tahsili ve teslim 

	C.a.D. 
	Cash against Documents 
	Vesaik mukabili ödeme 

	C.B. 
	Cash Credit 
	Para olarak verilen kredi 

	C.b.d. 
	Cash beore delivery 
	Teslimden önce ödeme 

	c.d. 
	Cash discount/Certificate of deposit 
	Kasa iskontusu/Teminat makbuzu 

	C.div. 
	Cumulative dividend 
	Birikmiş temettü 

	C.F. 
	Cost and Freight 
	Mal Bedeli ve NAvlu 

	C.G. 
	Coast Guard 
	Sahil koruma 

	C.G.A. 
	Cargo's proportion of General Average 
	Büyük avaryadan yükün hissesine düşen 

	C.H. 
	Custom House 
	Gümrük Dairesi 

	C.I.F. 
	Cost, Insurance, Freight 
	Mal Bedeli, Sigorta ve Navlun 

	C.I.F.c.and.I 
	Cost insurance, Freight, Commission and Interest 
	Mal Bedeli, Sigorta, Navlun, Komisyon ve Faiz 

	C.i.a. 
	Cash in advance 
	Peşin para 

	C.L. 
	Carload Lot 
	Alıcının bulunduğu istasyona teslim 

	C.O.D. 
	Cash on Delivery 
	Teslimat anında ödeme 

	C.O.P. 
	Custom of the Port 
	Liman teamülü, usulü 

	C.P.D. 
	Charterers Pay Dues 
	Vergi, rüsum gemi kiralayana ait 

	C/A 
	Capital account 
	Sermaye hesabı 

	c/f 
	Carried forward 
	Nakli yekün 

	C/H 
	Clearing House 
	Takas Dairesi 

	c/m 
	Certificate of manufacture 
	İmalat belgesi 

	C/N 
	Credit Note 
	Alacak dekontu 

	C/N 
	Credit Note 
	Kredi dekontu 

	C/O 
	Certificate of Origin Menşe Şahadetnamesi 
	Menşe Şahadetnamesi 

	c/o 
	Care of/Cash order 
	Aracılğı ile (eliyle) Peşin para ile sipariş 

	C/P 
	Charter Party 
	Gemi kira kontratı 

	cash b/I 
	Cash against bill of lading 
	Konşimento karşılığı peşin ödeme 

	Cash. 
	Cashier 
	Kasiyer, veznedar 

	cd.sl. 
	Conditional sale 
	Şartlı satış 

	ch.ppd. 
	Charges prepaid 
	Önceden ödenen masraflar 

	chq. 
	Cheque 
	Çek 

	cl.b/l 
	Clean bill of lading 
	Temiz, eklentisiz konşumento 

	Coll. 
	Collect/collection 
	Senet tahsili/tahsil etme 

	Ctge. 
	Cartage 
	Nakliye Ücreti 


 

	D 

	D.1/2 D. 
	Despatch half Demurrage 
	Surastarya yarısı kadar dispeç 

	D.A. 
	Deposit account 
	Mevduat hesabı 

	D.a.d. 
	Documents against discretion of collecting bank 
	Tahsilatı yapan bankanın takdiri karşılğında vesaik 

	D.A.F. 
	Delivery at Frontier 
	Hudutta teslim 

	d.bk. 
	Drawback 
	Gümrük resmi iadesi, reddi rüsum 

	d.d.o. 
	Despatch Discharging only 
	Yalnız boşaltmada dispeç 

	D.P.B. 
	Deposit pass-book 
	Mevduat cüzdanı 

	d.s. 
	Days after sight 
	İbrazından sonraki günler 

	D/A 
	Documents against Acceptance 
	Kabul karşılğı vesaik 

	D/D 
	Demand Draft 
	Görüldüğünde ödenecek poliçe 

	D/D 
	Demand draft 
	İbrazında ödenecek poliçe 

	D/N 
	Debit Note 
	Borç Dekontu 

	D/N 
	Debit note 
	Borç dekontu 

	D/O 
	Delivery Order 
	Teslimat emri 

	D/P 
	Documents againts Palment 
	Ödeme karşılığı vesaik 

	D/P 
	Documents against payment 
	Vesaik mukbili ödeme 

	D/r 
	Deposit receipt 
	Teminat makbuz 

	D/y 
	Delivery 
	Teslimat 

	deb. 
	Debit 
	Borç zimmet 

	Decl. 
	Declaration/Declared 
	Beyanname/deklare edilmiş 

	Deft. 
	Defendant 
	Müdafi, savunucu 

	Depr. 
	Depreciation 
	Amortisman 

	dft. 
	Draft 
	Poliçe/kambiyo senedi 

	dft/a. 
	Draft attached 
	Poliçe eklenmiş 

	dft/c 
	Clean draft 
	Belgesiz poliçe 

	Dis. 
	Discount 
	İskonto, indirim 

	Distr. 
	Distribute/Distributor 
	Dağıtma/Distiribütör 

	Div. 
	Dividend/Division 
	Temettü/Taksim 

	do 
	Ditto 
	Aynı, aynen 

	Dr. 
	Drawer 
	Keşide eden 

	ds dft 
	Sight draft/Date draft 
	İbrazından ödenecek poliçe/vadeli poliçe 


 

	E 

	e.and o.e 
	Errors and omissions excepted 
	Hata ve noksanlar hariç 

	e.e. 
	Errors excepted 
	Hatalar hariç 

	E.P.D. 
	Excess Profit Duty 
	Olağanüstü Kazanç Vergisi 

	encl. 
	Enclosure 
	Ekleri 

	end. 
	Endorsed/endorsement 
	Ciro edilmiş/ciro 

	ex. 
	Exchange 
	Kambiyo/Döviz Kuru/Borsa 

	Ex.d. (ex.div.) 
	Ex dividend (um) 
	Kar hissesi olmadan, temettüsüz 

	Ex.int. 
	Ex interest 
	Faiz hariç 

	exl. 
	Exlusive, excluding 
	Hariç, müstesna 


 

	F 

	f.b. 
	Freight bill 
	Navlun senedi, faturası 

	F.I.O.S. 
	Free In and Out, Stowed 
	Bkz. F.I.O ve istif giderleriyle ilgisi yoktur. 

	F.I.O.S.T. 
	Free In and Out, Stowed and Trimmed 
	Bkz. F.I.O.S. ve tanzim giderleriyle ilgisi yoktur. 

	f.o.l. 
	Free of interest 
	Faizsiz 

	F.P. 
	Floating (open) policy 
	Serbest (açık) poliçe 

	F.T. 
	Freight ton 
	2240 (veya 2000) libre ağırlığında hacim birimi Navlun ton-1.016 kg. 

	F.T. 
	Full Terms 
	Tüm komisyon veya indirimler navluna dahildir. 

	F.T. 
	Free of Turn 
	Yanaşma yeri olsun, olmasın gemi varışından sonra astorya günleri sayılır. 

	F.T.W. 
	Free Trade Wharf 
	Serbest Ticaret Limanı 

	f.x. 
	Foreign exchange 
	Döviz 

	fr.fwrd. 
	Freight forward 
	Navlun vadeli 

	FRT. 
	Freight 
	Navlun 

	frt.coll. 
	Freightcolleckt 
	Navlun tahsil edilecek 

	frt.pp. 
	Freight prepaid 
	Navlun peşin ödenmiş 


 

	G 

	G.m.b. 
	Good merchantable brand 
	İyi kalite 

	G.R.T. 
	Gross Register Tonnage 
	Sicile kayıtlı gros ton 

	gr. 
	Gross 
	Brüt 

	gr.wt. 
	Gross weight 
	Brüt ağırlık 

	Gtee 
	Guarantee 
	Garanti, teminat 

	Gtee.(gtd) 
	Gurantee/Guaranteed 
	Garanti/garanti edilmiş 


 

	H 

	H.O. 
	Head Office 
	Merkez (büro) 

	H.P. 
	Horse Power 
	Beygir gücü 

	H.W.M. 
	High Water Mark 
	Yüksek su çizgii 

	hrs. 
	Hours 
	Saat 


 

	I 

	I.B. 
	Invoice Book 
	Fatura defteri 

	I.O.U. (IOU) 
	I owe you 
	size borcum, borç senedi 

	I/c 
	In charge of 
	Görevli, nezaretçi olarak 

	I/F 
	Insufficient funds 
	Yetersiz karşılık, fon 

	I/F 
	Insufficient funds 
	Yetersiz karşılık 

	I/I 
	Indorsement irregular 
	Gayri muntazam ciro 

	Incl. 
	Included, inclusive 
	Dahil edilmiş, dahil 

	Inst. 
	Instant (present month) 
	cari ay 

	Irr. 
	Irredeemable 
	İtfa edilemez 

	Irrev. 
	Irrevocable 
	Rücu edilemez (gayrikabilirücu) 


 

	J 

	j.a. 
	Joint account 
	Müşterek hesap 


 

	L 

	L.a. 
	Letter of advice 
	İhbar mektubu 

	L.B. 
	Life Boat 
	Can Filikası 

	L.C.D. 
	Telegram Country Destination 
	Telgraf gönderildiği ülke dilinde 

	L.C.O. 
	Telegram Country Origin 
	Telgraf-çekildiği (gönderen) ülke dilinde 

	L.H. 
	Lower Hold 
	Dip ambar 

	L.h. 
	Letter of hypothecaion 
	İpotek mektubu 

	L.O.A. 
	Length Overall 
	Geminin tam boyu 

	L/C 
	Letter of Credit 
	Akreditif 

	L/C 
	Letter of Credit 
	Akreditif 

	L/D 
	Letter of deposit 
	Rehin senedi 

	led. 
	Ledger 
	Defterikebir 

	Liq. 
	Liquidation, liquidated/liquid 
	Tasfiye, tasfiye edilmiş/likid 

	Ltd. 
	Limited 
	Sınırlı 


 

	M 

	m.d. 
	Month's date/months after date 
	Ayın tarihi/tarihten sonraki aylar 

	M.I.P. 
	Marine Insurance Policy 
	Deniz sigortası poliçesi 

	M.O. 
	Money Order 
	Havale emri 

	M.O.L.O.O. 
	More or Less In Owner's Option 
	Çoğu/azı armatör opsiyonunda 

	m.p. 
	Months after payment 
	Ödemenden sonraki aylar 

	m.s. 
	Months after sight, month's sight 
	İbrazından bir ay sonra 

	M/R 
	Mate's Receipt Ordino 
	Yükleme ordinosu 

	Marg. 
	Margin 
	Marj 

	mat. 
	Maturity 
	Vade 

	Mem. 
	Memorandum 
	Muhtıra 

	mtg. (mort). 
	Mortgage 
	Rehinli 

	mth. 
	Month 
	Ay 


 

	N 

	N.A.A. 
	Not Always Afloat 
	Daima yüzer halde değil 

	n.d. 
	Not dated 
	Tarih konmamış 

	N.O.R. 
	Notice of Readiness 
	Hazırlık Mektubu 

	n.o.s. 
	Not otherwise stated, not otherwise specified 
	Aksi ifade edilmemiş ise 

	n.p. 
	Net proceeds 
	Nt hasılat, gelirler 

	N.R.T. 
	Net Register Tonnage 
	Net tescil tonu 

	n/a 
	No account 
	Hesabı yok 

	n/e. 
	Not exceeding 
	Geçmeyecek 

	n/f. 
	no funds 
	Karşılıksız 

	natl. 
	National 
	Ulusal 

	neg. 
	Negotiable 
	Ciro ve devredilebilir 

	Net Terms. 
	Free of Charterer's commission 
	Kiralayan komisyonu hariçYükleme/boşaltma masrafları gemiye ait değil. 


 

	O 

	o.d. 
	on demand/overdraft 
	Talep halinde/Kredi Liminitin aşma 

	o.p. 
	Open policy 
	Açık Poliçe 

	o.p.o. 
	One price only 
	Tek fiyat 

	O.R. 
	Owner's Risk 
	Armatör riskinde 

	o.s. 
	Outstanding 
	Kapanmamış (hesap) 

	O.S.D. 
	Open Shelter Decker 
	Açık barınak güverteleri barınak güverteleri 

	O/a. 
	On acceptance/On account 
	Kabul halinde/namına, hesabına 

	o/c. 
	Overcharge 
	Fazla masraf yükleme 

	o/n. 
	Order notify 
	Sipariş ihbarı 

	O/o. 
	Order of 
	Emrine 

	on cons. 
	On consignment 
	Konsiye olarak 

	opt. 
	Option, optional 
	Opsiyon, opsiyona bağlı 


 

	P 

	P.A. 
	Power of Attorney/Private account 
	Vekaletname/Özel hesap 

	p.and I. 
	Profit and loss 
	Kar ve zarar 

	P.B. 
	Pass Book 
	Tassarruf Cüzdanı 

	P.O.C. 
	Port of Call 
	Uğranılacak liman 

	P.O.R. 
	Port of Refuge 
	Sığınılacak liman 

	P/N (p.N.) 
	Promissory note 
	Emre yazılı senet 

	pchs. 
	Purchase 
	Satınalma 

	per.pro. 
	Per procuration 
	Vekaleten imzaya yetkili 

	prem. 
	Premium 
	Prim 


 

	Q 

	Q.O.O. 
	Quantity in Owner's Option 
	Miktar armatör opsiyonunda 


 

	R 

	R.d. 
	Running days 
	Astarya günlerinde tatiller dahil sayılan günler 

	r/a. (R.A.) 
	Refer to acceptor 
	Muhataba müracaat 

	R/C 
	Re-credited 
	Tekrar kredi verilmiş 

	r/d 
	Refer to drawer 
	Keşideciye müracaat 

	r/e 
	refer to endorser 
	Cirantaya müracaat 

	rem. 
	Remit. remittance 
	Para transferi, havalesi 

	rept. (recpt.) 
	Receipt 
	Makbuz 

	Rev. 
	Revision 
	Tashih, revizyon 

	Rev.A/C 
	Revenue account 
	Gelir hesabı 


 

	S 

	S.B. 
	Sales Book 
	Satış Defteri 

	S.C. 
	Salvage charges 
	Kurtarma masrafları 

	S.F. 
	Stowage Factor 
	İstif Faktörü 

	S.H.E.X. 
	Sundays and Holidays Excepted 
	Pazar ve tatiller hariç 

	S.H.I.N.C. 
	Sundays and Holidays Included 
	Pazar ve tatiller dahil 

	S.O.L. 
	Shipowner's Liability 
	Armatör yükümlülükleri 

	s.p. 
	Supra under protest 
	Senedi protesto ettikten sonra kabul etme, protestolu senet 

	S.P.A. 
	Sundry Persons" account 
	Muhtelif şahıs hesabı 

	S.W. 
	Shipper's Weights 
	Yükleyici (sevkiyat) ağırlıkları 

	s/a 
	Subject to approval 
	Onaya bağlı 

	s/d b/L 
	Sight draft with bill of lading attached 
	Konşimento eklenmiş ibrazında poliçe 

	S/N 
	Shipping Note 
	Sevkiyat bildirisi 

	Supt. Superintendent 
	Superintendent 
	şef, yetkili memur 

	Sy.Crs. 
	Sundry Creditors 
	Muhtelif alacaklılar 

	Sy.Drs. 
	sundry debtors 
	Muhtelif borçlular 


	T 

	T.B. 
	Trial Balance 
	Mizan 

	T.C. 
	Tweendeck 
	Gladora 

	T.O. 
	Turnover 
	Ciro 

	t.r. 
	Trust receipt 
	Zilyetlik makbuzu 

	t.t. 
	Telegraphic transfer 
	Telgrafla para havalesi 

	T/C 
	Time Charter 
	Zamanla sınırlı gemi kiralama sözleşmesi 

	tar. 
	Tarif 
	Gümrük tarifesi 


	U 

	ult. 
	Ültimo, last month 
	Geçen ay 


	V 

	V.o.p. 
	Value as in original Policy 
	Kıymet (değer) orjinal poliçedeki gibi 

	V/A 
	Voucher attached 
	Vesika, senet etkili 


 

	W 

	W.A. 
	With Average 
	Avarya dahil 

	W.B. 
	Water Ballast 
	Boş gemiye denge arttırmak için alınan safra 

	W.I.B.O.N. 
	Whether in Berth or Not 
	Yanaşmış olsun veya olması 

	W.S. (RED) 
	Rates, Extras and Demurrage per World Scale 
	Fiat, ektra ve sürastarya enternasyonal ölçülere göre 

	W.V.N.S. 
	With Vessel's Natural Segregations 
	(yükün) geminin doğal şekline göre ayrıp, yerleştirilmesi 

	W.W.D. 
	Weather Working Days 
	Hava şartları uygun çalışma günü 

	w/m 
	Without margin 
	Marjsız 

	w/w 
	Warehouse warrant 
	Antrepo makbuzu 

	whf. 
	Wharf 
	Rıhtım 

	wholes. 
	Wholesale 
	Toptan satış 


 

	X 

	x.in. 
	Ex interest 
	Faizsiz. 
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(satıcının ülkesindeki)





BANKA


(alıcının ülkesindeki)








İTHALATÇI


(akreditif amiri)








İHRACATÇI


(akreditif lehdarı)








AMİR BANKA


(ithalatçının


bankası)








MUHABİR 


BANKA
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